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CHARLES RIST 


IN MEMORIAM 


La mort de Charles Rist, survenue a l’A4ge de quatre-vingts ans, 
plonge dans le deuil tout le monde des économistes contemporains. 
Ce deuil sera cruellement ressenti non seulement dans sa patrie 
francaise, qu’il a magnifiquement servie et illustrée par ses travaux 
depuis plus d’un demi-siécle, mais aussi a l’étranger, ol ses écrits 
ont trouvé une audience attentive et admirative bien au dela des 
milieux, trés étendus d’ailleurs, ol son caractére et son charme per- 
sonnel lui avaient gagné des amis fervents. En France, il a longtemps 
été un des maitres les plus lus par la jeunesse studieuse et l’un des 
conseillers les plus écoutés des pouvoirs publics. Avec Adolphe Landry 
et Albert Aftalion, deux autres octogénaires qui lui survivent heu- 
reusement, Charles Rist a représenté jusqu’a hier la pensée écono- 
mique de la génération dont les premiéres publications sont anté- 
rieures a4 notre siécle. 

Il ne saurait étre question dans cette hative notice, qu’on me 
demande de livrer sans délai, d’analyser tous les travaux du maitre 
et de l’ami qui vient de nous quitter. Je dois me borner a une rapide 
vue d’ensemble de cette ceuvre et a un trés sommaire essai d’explica- 
tion de son exceptionnelle influence. 

Un coup d’ceil jeté sur ’imposante bibliographie de Rist montre 
a lévidence que, ainsi qu’il en a été du reste de la plupart des 
hommes de pensée de sa génération, la guerre éclatant en 1914 a 
divisé sa vie en deux parties nettement distinctes. 

Charles Rist naquit a Prilly, prés de Lausanne, le 1° janvier 1874, 
d’un pére alsacien et d’une mére allemande. Son pére, médecin, 
avait quitté Strasbourg aprés la guerre de 1870 pour des raisons 
nationales. Demeuré Frangais, il était venu en Suisse, ol vivait sa 
seule sceur et ot il assura a ses enfants une éducation protestante. 
Charles Rist fut, en effet, éléve au fameux Collége Gaillard dans la 
capitale vaudoise. 

Aprés de brillantes études universitaires en droit et en lettres a 
Paris, agrégé a vingt-quatre ans en 1898, il devint professeur d’éco- 
nomie politique a |’Université de Montpellier. Cette nomination 
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eut une grande influence sur toute sa carriére subséquente. Collégue 
immédiat de Charles Gide, son coreligionnaire protestant et son 
ainé de vingt-sept ans, il fut de ce fait associé 4 deux entreprises in- 
tellectuelles qui tenaient 4 coeur a celui dont, en 1944 encore, Rist 
vantait le «génie». D’une part Gide était le rédacteur de la Revue 
d’ Economie politique fondée en 1887 et, d’autre part, il avait concu 
Pidée d’une histoire de la pensée économique. Or, Rist fut d’emblée 
un collaborateur assidu de cette Revue, avant méme d’en assumer, 
en 1932, 4 la mort de son maitre, la rédaction. De plus et surtout, 
|’ Histoire des doctrines économiques des phystocrates 4 F.Stuart Mill, dont 
la 17€ édition parut en 1909, porte la signature des deux anciens 
collégues de Montpellier. Aprés la guerre Rist devait retrouver a la 
Faculté de Droit de Paris son ainé qui y avait été appelé dés 1900. 

Cette trés remarquable Histoire fit certainement autant que ses 
nombreux travaux postérieurs pour porter le nom de Rist a la con- 
naissance des économistes du monde entier. Elle est remarquable 
d’abord par le talent de ses deux auteurs, talent qui la fit traduire 
dans une dizaine de langues étrangéres et ainsi assurer sa diffusion 
universelle. Elle est tout aussi remarquable par l’invraisemblable 
mode de sa composition et par l’entente cordiale et durable qui 
parait avoir, malgré cela, lié les deux collaborateurs. 

Diviser Vhistoire de la pensée économique en quelque vingt 
chapitres et confier la rédaction de chacun d’eux, presque au hasard, 
semble-t-il, 4 l’un ou l’autre des deux auteurs, faire parler Gide des 
physiocrates, de Malthus, de Ricardo, de Bastiat, de Mill et de Karl 
Marx, et Rist d’ Adam Smith, de Sismondi, de Louis Blanc, de List et 


du socialisme d’Etat, c’était 4 coup sir multiplier les occasions de | 


heurts, méme entre les esprits les moins étrangers l’un 4 l’autre et 
les plus conciliants. Or, ces heurts, s’ils se sont produits, échappent 
en tout cas a l’attention du lecteur méme le plus critique et le plus 
méfiant. Non seulement Gide et Rist ont-ils pu en 1909 signer en- 
semble la préface et les conclusions de leur ceuvre commune. Mais 
méme un demi-siécle aprés, lorsque parut la 7° édition de cette 
Histoire, puissamment enrichie et heureusement remaniée par Rist 
seul — dés la mort de son maitre en 1932 — elle comporta encore la 
méme préface et les mémes conclusions. 

C’est 1a un fait sans précédent, que je sache, dans l’histoire de la 
collaboration intellectuelle de deux esprits indépendants. II est 





I 
; 
i 
I 
; 





oc ftp Ss COO 


—s 


~~ — 
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assurément a l’honneur de l’un comme de l’autre. Ce ne serait pas 
faire tort au plus agé, cependant, que de penser que le mérite en 
revient surtout au plus jeune. Si, en 1909, il était naturel que 
Rist se soit plié aux préférences de Gide, dont l’autorité l’empor- 
tait alors de beaucoup sur la sienne, il est assurément admirable 
qu’en 1947, alors qu'il pouvait parler avec tout le prestige acquis 
par ses travaux subséquents, sa vénération, si elle s’exprime plus 
librement et non sans quelques réserves d’ordre purement intellectuel, 
n’avait rien perdu de sa pieuse ferveur. « Un moraliste de l’économie 
plus encore qu’un économiste», écrivit-il de Gide dans la Revue 
d’ Economie politique en y prenant la succession de son ancien maitre 
en 1932. 

Ces travaux subséquents, qui ont marqué la seconde partie de la 
carriére de Charles Rist, sont par leur objet sinon par leur qualité 
intellectuelle trés différents des premiers. Jusqu’en 1914, lorsqu’il 
n’en était pas distrait par son enseignement a Montpellier ou par 
la préparation de son Histoire, Rist s’était consacré surtout a l’étude 
de questions ouvriéres. 

Sa premiére thése, récompensée en 1898 par la Faculté de Droit de 
Paris, était consacrée a la Fournée de travail de l’ouvrier. Une seconde 
traitait de la législation anglaise sur la responsabilité des accidents. 
Dans un de ses premiers articles de revue, il exposait la progression 
des gréves en France. De plus, a la Revue d’Economie politique, 11 
rédigea longtemps une chronique ouvriére. Enfin, il avait participé 
a Montpellier a la constitution d’une Université populaire. 

Depuis 1914, d’autre part, ce sont les problémes financiers, moné- 
taires et bancaires qui ont absorbé le plus clair de son attention. 
Cela était di, non pas 4 quelque atténuation de ses sympathies 
populaires, ni 4 une évolution doctrinale, mais uniquement aux 
circonstances extérieures. 

Pendant la premiére guerre mondiale, 4 laquelle sa santé, toujours 
fréle, ’empécha de participer en soldat, Rist servit son pays en 
exposant les faiblesses financiéres, bancaires et monétaires de 
Pennemi. II était bien préparé a ce réle par ses connaissances de 
allemand et du monde germanique, qui le distinguaient 4 cette 
époque de la plupart de ses compatriotes. 

Dés la paix, lorsque surgit la question des réparations, c’est vers 
elle qu’il tourna son attention. C’est de 1a que date son intérét pro- 
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fessionnel pour les problémes économiques et financiers du commerce 
international. 

La crise monétaire en France lui fit assumer diverses fonctions ou 
sa compétence de plus en plus généralement reconnue lui permit de 
contribuer efficacement a la conjurer. 

Appelé en juillet 1926 au comité d’experts chargé d’étudier des 
moyens de remédier a la crise financiére, puis nommé sous-gouver- 
neur de la Banque de France, ou il fut un des collaborateurs les plus 
écoutés du président Raymond Poincaré et du gouverneur Moreau 
lors de la stabilisation du franc, membre du Comité de La Haye et, 
en 1931, de la mission Laval aux Etats-Unis, délégué au Comité 
financier de Bale, membre du comité d’experts chargé de préparer la 
Conférence économique mondiale de Londres, Rist fut, aprés 1933, 
le conseiller de plusieurs gouvernements successifs en France, et 
notamment de Léon Blum. 

Tout en rendant ainsi les plus signalés services 4 son pays, il fut 
chargé aussi de diverses missions financiéres par la Société des 
Nations, en particulier en Autriche, ainsi que par des gouvernements 
étrangers, en Roumanie, en Autriche, en Turquie et en Espagne. 

Entre les deux guerres mondiales, l’activité nationale et inter- 
nationale de Rist dans le domaine financier, bancaire et monétaire 
fut telle qu’on ne saurait l’examiner de prés sans refaire toute l’his- 
toire économique de cette époque troublée. Si toujours 4 nouveau, en 
France comme a l’étranger, des gouvernements de tendances trés 
diverses firent appel a ses lumiéres, ce n’est certes pas qu’il ait jamais 
mis le moindre empressement a attirer leur attention ou a retenir leur 
faveur. Bien au contraire. De toutes les qualités qui le firent uni- 
versellement apprécier — compétence technique, zéle, rapidité de 
décision, dons linguistiques, entier désintéressement, absolue inté- 
grité et indépendance intellectuelle — ce furent peut-étre ces derniéres 
qui valurent le plus d’autorité a ses avis. 

I] ne faut pas s’étonner dés lors que, dans le tourbillon qu’était 
devenue sa vie privée pendant ces temps agités, sa sollicitude in- 
tellectuelle pour les déshérités n’ait pas pu se manifester ni méme 
son activité universitaire se poursuivre comme dans les années 
d’avant-guerre a Montpellier. Aprés avoir di demander de nombreux 
congés a la Faculté de Droit, il la quitta définitivement 4 la fin 


de 1933. 
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Il venait du reste de fonder, en marge de |’ Université, 1’ Jnstitut 
scientifique de recherches économiques et sociales, qui a rendu de grands 
services a la pensée économique aussi bien qu’a |’administration de 
son pays. En vue de cette création, il avait obtenu l’appui financier 
de la Fondation Rockefeller 4 New York, en mettant ainsi la France 
au bénéfice de la confiance peut-étre sans égale dont il jouissait 
dans les milieux académiques et financiers du Nouveau-Monde. 

Les trop rares loisirs que lui laissaient les taches publiques qui lui 
incombaient, ainsi que les grandes affaires privées — Banque Otto- 
mane, Canal de Suez, Banque de Paris et des Pays-Bas, et autres — 
auxquelles il fut associé dés 1937, ne furent pas perdus pour la 
science. I] continua jusqu’a sa mort a rédiger la Revue d’ Economie 
politique, d’abord seul de 1933 4 1934, de 1935 4 1946 avec la colla- 
boration du regretté Gaétan Pirou, et depuis 1946 avec celle de notre 
éminent collégue René Courtin. 

De plus il continua a faire paraitre des éditions successives de 
l’Histoire des doctrines, les derniéres, la 6® et la 7°, de 1945 et 1947, 
remanices et mises 4 jour grace a ses soins assidus. 

Enfin, outre plusieurs autres publications plus sommaires!, parut 
en 1951 la 2¢ édition de la grande étude qu’il avait consacrée en 1938 
al’ Histoire des doctrines relatives au crédit et a la monnaie depuis Fohn Law 
jusquw a nos jours. Dans cet ouvrage, le lecteur émerveillé trouvera le 
fruit de toutes les recherches historiques, de toute l’expérience 
pratique et de toutes les méditations scientifiques de Charles Rist 
sur un sujet qui, au cours des années, était devenu trés spécialement 
son domaine propre. On y trouvera aussi la preuve constante de cette 
équité et de cette probité intellectuelles qui sont les qualités mai- 
tresses du maitre. Ces qualités sont a la fois servies et manifestées par 
sa langue simple, directe et claire, o se révélent ses vertus morales 
autant que ses talents intellectuels. N’etit-il écrit que cet ouvrage, que 
la place de Charles Rist serait assurée au premier rang des économistes 
de langue francaise. 

Au cours de la longue, laborieuse et fructueuse carriére que nous 
venons d’esquisser, les honneurs extérieurs ne lui firent naturellement 
pas défaut. Mais en face de ses mérites, ces honneurs paraissent si 
peu de chose que ma plume hésite a les rappeler. Ce qu’il faut 


1. La déflation en pratique, 2© éd., 1927; Précis des mécanismes économiques élémen- 
taires, 1945; Défense de l’or, 1953. 
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signaler, par contre, en terminant cette notice, c’est que Charles 
Rist, membre de I’ Académie des Sciences morales et politiques depuis 
1928, officier de la Légion d’Honneur depuis 1932, et titulaire 
d’innombrables décorations étrangéres, est resté le méme homme 
qu’il avait été au début de sa carriére, simple, cordial, généreux et 
absolument indifférent 4 toute préoccupation de prestige. 

A Pune de nos derniéres rencontres — bien trop rares 4 mon gré et 
que je me reproche amérement aujourd’hui de n’avoir pas su multi- 
plier — je m’étonnais devant lui des complaisances et des indulgences 
qu’il semblait marquer pour les mouvements d’extréme-gauche, 
alors que sa pensée critique était impitoyable a l’égard des sophismes 
démagogiques auxquels leur nom était souvent attaché. — C’est vrai, 
me répondit-il en substance, je reste de coeur ce que j’ai toujours été, 
notamment depuis l’affaire Dreyfus, un homme de gauche. Mes 
sympathies naturelles me portent spontanément vers les déshérités 
et j'ai toujours éprouvé comme un préjugé favorable a l’égard de 
ceux qui se donnaient pour leurs défenseurs attitrés. Peut-étre le 
sang du révolutionnaire Herzen qui coule dans les veines de mes 
enfants - M™e Rist est fille de ’historien Gabriel Monod et de sa 
femme, née Herzen — y est-il pour quelque chose. Mais, bien en- 
tendu, les erreurs intellectuelles, qu’elles soient professées par Marx 
ou par Keynes, ne me paraissent pas plus pardonnables pour cela. 

Tout Phomme était 14, comme I’a si bien défini le Doyen Julliot 
de la Morandiére dans la belle allocution qu’il prononga en l’honneur 
de Rist 4 l’assemblée de la Faculté de Droit de Paris le 18 janvier 
1955:2 «... ce réaliste n’a-t-il pas toute sa vie été un idéaliste, révant 


d’un monde ot régnerait, comme dans son propre esprit, l’ordre, la | 


clarté, l’équilibre, l’équilibre entre la liberté et la justice, entre les 
mouvements du cceur et la raison. » 


Institut universitaire de Hautes Etudes WILuiAM E. RAPPARD 
internationales, Genéve (Suisse ) 


2. Dont mon ami le professeur René Courtin a bien voulu me communiquer 
le texte. 
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TURKEY: ACHIEVEMENTS AND 
FAILURES IN THE POLICY OF ECONOMIC 
DEVELOPMENT 


(DURING THE INTER-WAR PERIOD 1919-1939) 


The Aims and Framework of the Policy of Development 


The chief aims of the policy of economic development in Turkey 
during the Inter-War period may be summarised as follows: 


(a) increase in national income through capital formation, rise in 
production, and the extension of the production basis by the 
establishment of new enterprises, especially in industry ; 

(b) rise in the standard of living of the population through increased 
output of consumer goods, reforms in land tenure, redistribution 
of national income by fiscal and social policy, and improvement 
in health and education conditions; 

(c) improvements in the balance of trade and balance of payments; 

(d) growth of the economic independence of the country. 


Turkey attempted to achieve these aims by elaborating a policy of 
planned economic development, in particular during the Thirties 
of the present century. This policy assumed the possibility of ex- 
ploitation of the existing but still unexploited natural resources of 
the country, as well as of the potential manpower which should be 
stimulated by a new social and economic approach. The dynamic 
and influential personality of Kemal Atatiirk played an important 
role in these endeavours to create a new modern structure of the 
so far backward nation. 

The means leading to the accomplishment of the development 
policy during the Thirties differed from those employed in the first 
period during the Twenties. At the turning point of her policy in the 
early Thirties—which coincided with the great World Depression— 
Turkey discontinued her efforts to go forward with private enterprise 
and support it by legislation and administrative and financial 
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assistance. After 1929 the policy tended to become ever more centra- 
listic and étatist, even before the official proclamation of étatist 
principles. In the course of time, in the years 1933/34, the industriali- 
sation of the country became the chief objective of economic devel- 
opment. The Five-Year- Plans were believed to be the most suitable 
working scheme; Etatism was deemed to assure the speedy and most 
effective realisation of the proclaimed ends; a courageous financial 
policy, by placing a greater strain upon the national economy, was 
intended to reveal sources of capital investment, the lack of which 
had frustrated the efforts made during the first period. The method 
employed was the mobilisation of local capital through forced savings 
and loans and through heavier taxation, after some relief during the 
Twenties. In addition, a greater propensity to foreign loans on 
adequate conditions came to light, in particular with the purpose 
of financing nationalisation schemes, but also the centrally-planned 
industrialisation. 

During the first period the aims of development were still confused 
and the notion of exact planning was still lacking. Planning without 
substantial initial capital would be quite fictitious in a country badly 
damaged by war. Many basic nationalassets were in foreign hands—in 
particular, mines and railways. In the course of the Thirties, railways, 
ports, mines and services were nationalised, and State monopolies 
and National Companies and Banks established. Fundamental 
economic instruments passed into the hands of the Government, or 
were created by it, and these new conditions were more favourable 
to the idea of long-term planning. 


The Soviet example of the first Five-Year- Plan of 1928 convinced 


the Turks of the reality of economic planning and development in a 
backward country. The upheaval in the Western capitalist economy 
strenghened still further in Turkey the tendency towards a planned 
economy. A distinction should be made between short-term and more 
concrete purposes, and long-term and more general aims assumed by 
the policy of development. The concrete purposes came to light in the 
Five-Year- Plans, which included: the exploitation of major natural 
resources, the establishment of certain industries, the increase of 
electric power. Additional plans for transport and agriculture 
resulted in quite a fair extension of the railway network, but in a 
slight improvement only in agriculture. 





a a ee a ee ee ee ee ee ee Eo, ee | 


~-m —_—_— -_— Fr 


P 


a: mi ch i 





1 
f 





IN THE POLICY OF ECONOMIC DEVELOPMENT 325 


Several important deficiencies in planning were outstanding, in 
particular where more general aims of the new regime were involved. 
The planned development of industry was over-stressed at the 
expense of agricultural development; no steps were elaborated for 
changes in the standard of living ot the population, especially for 
peasants who constituted more than 80% of the total; no clear-cut 
policy for substantial changes in occupational structure was laid 
down; the plan did not clarify the relation between increase in pro- 
duction and the balance of payments (as was done in the later plan 
of 1945/46). All these important items had been highly commended 
as general principles and as long-term aims of a modern economy, 
but they were not practically elaborated and incorporated into the 
plans. It has to be admitted that integrated planning is a difficult 
matter and that many States falter under the heavy burden of all- 
embracing economic planning, which implies, besides well-founded 
economic assumptions, many imponderables. In Turkey there still 
existed certain additional obstacles to comprehensive planning and 
development. One important obstacle was the lack of basic statistics. 
Very little was known of the scope for employment, of labour con- 
ditions and wages, or of productivity, especially in the private—at 
that time still predominant—economic sector. Almost no data on 
private incomes and their distribution were available. Only during 
the later Thirties and Forties was important statistical and research 
work done}. 

The difficulties of Turkey originated not merely in the deficiency 
of plans and in their direction; they also arose due to the dispro- 
portion between the aims of development and the scarcity of resources, 
because of the sometimes superfluous number of advisers”, and also 
because of the necessity to supply consumer goods in greater quantity 


1. Compare: SeFIk Bitkiir, “National Income Estimates in Turkey and New 
Measures to Improve Reliability”, Revue de la Faculté des Sciences Economiques de 
l'Université d’Istanbul (referred to as Revue, etc., hereafter), Octobre 1950-—Janvier 
1951, p. 136. 

2. GRAHAM Spry (who also participated in Thornburg’s book on Turkey, see 
note 26) says in his critical appraisal of the Report of the I.B.R.D. in 1951: 
“... Turkey has been not only the subject but the victim of investigators and ad- 
visers, too often ready to urge grandiose programs of industrial development and 
public works, and of an ambitious Government, too ready to accept such schemes.” 
Middle Eastern Affairs, March 1952, p. 91. 
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simultaneously with capital investment for the purpose of capital 
formation, rise in production and in national income. There was a 
danger that under these conditions no purpose could be achieved to 
its full extent. In fact, at the end of the Inter-War period, Turkey was 
still far from becoming a modern society, in spite of many sacrifices 
by the population and much devotion on the part of national leaders. 
At the time of the implementation of the first Five-Year- Plan and 
the initiating of the second Five-Year-Plan, at the end of the 
Thirties, two most outstanding and still unsolved problems faced the 
Republic: the backwardness of agriculture and the shortage of 
capital for investment purposes. Some further reference should be 
made to agriculture at this point. 

The deficiencies of Turkish agriculture appeared in the agricul- 
tural equipment, in the methods of production, and in the low pro- 
ductivity which adversely affected the whole economy. The neglect 
of agricultural development in acountry whose population stubbornly 
clung to the land despite great poverty, might be deemed the original 
sin of the whole system of planning. Consequently the greatest 
natural asset of the country remained unexploited, agricultural pro- 
duction did not increase and only a limited labour force was released 
for urban industries. The large mass of peasants—which theoreti- 
cally was the very object of all the gains of independence and of the 
Kemalist revolution—remained as a matter of fact quite detached 
from the development trends of the new régime. Illiteracy and general 
cultural backwardness—the main obstacles toany development—per- 
sisted in the atmosphere of isolation and poverty of the villages. The 
social and cultural reforms of Atatiirk have not yet produced 
substantial progress. 

The Turkish example proves that modern experiments cannot 
be made without previous cautious preparation for gradual im- 
provement, in accordance with the particular conditions of each 
country*. Sometimes a social revolution tries to jump over several 
stages of human and economic progress, but (without, at the moment, 
judging the measure of success of such revolutions) it also employs 
most specific and extreme means. The Turkish regime did not incline 


3. D.E. WessterR, The Turkey of Atatiirk — Social Progress in the Turkish Reformation, 
Philadelphia 1939, p. 262-263. BULENT Yazici, Tiirk Economisi, Ankara, March, 


1952, p. 88-94. 
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to a deep Socialist revolution. Atatiirk deemed his revolution a 
completely new one, quite different from other patterns. However, 
this crypto-modern economic system, which placed the main empha- 
sis on industry, did not well suit the reality of the Anatolian village. 
This very contradiction shows up even more vividly the achieve- 
ments in certain fields where the foundations for later dynamic 
development were laid. 


Changes in Production and in Productivity 


The issue of capital formation is the most decisive and at the same time 
the most difficult in an under-developed country. Capital formation 
in general does not exceed, including foreign investments, 5% of 
the total national income in undeveloped countries. Investigations 
by the United Nations have proved that very often new investments 
have hardly kept pace with the swift increase of population in those 
areas, and that therefore only a small margin could be used for the 
purpose of raising the average standard of living’. Sometimes when 
additional capital is used up by consumption, the standard of living 
may rise, but there is no new capital formation. Thus the problem of 
raising the necessary capital becomes the focal point of investment 
schemes and influences the velocity of the transition from the in- 
vestment stage to the production stage. Capital formation develops 
step by step with the growth of output of finished products and of 
their marketing. The combination or the alternative of “‘deepening”’ 
and “‘ widening” of investment for the purpose of capital formation 
is up to the economic planner®. 

Turkey tried both methods of obtaining increased production and 
this experiment was related to the general trend of development 
policy which aimed at several purposes at the same time, but when 
faced with the need for choice she preferred industry. Experience 
proved that a more sensible policy would have limited the field for 
investment and “deepened” it mainly in agriculture, which was 
the chief source of production, both from the point of view of its 


4. Measures for the Economic Development, U.N. 1951, p. 35- 
5. Compare: Pei-Kanc CHANG, Agriculture and Industrialisation, Cambridge, 


Mass., 1949, p. 69. 








328 Z.Y. HERSHLAG: TURKEY, ACHIEVEMENTS AND FAILURES 


actual importance as well as of its potentialities as the source of 
income of the overwhelming majority of the population. 

In Turkey the surplus of the labour force was not apparent, 
though it undoubtedly existed in the form of concealed unemploy- 
ment due to the poor rural conditions. Poor equipment and low pro- 
ductivity required this rather extensive labour force to produce the 
necessary food for the growing population. More concern for jcint 
and harmonious development of both agriculture and industry 
would imply more emphasis on rural improvement. The improve- 
ments in agriculture were to raise the level of production as well as the 
standard of living, and to release labour so far tied up in the primitive 
villages for permanent absorption within the framework of industrial 
production. Seasonal and temporary labour in industry became a 
widespread practice in Turkey. The agricultural labourer or the 
small peasant left for the town at the end of the harvest, or sometimes 
at protracted periods of agricultural depression, in order to supple- 
ment his and his family’s budget. Webster® says that in the textile 
Combinate of Kayseri, a total number of 3,000 employees of both 
sexes and various ages had to be hired in order to maintain a perma- 
nent level of 2,000 workers. Many peasants and agricultural workers 
came to Kayseri under the influence of stories about attractive new 
conditions of labour and of life, but a large proportion of them suffered 
from nostalgia for their homes or ran away to their villages for fear 
of the widespread fever diseases. 

Some students of Turkey have calculated that in the coalmines of 
the Black Sea coast the average number of working days for an 
unskilled single worker did not exceed 16 to 22. Even the rate of 
instability of workers in factories reached 35% to 75°%. The tempo- 
rary influx of male workers into the towns also affected the propor- 
tions of rural and urban populations and in particular the composi- 
tion of the sexes; some of the villagers registered in the towns while 
their wives and children did so in the villages. This practice came to 
light in statistics; there was a surplus of men in the urban and of 
women in the rural populations’. 

This situation caused a shortage in the industrial labour force 

6. op. cit., p. 280. 

7. O.C.Sarc, “Growth of the Turkish Rural Population”, Middle Eastern 
Affairs, March 1952, p. 72. 
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which could be attached to the place of production, skilled and pro- 
ductive. It also delayed the process of urbanisation. The urban 
population grew slowly as compared with the rural, and the official 
growth that occurred was due to the fact that several communities 
had been declared urban centres in spite of their rural structure in the 
economic and social sense’. The traditional distribution of the 
population between the urban and the rural did not change sub- 
stantially until the end of the Thirties®. 

The occupational structure remained almost the same at the end 
of the period in spite of the increase in industry’s share of the national 
income from about 14% in 1929 to 19% in 1939. The rather constant 
80% of the economically active population continued to be employed 
in agriculture. The rate of industrial employees did not exceed 8% 
of the total (about 700,000 out of the total of 8,000,000 earners) !°. 

The general rise in production, as will be shown more specifically 
later, increased the local supply of goods and eased the position of 
the balance of trade and of payments by cuts in imports and an in- 
crease in some exports. However, since the level of productivity 
remained low and rather stagnant, the cost of production could not 
keep pace with that of other countries, despite the low cost of labour. 
There were several reasons for the high cost of production: lack of 
skilled and permanent labour; discouragingly low wages and salaries, 
which stimulated corruption; inefficient management; too great 
distances between industrial plants and the sources of their raw 
materials, and expensive transportation; high prices of coal and 
poor exploitation of water power and lignite; the bad condition of the 
fragile equipment and high expenditure on spare parts. Most of 
these items were to the detriment of the State as well as of private 


8. Sarc relates of the “town”? Turgutlu, which numbered 24,000 inhabitants, 
the majority of whom were employed in agriculture. O.C.Sarc, “Urban-Rural 
Distribution of the Population”, Revue, etc., Octobre 1947—Janvier 1948, p. 50. 

g. In U.S.S.R., for instance, the absolute number of the rural population 
decreased during the years 1926-1939 by six millions, and its proportion of the 
total population decreased from 82% to 76%. Ibid. 

10. VEDAT ELpem, “‘Les Progrés de |’Industrialisation en Turquie”’, Revue, etc., 
Octobre 1946—Juillet 1947, p. 81; Istatistik Yilligi, 1942-1945, p. 107; W.H.NI- 
CHOLLS, ‘‘Domestic Trade in an Under-developed Country”’, The Journal of Political 
Economy, December 1951, p. 463. 
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enterprise!!. The reasonable policy would have been to emphasise 
increased output per one production unit and reduction of costs. 
Instead, the tendency was to raise the total production without much 
concern for economic considerations. 

Let us turn for a moment to some production figures, though 
these must be read with reservations as to their exactness and the 
economic justification for international comparisons. 

The real value added in agriculture (based on 1938 prices) 
increased by 20% from 1929 to 1939. This increase was mainly due 
to the expansion of cultivated areas, and only in a small degree to the 
intensification of this cultivation. Improved development occurred 
in sugar beet and less in cereals, tobacco and cotton. During the same 
period, 1929-1939, the rural population also increased by nearly 
20%, and simultaneously the number of earners rose, so that no rise 
in net output per earner could be admitted in that period. In the 
middle of the Thirties Turkey might have been compared favourably 
with only a few countries, like China, the Philippines, India, Albania 
and Egypt, but, together with Iraq, she still remained behind all 
other areas. The following Table I, which is based on Colin Clark’s 


TABLE I 


Comparison between Turkey and other countries in net output per rural 
earner in the middle of the 1930s. (Normal years chosen) 








Yearly net output per rural 
County phi (in I.U.) 
ae ee ae 50 
ae ee g2 
«Se ee oe 119 
ee? & os ae eR RD 165 
ae a a 414 
Be: ne ek oh de 623 
New Zealand ..... 2006 














11. E.R. Linceman, Turkey: Economic and Commercial Conditions in Turkey, His 
Majesty’s Stationary Office, 1948, p. 13; D. E. WEBSTER, op. cit., p. 250; O. C. Sarc, 
“Economic Policy of the New Turkey”, Middle East Journal, Washington D.C., 
October 1940, p. 442-444. 
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data, in International Units, may prove our assumption. For the 
purpose of comparison we have chosen countries with a substantial 
agricultural share in their national economy”. 

We have still to follow up in particular the development during 
the second half of the Thirties, which was the period of the first 
Five-Year - Plans, because, though no noticeable improvement might 
be admitted for the whole decade, some important changes took 
place in the second half of that decade. Sefik Bilkiir calculates income 
per head (for the whole rural population and not only for the earners) 
in the Anatolian village in 1935 at L.T. 32 on the consumption basis 
and at L.T. 37 on the production basis!*. According to our calcula- 
tions, the average income per head of the rural population was in 1939 
about L.T. 45. After a deduction of 3 to 4 liras, due to the rise in the 
index, an increase of 4 to 5 liras should still be considered". 

It may be assumed that some improvement followed between 1935 
and 1939, though almost no progress appeared in 1939 as compared 
with 1929. The reason is to be sought in the agricultural depression 
during the years 1929-1935, when internal rural difficulties were 
accompanied by the World Depression, reducing the prices of 
agricultural products. The villages had not enjoyed substantial 
investments and capital formation. Large irrigation schemes had 
not yet materialised, though they had been considered. Some im- 
provements in rural legislation, agricultural instruction, model 
farms and a little financial assistance—all of these were but a drop 
in the ocean of poverty, illiteracy and want. The seed of development 
fell on stony ground and so far failed to bear much fruit. 

The development of industry was much more impressive. To be 
sure, the reservation should be made that, unlike agriculture, in- 
dustrial development had to start almost from the beginning. This 
was quite an important reason for the increase in industrial output 
as well as in value added of nearly 96%, while the total world increase 


/ 


in industrial production during this same decade of the Thirties 


12. Cozin Ciark, The Conditions of Economic Progress, London 1951, p. 200, 
201. Clark based his Middle Eastern figures on A. Bonné’s The Economic Develop- 
ment of the Middle East, London 1945. 

13. SEFIK BILK&R, op. cit., p. 136-137. 

14. A further adjustment might still be necessary, because Bilkiir’s figures 
concern Anatolia, while ours also include European Turkey with a higher average. 
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equalled 19% only. Turkey’s share in industrial world production 
rose from 0.14% in 1927 to 0.23% in 193915. Only Soviet Russia and 
Japan outran Turkey in industrial progress during that period. 

The comparison of net output per industrial earner in Turkey and 
that in industrial countries in the middle of the Thirties still showed 
a large gap. This may be seen from the following Table II: 


TABLE II 


Comparison of net output per industrial earner 
between Turkey, the U.S.A. and Britain 




















: Net yearly output per 
Country ’ : y =. . 
industrial earner (in I. U.) 
We ser se ee eS 1,873 
a ee ae ae 819 
ee ee er 345 
(Source: Corin CLARK, op. cit., p. 266, 269; for U.S. A. and Britain the average 
of 1935 and 1936 taken; Clark’s data for Turkey were based on A. Bonné’s paper 


in L’Egypte Contemporaine, Le Caire, Avril 1942, p. 319-335.) 


The second half of the Thirties, in consequence of the Five-Year- 
Plan, showed considerable progress in investment and in output. 
The capital invested in the 1,397 enterprises, which enjoyed the 
facilities of the Law for the Encouragement of Industry, stood in 1935 
at 63 million Turkish liras, or 38 million dollars (at the then existing 
rate of exchange)'*. At the beginning of 1939 the capital invested 
rose to L.T. 150 millions or $116 millions (at the rate of exchange in 
1939). The value of net output rose from L.T. 104 millions, or 
$66 millions, in 1933 to L.T. 266 millions or $200 millions in 19391’. 
The level of prices rose in 1939 as compared with the Depression year 
1933 and therefore the extent of the increase in the value of output 


15. VEDAT ELDEM, op. cit., p. 85. 

16. La Turquie en voie d’industrialisation, Publié par la direction générale de la 
presse au Ministére de l’Intérieur, Ankara 1936, p. 12-13. 

17. Compare: VEDAT ELDEM, op. cit., p. 73; J. PARKER and Cu. Situ, Modern 
Turkey, London 1940, p. 127-129. In 1939 a bias in favour of Turkey should be 
noted in the rate of exchange in consequence of the American Depression. 








t! 














IN THE POLICY OF ECONOMIC DEVELOPMENT 333 


cannot be identified with the extent of the increase in production 
volume. In spite of the rise in capital investment, which generally 
involves more than a proportionate increase in productivity in in- 
dustries at a stage of increasing returns, it appears from the almost 
parallel rise in labour days during that period that the policy of 
development had not yet succeeded in breaking through the tra- 
dition of low productivity which was among the main reasons for 
the backwardness of the country. 


The Impact of Development Policy on National Income, 
on Income per Head and per Earner, 
and on the Standard of Living of the Population 


The relatively small investments in agriculture and the shortcomings 
in industry, which suffered from the deficient allocation of capital as 
well as from lack of proper management, skilled labour and conti- 
nuity of labour, and finally from the absence of integrated economic 
planning—resulted in only a slight increase in the national income. 
In an undeveloped area like Turkey at that time, the important 
matter was the personal income of the workers, in particular, of the 
peasants. But even the rise in the average income per head was not 
outstanding, owing to the parallel growth of the population, despite 
the growth of the total national income during the period dealt 
with!*. Though, as mentioned, there may be many deficiencies in 
statistics, as weil as many theoretical reservations as to the legitimacy 
of applying the methods accepted in developed countries to under- 
developed areas, it is worth while to try as far as possible to trace 
the changes in the national income of Turkey. 

Investigations into the national income of Turkey began in 1935 
in connection with the development schemes. An enquiry into the 
national income was felt to be an important step towards establishing 
data on national capital resources available for the financing of devel- 
opment, since external resources were limited. The Research Depart- 
ment of the Ministry of National Economy was in charge of the in- 


18. To be sure, one has to recognise the importance of upholding—at least—the 
existing standard of living, against a background of several other countries in the 
Middle East where income has not kept pace with the growth of the population. 
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vestigation. Work proceeded under the guidance of the Department’s 
adviser, a German statistician, Dr. Franz Eppenstein, who also dealt 
separately with estimates of the Turkish national income in the years 
1927 and 1935/36. The results of the enquiry were published in 1937 
and further research continued during the 1940s. Apart from Sefik 
Bilkiir, a member of the Department, who added his interpretations 
to the official estimates made with his participation, important work 
was done by Vedat Eldem, Inspector in the Ministry of National 
Economy, who published his own estimates of national income for 
the years 1929, 1935, 1939 and, later on, for the 1940s?°. 

The official estimates for the 1930s summed up the national income 
on the consumption as well as on the production basis, but not on the 
income basis, owing to the lack of authoritative figures for incomes 
and their distribution. Even the estimates obtained and their impli- 
cations were deficient. Sefik Bilkiir himself admitted that the 
official estimates of the Department mentioned and of the Central 
Bureau of Statistics were very incomplete, especially in the following: 
lack of definition and explanation of the depreciation; the fixing of 
market prices without deducting indirect taxation; small considera- 
tion for transfer payments; and some measure of double-counting”®. 
These considerable deficiencies in statistical procedure, together 
with the generally low standards of the population when estimates 
replace reliable calculations and the lion’s share of agricultural pro- 
duction is consumed by the producers themselves—resulted in 
rather questionable estimates. Still, it can be quite instructive to 
compare certain yearly incomes, on condition that identical methods 
have been used in the respective years. Here is a table of national 
income as estimated by Vedat Eldem?! according to various branches 
of economic activity. (The figures are given in millions of Turkish 
liras, at current prices; the necessary adjustment will be made later.) 

This table, based on current prices, does not permit comparison 
between consecutive years, but it does imply a decrease in the share 
of agriculture in the national income from about 48% in 1929 to 
about 38% in 1939, and the increase in proportion of secondary and 


19. SEFIK BILKUR, op. cit., p. 132. 

20. Ibid., p. 133, 134. 

21. VEDAT Expem, “The National Income of Turkey 1929-19457’, Revue, etc., 
Octobre 1947-Janvier 1948, p. 72-118. 
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TABLE III 


The development of national income 
in the years 1929-1939 











Branch of Economy 1929 1935 1938 1939 
Reeaime. 6k ss 893 445 617 634 
Industry . ie eeee 241 202 275 314 
Transport and communi- 

eee 49 2 62 66 
Trade and Banking . . . 291 198 266 279 
PO cs 5 se 6% 113 121 127 125 
Various activities . . . . 213 215 242 251 
ae ee 1,880 1,223 1,589 1,669 























tertiary professions. However, it would be worth while to obtain a 
more or less reliable comparison of the total national income in 
various years for the purpose of tracing the pattern of development. 
Current prices calculated on the combined index of wholesale and 
retail prices, based on 1938 prices, will produce the following table: 


TABLE IV 


Development of national income (1938 prices ) 








—_— National income 

(in million liras) 
MGM... 66 S &. 6 aes 1,147 
eS a or at aie doe 1,315 
ee os ao SG ae ee 1,589 
Mee 86 es 8s See eS 1,652 














It might be added that the very vaguely estimated national income 
for 1927 of L.T. 1,600 millions, calculated on the 1938 basis, would 
result in about L.T. 1,000 millions. 











336 Z.Y. HERSHLAG: TURKEY, ACHIEVEMENTS AND FAILURES 


Official sources of the Bureau of Statistics generally give higher 
estimates than those made by Eppenstein, Sefik Bilkiir, Vedat Eldem 
and foreign economists, who deal with Turkish economy, but we 
have preferred a more cautious approach”?. 

Considering the growth of the population, we may construct the 
following table of national income per head of the population, at 1938 
prices?’, 

TABLE V 


Income per head 1927-1939 (at 1938 prices ) 








National income ae 
. Population in Income per head 
hea sag — digo millions (in L.T.) 
in million liras) igh 
1927 1,000 13.6 73 
1929 1,147 14.2 80 
1935 1,315 16.2 82 
1938 1,589 17.2 g2 
1939 1,652 17-5 95 




















Despite our previous reservations as to their exactness, the above 
figures indicate quite substantial changes after 1935, when income 
per head rose in 4 to 5 years by about L.T. 13 as compared with 
about L.T. g in the previous longer period of 13 to 14 years. Un- 
doubtedly this was a normal consequence of economic development 
during the post-Depression years, but also of the new development 


policy of Five-Year- Plans. Although income per head has remained. 


low in comparison with more developed countries, and quite a 
number of failures occurred during that period, still the policy of 
intensified investment, capital formation and rise in production 


22. Compare: VEDAT ELDEM, Revue, etc., Octobre 1947—Janvier 1948; SEFIK 
Birkiir, Revue, etc., Octobre 1950—Janvier 1951; SEFIK BitKiir, National Income of 
Turkey, Central Statistical Office, Ankara 1949; Tiirk Economisi, Ankara, March 
1952, p. 72, 73; “L’intervention de |’Etat dans l’économie de la Turquie”, 
Notes Documentaires et Etudes, Institut National de la Statistique et des Etudes 
Economiques, Paris, 8 Septembre 1948, p. 21; E.R.LINGEMAN, op. cit., p. 215 
Facts on Turkey, Turkish Information Office, New York 1949, p. 29, 30. 

23. Figures on population in the census years were taken from Statistical Year 
Books and from other official sources. The missing years have been calculated by us. 
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resulted in a gradual increase in total income and also in the average 
income per head. 

Due to the occupational structure of the population, with over 
80% in agriculture, the rural income per head had a decisive in- 
fluence upon the average income per head of the total population, 
despite the higher level of income in industry and the services. This 
was the reason for the generally low income as compared with more 
developed countries. According to the figures of the Central Bureau 
of Statistics, the national income per head in 1938 in Turkey was 
L.T.94 or $75%*, while in Italy in the same year it stood at $144, in 
France at $251, in Britain at $ 486, and in the U.S. A. at $5195. Even 
if doubts may be raised as to the full value of these calculations, which 
certainly improved at the end of the Thirties, comparison with 
other areas still leaves Turkey far behind. 

Notwithstanding certain improvements in the national income, 
the standard of living of the population remained backward in the 
inter-war period. The major emphasis placed on industry, on innova- 
tions in the life of the cities, on a modern Army, and on outward 
demonstrations of achievement—gave rise to the emergence of “two 
Turkeys”, that of the aeroplane and that of the oxen-cart?*. The 
latter represented the actual living Turkey, while the former implied 
the potentialities. 

Even in the towns the situation of the average worker was un- 
satisfactory. The Government aimed at continued investment for 
the purpose of further industrialisation, but could only draw 
resources from within industry itself—largely at the expense of ihe 
worker—or by high taxation. The workers lacked independent Trade 
Unions which could step in to defend the rights of labour against the 
Government. On the other hand, labour conditions in industry, 
especially in State enterprises, made up to some extent the losses of 
the workers through insufficient wages. There was growing concern 


24. A small difference of L.T. 2 appears between this estimate and that 
employed by us previously, based on other sources. 

25. Compare: Tiirk Economisi, Ankara, 8. 3. 52; Reru SUKRU SuvLa, “Aspect 
général du probléme de la balance des paiements de la Turquie”’, Revue, etc., 
Octobre 1950-Janvier 1951, p. 216. 

26. M. W. THornsurc, G.Spry, G.Soute, Turkey: An Economic Appraisal, New 
York 1949, p. VIII. 
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for health and social improvements. In important industrial centres, 
like Kayseri, the management installed modern equipment, not only 
in the factories but also in welfare and recreational facilities. In 
smaller enterprises conditions were much worse and the laws and 
regulations much less strictly observed?’. 

The Governmentattemptedtoimprove the health of the population 
for social and economic reasons as well. During the 1920s many 
people fell victim to malaria. Millions of labour hours were lost and 
20% to 40% of the conscripts examined were rejected as suffering 
from fever. Other diseases also, e.g., tuberculosis, trachoma, bil- 
harzia and venereal diseases, were widespread. The Government 
extended the network of hospitals and infirmaries and erected 
children’s nurseries?*. But the real remedy should have been provided 
by prophylactic means, to prevent the spread of disease and the 
deterioration in health. The level of food consumption held an im- 
portant place in this respect. According to the data for the years 1936 
and 1939, we may observe some progress during that period?®. 

We may conclude that the second half of the Thirties shows pro- 
gress even in the field of average consumption. The trend is quite 
outstanding though a large difference still remained between Turkey 
and developed countries, where the national diet was more consistent 
with modern standards of nutrition, and where the quantities of 
calories consumed were larger than in Turkey*®. The figures which 
appear in Table VI still do not prove that the large masses of peasants 
actually consumed the average quantities assumed by statistics. The 
high consumption of the élite substantially raised the total average. 
The facts related by Mahmut Makal* present an unsatisfactory. 
picture of the actual rural consumption of food, clothing and 
footwear. 


27. D.E. WEBSTER, op. cit., p. 249, 250, 255. 

28. Geschichte der Tiirkischen Republik, hg. von der Gesellschaft zur Erforschung 
der Tiirkischen Geschichte, Istanbul 1935, p. 413-429. 

29. The data for 1936 are based on Coin Ciark, op. cit., p. 372, 373, while 
those for 1939 are based on Foreign Agriculture, U.S. Dept. of Agriculture, June 
1951, p. 123. 

30. “L’intervention de 1’Etat, etc.”’, op. cii., p. 22. Compare also: O.C. Sarc, 
“The Demand for Sugar in Turkey”’, Revue, etc., Avril—Juillet 1944, p. 223. 

31. MAHMuT Makat, Our Village (in Turkish), Istanbul 1950. 
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TABLE VI 


Food consumption in Turkey for the years 1936 and 1939 








Items of food in kgs. 

per head and per year 1936 *939 
Grains for flour. .... 183 193 
Meat and meat fats . . . 6 16 
nr a aera er - 4 
Various fats , 2 9 
Milk, butter, cheese . . 47 38 
Eggs 2 3 
Potatoes . 3 6 
Vegetables . 29 58 
Fruit 46 62 
ee 4 6 

















The low level of consumption was mainly the result of insufficient 
production, while the Government pressed for larger exports and, on 
the other hand, was determined to invest a substantial proportion of 
financial resources in capital and not in consumer goods. At the 
same time imports were greatly restricted in order to maintain a 
favourable balance of trade. This was one of the chief aims of the 
policy of economic development and it will be useful to look at its 
results. 


Changes in the Balance of Trade and Balance of Payments 


The Minister of National Economy related in his report to the Na- 
tional Assembly, 1930, that the Government was determined to 
restrict imports generally, to prohibit the import of goods which 
could be produced at home, and to bring from abroad, as far as 
possible, only such produce as was indispensable to the national diet, 
or raw materials for the development of industry. New Tariff Laws 
gave the Government a free hand in dealing with foreign trade, and 
it did in fact endeavour to exploit the new conditions created after 
1929. The new measures included a system of import quotas, new 
commercial agreements, and obligatory purchases by foreign 
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concessionaires of Turkish produce to an amount equal to their sales 
in the country*. 

Article I of the Regulations on Import Quotas stated: “‘The 
Government will be authorised, as from November 16t, 1931, to 
fix temporarily monthly upper limits for import quotas for all goods, 
with the exception of raw materials intended for various factories 
in Turkey**.” 

In the course of time a Clearing system was introduced into 
Turkish foreign trade. This system became widespread throughout 
the world as a result of the protectionist restrictions of the Depression 
period. In France and Germany there was some apprehension in 
connection with the recent Turkish-American Trade Agreement 
especially favourable to the U.S.A. Turkey consented to improve her 
trade relations with the two former countries, on condition that 
provision was made to assure a balance of 30% in favour of Turkey, 
who argued that she still had liabilities to the nationals of those 
countries in connection with the Ottoman Debt. The first Clearing 
Agreement was made with France on the 27* July, 1933, and two 
weeks later one was made with Germany. A series of Agreements then 
followed with Switzerland, Belgium and Holland. In accordance 
with these Agreements an amount equal to 30% of the value of 
Turkish imports was to be held in each country in a special account, 
and the Central Bank of Turkey was permitted to draw on it or to 
convert it without any restrictions. This same principle was assumed 
as a basis for additional agreements, with only slight fluctuations in 
the balances held*. 

Later on this system was supplemented by Compensation Agree- 
ments**, and Barter Agreements, and the greater proportion of 
Turkish foreign trade was then based on these new arrangements. 
Only 15% remained on the basis of free Clearing Agreements or of 
trade without any agreement. This extremely bilateral system 
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32. La Bourse Egyptienne, Alexandrie, 17. 11. 31. 

33. Tiirkische Post, Istanbul, 1. 12. 31. 

34. Foreign Agriculture, April 1940, p. 256. 

35. The compensation system in Turkey was based on the “‘iunctim”’ of one 
export consignment with one import consignment, so that the money received for 
the former was used to pay for the latter, in accordance with Governmental 
regulations and with the approval of the Government in each case. 
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resulted, inter alia, in a rise in export prices owing to weakened 
contact with world market prices, and involved the necessity for 
active Governmental support for exports*®. 

The foreign trade policy of Turkey during the Thirties was based 
on the following assumptions: (a) the purchase of goods from coun- 
tries which bought from Turkey; (b) the prohibition of imports of 
goods also produced within the country; (c) free import of other 
goods within the framework of commercial agreements; (d) signifi- 
cant improvements in the produce exported; (e) a marked tendency 
towards a favourable balance of trade. 

Turkish exports consisted mainly of food and raw materials, e. g., 
tobacco, fruit, vegetables, cereals, wool, angora wool, cotton, hides, 
copper, coal and chrome. Significant changes occurred in imports 
during the later Thirties as compared with the early part of this 
period. Textile imports decreased from 44% to 27.5%, foodstuffs 
from 17% to 4.3%; on the other hand an increase was apparent in 
imports of capital goods and of certain raw materials, e. g., machines, 
cars, iron and steel, from a total of 14.5% to 37.2% at the end of the 
period®’, 

The Ministry of National Economy endeavoured to increase 
exports and to find markets which would be prepared to absorb 
Turkish produce**. In 1934 a special Office for Foreign Trade, 
“Tiirkofis”, was established by the Ministry with the task of planning 
imports and exports and centralising negotiations concerning foreign 
trade*®, The Government was also busy with propaganda for 


36. Eastern Financial Notes, U.S. Department of Commerce, November 4th, 
1939. Germany increasingly dominated Turkish foreign trade, as she did in South 
Eastern Europe generally. Germany succeeded in making these countries economi- 
cally dependent upon her by the clearing system developed. She used to pay high 
prices for the exports of those countries in order to deter other buyers, and to sell 
her own produce at low prices to remove competition from other sellers. On the 
removal of competitors, Germany was able to dictate her own conditions to 
countries then largely dependent upon herself. Turkey also fell victim to this 
policy and only with great difficulty began to free herself on the eve of World 
War II. At that time her commercial relations with Great Britain became stronger. 

37. F.NEuMARK, “Betrachtungen zur tiirkischen Aussenhandels- und Wah- 
rungspolitik”’, Aussenwirtschaft, Berne, March 1947, p. 13. 

38. Tiirkische Post, 26. 6. 32. 

39. Ibid., 1. 4. 34. 
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Turkish products, with the aid of various exhibitions in Turkey as 
well as by active participation in many international exhibitions. 

The export policy of the Government and the quite severe 
restrictions on imports had certain undesirable effects within the coun- 
try on prices and the standard of living, but on the whole they were 
very successful in achieving some equilibrium in the balance of trade, 
an improvement in the balance of payments, and a favourable in- 
fluence upon the stabilisation of local currency. However, the crucial 
importance of these gains was mainly in that they prepared the 
ground for continued efforts in the field of economic development. 

During the whole decade of the 1930s, Turkey had a favourable 
balance of trade with the sole exception of the year 1938*°. However, 
these balances only reflected the visible exports and imports, while 
Turkey still met with exchange difficulties owing to the weakness of 
her commercial shipping and to foreign indebtedness, which seri- 
ously affected the balance of payments. 

After January 18t, 1937, a more liberal policy was adopted in 
relation to foreign trade, when restrictions on imports were abolished 
for countrieswhich had clearing—and other agreements with Turkey. 
This change was one of the reasons for the deficit in the balance of 
trade in 1938, and new restrictions were imposed again until the end 
of 1939". 

The policy of the Government was reflected in the following 
figures on Turkish foreign trade during the Thirties*®. (See Table VII.) 

The figures relating to the early Thirties reflect the general fall 
in prices during the Depression period as well as the restrictions of the 
Government, which aimed at economies in foreign exchange and at 
the protection of local production. Still, in spite of this system of 
economies and of certain surpluses which started to accumulate as a 
result of the favourable balance, the country had to face the serious 
problem of a shortage in foreign exchange, which was essential for 


Z.Y. HERSHLAG: TURKEY, ACHIEVEMENTS AND FAILURES 





40. Direction Générale de la Presse, La Turquie Economique, Ankara 1950, 
P- 23, 24. 

41. Der Nahe Osten, Istanbul, 1.8.37. O. CoNKER and E. Witmeur, Redressement 
économique et industrialisation de la Nouvelle Turquie, Bibliothéque de l’Ecole Supéri- 
eure des Sciences Commerciales et Economiques de |’Université de Liége, 1938, 
Pp. 309. 

42. Small Statistical Abstract, Ankara, 1947. 
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TABLE VII 


Turkish foreign trade 1929-1939 (in L. T. millions) 











| Year Imports Exports Pein . He 
1929 256 155 —I01 
1930 148 152 + 4 

1931 126.6 127.2 + 0.6 

| 1932 86 101 + 15 
1933 75 96 + 21 
1934 87 g2 + § 

1935 89 96 + 7 

| 1936 93 118 + 25 

| 1937 114 138 + 24 

| 1938 150 145 -— % 

| 1939 118 127 + 9 

















the purpose of discharging foreign debts and meeting other payments. 
This state of affairs induced the Government to plan, as early as 1936, 
a Foreign Exchange Budget, in order to provide the necessary funds 
by exports and other sources of income*’. 

An important item in the expenditure on foreign exchange consti- 
tuted the annuities and interest on the Ottoman Debt. In 1939 the 
total National Debt stood at L.T.619 millions, which included 
L.T.224 millions of external debt**. This Debt consisted of loans 
negotiated for the purpose of indemnifying the foreign concession- 
aries of the nationalised railways, the balance of the Ottoman Debt 


43. A. Ercinay, Le Budget Turc, Genéve 1948, p. 113; Muu.is Ere, “Die Tiirki- 
sche Wahrung”’, Der Nahe Osten, 15.1.37. The Government decided to prepare yearly 
Budgets of foreign exchange. A special Financial Law was therefore promulgated 
in 1936 which provided, among other things, that each year a Draft Budget of 
foreign exchange should be prepared by the Government. Revenues for this Budget 
were to come from normal sources, fully exploited. These sources were exports, 
revenues from Iraq oil proceeds, foreign Embassies and Legations, tourists, post, 
transportation and insurance, and foreign investments. Within this framework 
exports formed about two-thirds of the total revenues. 

44. Istatistik Yilligi 1941-1942, p. 280. Compare: O.C. Sarc, “Economic Policy 
of the New Turkey’’, Middle East Journal, October 1948, p. 435. 
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and the loans contracted by the Republic, and other liabilities. 
During the years 1934-1939 the external debt decreased by L.T. 19 
millions, despite new loans contracted during that period*®. The 
Funded Debt decreased even more, but the short-term debt increased 
and pressed heavily upon the balance of payments. 

It may be said that the favourable changes in the balance of trade 
and of payments made it possible for Turkey to diminish her external 
debt, in spite of extensive development schemes and some measure of 
reliance upon foreign loans. These changes also rendered possible the 
relative stability of Turkish currency and finances during the period 
dealt with. 


The Road from Political 
to Economic Independence—The Lessons of the 
Development Policy 


Some recent appraisals of Turkish economy have been inclined to 
under-estimate the great efforts made by Republican Turkey in the 
Etatist period as well as her actual achievements**. Sometimes one 
has the impression that the basic a priort opposition to State economy 
influenced the patterns of economic analysis and brought about a 
tendency to a negative appraisal of the results of the struggle for 
economic independence and development. At the end of the period 
Turkey was still, as it were, a glass only half full, and the a priori 
approach mentioned appears to consider only the empty half and to 
disregard the existence of the full half. The extreme criticism also 
disregards the difficult inheritance of the Ottoman régime, the 
initial efforts of foreigners to proceed with the enslavement of Turkey, 
and the fact that the political independence gained at Lausanne in 
1923 did not immediately and automatically become complete 
economic independence. 

It is almost impossible to deal with the economic policy of Turkey 
on the basis of the theoretical diversity of opinion between the 
partisans of the more or less pure capitalism, of mixed economy, of 
directed economy (I’économie dirigée), of planned economy, or of 


45. Not all of the loans contracted were actually transmitted to Turkey until 


1939- 
46. Esp. M. W. THornBurc, G.Spry, G. Sou e, op. cit. 
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socialist economy. It may be assumed that this disagreement, 
fundamentally connected with socio-political ideas, will continue for 
many years and that from time to time, under the influence of 
political or economic cycles, one of these theories will appear to 
triumph. Turkey, as perhaps also other under-developed countries, 
should be judged on her own merits. During the Etatist period in 
Turkey, several elements appeared which belonged to quite different 
schools of the theory of economic development. But Turkey has not 
been the only hybrid in the economic sense, as suggested by Thorn- 
burg and his collaborators, or by R.W.Kerwin and others who 
followed in their footsteps*’. Total and somewhat prejudiced criti- 
cism is as bad as total glorification of everything performed in 
Etatist Turkey. It is true that even the most extreme critics consider 
themselves friends of the Republic, but actually their friendship 
stipulates the acceptance of their ideas on the régime, which has in 
fact been mercilessly condemned by them. 

The crucial question is whether there was any alternative for 
effecting identical or perhaps greater changes in the economic 
development of the country. Practically no one suggested any other 
method which would have been more appropriate or useful for 
Turkey at that time*®. The raising of not too well founded doubts as 
to the Government’s readiness to encourage private enterprise in the 
pre-Etatist period proves nothing. The decisive fact remains that 
during the Twenties Governmental planning was still very insig- 
nificant and State enterprises were equally limited; the Law for the 
Encouragement of Industry was intended to assist private develop- 
ment schemes, but private enterprise and capital were largely 
passive and ineffective. Even the establishment of the large private 


47. Thornburg’s assertions that Turkey had obtained from Soviet Russia only 
superficial influence, revolutionary jargon, and impressive economic aims, but not 
the reality of planning—are contradictory to his accusations that the influence of 
Soviet ideas, plans and advisers brought about the discouragement of private 
enterprise and the overwhelming concentration upon State economy. M. W. 
THORNBURG, etc., op. cit., p. 39 ff. 

48. L. V. Thomas expressed this view most firmly: “‘No one yet has found a 
satisfactory answer to the contention that if the Turkish Government had not 
taken the initiative, no one else would have: from this follows that Turkey has 
largely to thank the state for what industry she has.”” L. V. Toomas and R. N. Frye, 
The U.S. and Turkey and Iran, Cambridge, Mass., 1951, p. 85. 
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Bank, Is, was encouraged by Mustapha Kemal. Also in agriculture, 
which was not given sufficient consideration nor sufficient capital by 
the Government, private enterprise stood aside, though no one 
would have interfered with any attempted development in this field. 

The range of alternatives was very limited in post-war Turkey. 
The country had suffered much damage during the war. 80% of the 
population lived in extreme poverty and backwardness. Even a 
certain new spirit brought into the villages by demobilised soldiers 
had no great effect upon the very unsatisfactory conditions which 
prevailed. In the towns only a very small stratum of the intelli- 
gentsia, bureaucrats and Army Officers participated actively in the 
national revolution. Industry, as inherited from the Empire, was 
very weak and noserious labour class had yet emerged *®. The middle- 
class was also feeble and had lost its stamina owing to the exodus of 
the Greeks and the general decline in the position of the minorities. 

No Socialist revolution could have been accomplished in the 
complete absence of appropriate economic and social foundations. 
At the same time Turkey was deficient in protagonists of capitalist 
development along Western lines. It therefore became the task of 
the military and bureaucratic coterie to proceed with the struggle 
for independence, but now in the field of the economy. The Turkish 
nation should deeply appreciate the endeavours of this group, which 
removed the danger of general chaos, exploited the rather limited 
resources, made every effort to consolidate the frontiers of the country, 
strengthen the national economy, and bring the “‘sick”’, “cruel” and 
backward Turk nearer to the world of science, technique and factory, 
and to educate him gradually to use manure for the fields and brown 
coal for combustion. Even Soviet Russia, who generally showed 
much interest in revolutionary changes in other countries, unterstood 
that in her relations with Turkey not the ideological, but the political, 
international and economic considerations would be decisive, and 
that Turkey was not yet mature for radical alterations in her régime. 

From the historical point of view the Republican-Etatist régime 
performed a first-rate task. It consolidated the young State, it disposed 
quite rapidly of many of the social and religious traditions of the 
Ottoman Empire, it gradually removed the negative remnants of the 


49. Compare: S.C. Wyatt, “Turkey: The Economic Situation and the Five- 
Year-Plan”’, International Affairs, November/December 1934, p. 11, 12. 
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Lausanne Treaty, and laid the foundations of progress in the social 
and economic spheres. The idea of progress did not, however, imply 
that the masses were already prepared for the further stages of 
development and only lacked the proper passwords. 

There is much need for encouraging and stimulating this progress 
and time is required for the fuller accomplishment of the process. 
Those who see primarily only the shortcomings of the Etatist régime 
may assume that everything has to be done from the very beginning. 
Others, who also perceive its achievements, will recognise that it is 
impossible to turn back the clock. These achievements must serve 
as the starting point for any further development and progress. 

It should now be concluded whether the economic development 
of Turkey in that period was the result of a deliberate policy of 
planned development, and if this is so, what have been the achieve- 
ments and failures of this policy. There was little development policy 
during the first period of the Twenties. General aims existed for 
achieving economic and financial independence, for improvements 
in the situation of the peasants, for securing the economic future of the 
country by the full exploitation of her resources and by laying the 
foundations of industry, for the nationalisation of basic branches of 
national economy, and for stimulating a more economic outlook 
among the Turkish people. This first period was mainly significant 
in two aspects—the growth of the network of railways and the be- 
ginnings of industrialisation, assisted by the Law for the Encourage- 
ment of Industry. 

From this, still confused atmosphere of the Twenties, a conscious 
and deliberate policy slowly emerged. The first signs of this policy can 
be traced back to the Economic Congress at Izmir in 1923, to the 
debates of the Kamutay (the Turkish Parliament), to the speeches of 
Kemal Mustapha and his colleagues. A final decision on future 
policy was taken in the early Thirties. The trade deficit, the instabi- 
lity of currency, the World Depression and more specifically the 
depression in agriculture, the disappointment in private enterprise, 
the abstention of foreign capital, which could no longer obtain pro- 
fitable concessions—all these were among the decisive reasons for 
a change in policy. 

The Republican Party, the Government and Parliament, which 
included only a feeble Opposition, accepted the principle of State 
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(Etatist) economy. The example of Russian development stimulated 
the Five-Year- Plan idea of the Turkish economic leaders. Though 
during the first period Governmental action was restricted to legisla- 
tion and to temporary and incidental assistance, the new policy 
established a whole framework of instruments for the implementation 
of development schemes, e. g., the new Tariffs Law and the Clearing 
system in foreign trade; the network of State Banks, with attached 
advisory and operative bodies; Five-Year-Plans for constructing 
industrial enterprises and secondary plans for the development of 
mines, of irrigation and of services; the mobilisation of financial 
resources with the aid of the Budget, savings and internal and external 
loans; the establishment of centres of instruction and education; the 
employment of foreign specialists and advisers, as well as the sending 
of local people for study abroad. These media were created in the 
very unsatisfactory circumstances of shortage of capital, lack of 
efficiency and coordination, but nevertheless many of them emerged 
from practically nothing, and the Government tried to tackle the 
difficulties with a great deal of ingenuity and determination. To some 
people this statement may seem exaggerated, but it should be stressed 
that the Government actually had a policy aimed at the modern, 
mainly industrial, development of an agricultural and backward 
country. 

The achievements and failures of this policy have to be assessed 
in comparison with the aims of the development schemes. We have 
endeavoured to ascertain the results of the policy in the spheres of 
production and of national income, in the standard of living, and in 
foreign trade and the balance of payments. Substantial progress was 
achieved in the balance of trade and of payments as well as in the 
stabilisation of currency. In other fields resources fell short of 
supplying simultaneously the demands of capital formation and of 
a higher standard of living. The Government adopted the line of 
“widening”? investment and establishing additional enterprises, 
which prevented output and costs from standing up to normal 
economic competition. Development proceeded mainly during the 
years 1935 to 1939, 7.¢., the period of the two first Five-Year- Plans. 
Planning, though undertaken in unfavourable and backward condi- 
tions, met with relative success, despite many shortcomings. The 
Depression of 1930-1934 impeded development, and achievements 
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during the second half of the Thirties did little more than make up 
the losses of the early Thirties. The most serious shortcomings were 
to be observed in agriculture. If we leave out of account several model 
farms and certain regions which enjoyed special attention and capital 
investment, the general level of productivity, consumption, health 
and culture in the Anatolian village remained almost the same as it 
had been some decades or even centries ago®*°. 

It would be impracticable to apply the Lorenz curve to Turkish 
conditions, but the general and superficial application of its elements 
would bring to light a very large “area of inequality” and the close 
proximity of the curve to the line of perfect inequality*'. The grave 
mistake of Turkish Etatism in its rather indefensible neglect of 
agriculture and the peasants encouraged the wide deprecation of the 
Etatist régime by critics like Thornburg, who implied the complete 
failure of the Turkish revolution to improve the position of 18 to 20 
millions of the population®?. 

The preaching of a higher cultural level for the population and of 
the idea of evolution was widespread throughout the country; but 
the masses did not seem to have an active desire for development and 
progress, and in the absence of a propitious atmosphere it was very 
difficult to achieve the aims of the planned development**. The 
authorities did not succeed in securing the comprehensive coopera- 
tion of the people and no serious efforts were made, for instance, to 
invite labour to participate in the planning of industry. The Etatist 
régime sometimes made mistakes in the choice of spheres of activity 
or passivity, é.g., in the case of agricultural plans or of those for iron 
and steel. The standard of efficiency was rather low. This lack of 
efficiency was to a certain degree inherent in the régime itself. Its 


50. MAKAL described in his book the wide gulf between country and town in 
Turkey: “‘In the large cities the radios are now playing, the restaurants and cafes 
are overcrowded with sated and gay people. Presumably speeches are made there 
on the country and the fatherland. Who knows, perhaps somewhere a speaker 
says that the reconstruction of the villages has made very good progress, but here 
in fact reactionary influences are gaining ground and no one is aware of or con- 
cerned about it.”’ (op. cit., p. 105.) 

51. Compare: R.W.Kerwin, “Private Enterprise in Turkish Industrial 
Development”, Middle East Journal, Winter 1951. 

52. M.W. THORNBURG, etc., op. cit., p. 13. 

53- Measures for the Economic Development, U.N. 1951, p. 13. 
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economic considerations were those of a national economy and not 
merely those of profit incentive. But there were also aspects in which 
this same régime could have effected significant improvements, such 
as in management or the appointment of experts®**, and it could have 
overcome inefficiency if the Government had made appropriate 
efforts to check the bureaucratic abuses and incompetence which 
always constitute a danger to a State economy. 

Towards the end of the period dealt with the position of the 
Etatist régime became somewhat awkward. Several measures were 
taken to revise Etatist policy under the pressure of internal diffi- 
culties and due to the improving relations with the West in the years 
1938/39, and perhaps also to the death of Kemal Atatiirk at the end 
of 1938. The efficiency of State enterprises began to be examined and 
assistance to private enterprise increased; a decision was taken to 
turn the State Banks into Joint Stock Companies, while the financing 
of investments became the chief task of the Banks Sumer, Eti and 
Is. This was not, however, a reversal of Etatism; direction, super- 
vision and a substantial part of industrial enterprise still remained in 
the hands of the Government, but governmental influence was deli- 
berately weakened in order to open up new horizons to private in- 
vestment and enterprise. 


Hebrew University, Jerusalem (Israel ) Z. Y. HERSHLAG 


SUMMARY 


The period dealt with in this paper may be divided into two sub-periods, which 
differ in methods as well as in achievements in the sphere of economic development 
of Turkey. The first period covers the years from the end of the first World War 
until the year 1930. During those years no serious changes took place in the 
economic situation of the country. Low level of national income, insignificant 
national savings, and a small degree of capital formation were still typical. The 
Government lacked the necessary resources for comprehensive State initiative, 
and it was concerned mainly with the expansion of the railway system, with a few 
improvements in agriculture and in land tenure, and with the popularization of 
the idea of economic independence. The Law of Encouragement of Industry, 
though passed in 1927, was practically put into effect in the 1930s. Under these 





54. I.L.O. Regional Meeting for the Near and Middle East, Istanbul, No- 
vember 1947. 
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circumstances there was no substantial improvement in the standard of living, 
despite various reforms attempted by the republican regime. 

The period of State initiative started after 1929. Two outstanding features 
characterized this second period: enormous efforts to industrialize the country, 
and etatist methods. The economic policy employed various means: establishment 
of large-scale factories and State-owned banks, mobilization of capital resources, 
nationalization of foreign concessions, and a system of monopolies in basic branches 
of the economy. The Five-year Plans constituted the focal point of these efforts. 

Some important achievements might be recorded at the end of the period under 
discussion : the establishment of new industrial enterprises; a certain increase in the 
level of national income per capita; expansion of cultivated area; substantial im- 
provement in the balance of trade and of payments, with a reduction of external 
indebtedness. 

On the unfavourable side one has to stress the major mistake of ignoring, 
relatively speaking, the agricultural field of the economy. In industry, while the 
main emphasis was in the right line, i.e. the utilisation of local raw materials and 
the saving of foreign currency, the actual results fell short of the planned targets, 
affecting the whole economy. Although estimates of real income proved a certain 
rise of the per capita average, it did not necessarily imply a larger share for the 
majority of the population. 

The policy of development achieved some of its substantial ends, in varying 
degrees of success, and, in spite of numerous shortcomings, laid the foundations 
of later, accelerated pace of economic progress of the country. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Tiirkei: Erfolge und Misserfolge der wirtschaftlichen Entwicklungspolitik in der Zwischen- 
kriegszeit 1919-1939. Der Zeitraum, den dieser Aufsatz behandelt, kann in zwei 
Perioden unterteilt werden, die sich sowohl in den Methoden, die zur wirtschaft- 
lichen Entwicklung der Tiirkei angewendet wurden, als auch in den Ergebnissen 
dieser Bemiihungen unterscheiden. Die erste Periode erstreckt sich vom Ende des 
Ersten Weltkrieges bis zum Jahr 1930. Wahrend dieser Zeit veranderte sich die 
wirtschaftliche Lage der Tiirkei nur wenig. Ein niedriges Volkseinkommen, unbe- 
deutende Gesamtersparnisse und geringe Kapitalbildung blieben kennzeichnend. 
Der Regierung fehlten die nétigen Hilfsmittel zur Durchfiihrung eines umfassen- 
den staatlichen Entwicklungsprogramms; sie befasste sich hauptsachlich mit der 
Vergrésserung des Eisenbahnnetzes, mit wenigen Verbesserungen in der Land- 
wirtschaft und in den Grundbesitzverhaltnissen sowie mit der Popularisierung der 
Idee der wirtschaftlichen Unabhangigkeit. Das Gesetz zur Férderung der Industrie 
trat praktisch erst in den dreissiger Jahren in Wirksamkeit, obwohl es bereits 1927 
erlassen worden war. Unter diesen Umstanden konnte keine wesentliche Verbes- 
serung des Lebensstandards erfolgen, trotz verschiedenen Reformen, welche die 
republikanische Regierung durchzufiihren versuchte. 

Die Periode staatlicher Initiative begann nach 1929. Diese zweite Periode ist 
durch zwei hervorragende Merkmale gekennzeichnet: gewaltige Anstrengungen 
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zur Industrialisierung des Landes und etatistische Methoden. Die Wirtschafts- 
politik bediente sich verschiedener Mittel: Errichtung von grossangelegten 
Fabriken und Staatsbanken, Mobilisierung von Kapital, Nationalisierung aus- 
landischer Konzessionen und ein System von Monopolen in den Basis-Wirtschafts- 
zweigen. Die Fiinfjahresplane bildeten den Brennpunkt dieser Anstrengungen. 

Am Ende dieser Periode konnten einige wichtige Erfolge verzeichnet werden: 
die Errichtung neuer industrieller Unternehmungen, ein gewisses Ansteigen des 
Volkseinkommens pro Kopf der Bevélkerung, Erweiterung des bebauten Bodens 
und eine wesentliche Verbesserung der Handels- und Zahlungsbilanz, verbunden 
mit einer Verminderung der aussern Verschuldung. 

Auf der Schattenseite dieser Wirtschaftspolitik steht als Hauptfehler die rela- 
tive Vernachlassigung des Agrarsektors. Wohl wurde in der Industrie das Haupt- 
gewicht richtigerweise auf die Ausniitzung der inlandischen Rohmaterialien und 
das Einsparen von Devisen gelegt, aber die erzielten Resultate blieben hinter den 
geplanten Ergebnissen zuriick, was sich auf die Wirtschaft als Ganzes auswirkte. 
Obgleich Schatzungen des Realeinkommens eine gewisse Steigerung des Durch- 
schnitts pro Kopf aufzeigten, bedeutete dies doch nicht notwendig einen gréssern 
Anteil fiir die Mehrheit der Bevélkerung. 

Die Entwicklungspolitik erreichte mit unterschiedlichem Erfolg einige ihrer 
hauptsachlichsten Ziele und schuf trotz zahlreichen Unzulanglichkeiten die 
Grundlagen fiir die spatere beschleunigte wirtschaftliche Entwicklung der Tiirkei. 


RESUME 


Turquie: Succés et échecs de la politique de développement économique durant I’ entre-deux 
guerres. Le laps de temps faisant l’objet de cet article peut étre divisé en deux 
périodes qui différent tant par les méthodes appliquées pour développer l'économie 
de la Turquie que par les résultats de ces efforts. La premiére période s’étend de 
la fin de la premiére guerre mondiale 4 1930. Durant ces années, la situation 
économique de la Turquie n’a que peu changé. Un faible revenu national, une 
épargne insignifiante pour l’ensemble de la population et une formation des capi- 
taux minime en furent les caractéristiques. Le gouvernement manquait des res- 
sources nécessaires a l’exécution d’un vaste programme public de développement; 
il s’occupa principalement d’étendre le réseau ferroviaire, d’améliorer quelque 
peu l’agriculture et les conditions de la propriété fonciére ainsi que de populariser 
Pidée d’indépendance économique. La loi concernant l’encouragement de I’in- 
dustrie, promulguée en 1927 déja, n’est en fait entrée en vigueur que durant les 
années 1930 a 1940. Dans ces circonstances, on n’enregistra aucune amélioration 
importante du niveau de vie, malgré différentes réformes que le régime républicain 
essaya d’opérer. 

La période d’initiative des pouvoirs publics a commencé aprés 1929. Deux 
traits saillants caractérisent cette seconde période: les énormes efforts en vue d’in- 
dustrialiser le pays et les méthodes étatistes. La politique économique a eu recours 
a divers moyens: la création de vastes fabriques et de banques d’Etat, la mobili- 
sation de capitaux, la nationalisation de concessions étrangéres et un systéme de 
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monopole dans les branches économiques de base. Les plans quinquennaux furent 
le point capital de ces efforts. 

A la fin de cette période, quelques importants succés purent étre enregistrés: 
l’établissement de nouvelles entreprises industrielles; une certaine élévation du 
niveau du revenu national par téte d’habitant; l’extension de la surface cultivée 
et une substantielle amélioration de la balance du commerce et des paiements, 
conjuguée avec une réduction de la dette extérieure. 

Au passif de cette politique économique, il faut mentionner l’erreur majeure 
d’avoir relativement ignoré le secteur agricole. Dans l’industrie, ot: l’accent a été 
fort judicieusement mis sur l’utilisation des matiéres premiéres indigénes et sur 
l’économie de devises étrangéres, les résultats obtenus demeurérent toutefois bien 
inférieurs 4 ceux que l’on escomptait, ce qui s’est répercuté sur l’ensemble de 
économie. Bien que des estimations du revenu réel fassent ressortir en moyenne 
une certaine élévation par téte d’habitant, cela ne signifie toutefois pas nécessaire- 
ment une plus forte part de revenus pour la majorité de la population. 

La politique de développement a réalisé avec plus ou moins de succés quelques- 
uns de ses objectifs essentiels et, en dépit de nombreuses insuffisances, a créé les 
conditions fondamentales du développement économique ultérieur de la Turquie 
aun rythme accéléré. 











DE LYART DE TRADUIRE 
LES ECONOMISTES 


Qui ne connait pas de langues étrangéres 
ignore aussi la sienne. 
GoeETHE, Réflexions et Maximes 


A une époque ot I’on ne cesse de proner les avantages d’un déve- 
loppement des relations commerciales et ot l’on préche toujours la 
libération des échanges internationaux, le commerce des idées 
continue a se heurter a la barriére des langues. De méme que le 
transbordement, a certaines frontiéres, de marchandises de valeur, 
entraine des délais dans leur acheminement et ne s’effectue pas 
toujours sans dommages, la pensée économique ne passe d’une 
langue dans une autre qu’avec des pertes de temps et parfois de 
substance: en changeant de véhicule d’expression, elle se trouve 
retenue dans sa communication et risque d’étre détournée de sa 
carriére, au point que sa destination décide de sa destinée. Soit que 
la traduction n’arrive qu’aprés le moment opportun et ne recoive 
alors qu’une attention distraite par l’actualité; soit que — ¢raduttore 
traditore — elle déforme en la transmettant la pensée qu’elle devait 
représenter, elle peut lui porter grand tort par inexactitude ou par 
infidélité. La Théorte Générale de Keynes n’a été traduite en frangais 
qu’en 1942: ce laps de six ans peut expliquer son audience limitée et 
le temps mis a en reconnaitre tout le mérite. Le peu de succés que 
certaines théories marginalistes de la valeur ont obtenu aux Etats- 
Unis a été attribué avec raison a la traduction impropre autant que 
tardive. Fetter a montré, «a partir d’un texte précis de Bohm- 
Bawerk, les confusions de fond que peuvent entrainer la mauvaise 
traduction des mots Nutzen et Niitzlichkeit et l’emploi indifférent 
des termes anglais usefulness, utility, use, application, employment, 
ete.»*. 

Dans ses Principes et Observations économiques (1767), Véron de 
Forbonnais, traducteur de plusieurs ouvrages étrangers d’économie 
politique, critiquait, comme deux aspects d’un méme défaut, «l’abus 


1. A. Ferrer, Article «Amerika», dans Wirtschaftstheorie derGegenwart, volume I, 
Gesamtbild der Forschung in den einzelnen Landern, cité par Francois Perroux, 
La Valeur, Presses Universitaires, Paris 1942, p. 242. 
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des mots» et la «confusion des idées» du Tableau Economique. 
Quesnay montrait tout le prix qu’il attachait a la langue en répondant 
par sa « Lettre de M. Alpha sur le langage de la science économique». 
C’est 1a, nous dit Dupont dans sa Notice abrégée, «une discussion 
fort exacte et fort gaie, a laquelle l’auteur du Tableau économique 
s'est livré vis-a-vis d’un anonyme qui, sous le nom d’A.B.C.D., 
critiquait quelques expressions employées par les meilleurs écrivains 
économiques, dans le temps méme ot il était involontairement forcé 
de convenir de leur justesse »*. Pour ces contemporains de Buffon, le 
style est homme méme. L’importance, autant que la difficulté, de 
bien traduire celui des économistes ont été soulignées dés lors. Pierre 
Prévost, présentant en 1809 /’Essai sur le principe de population, de 
Malthus, en francais’, nous a laissé dans sa préface le souvenir de ses 
scrupules et de ses peines a rendre moral restraint, en méme temps qu’il 
justifiait son choix de l’expression « contrainte morale» pour désigner 
cette nouvelle régle de continence. Cicéron, qui a traduit l’Econo- 
mique de Xénophon, aurait pu témoigner, aussi, qu’un tel travail est 
ardu depuis l’antiquiteé. II le reste de nos jours, ot la mise en anglais 
de important ouvrage de Joseph Schumpeter sur la Théorie de 
évolution économique a demandé des efforts sensibles et l’appel a 
auteur, que le traducteur a reconnus. « Mon but principal, écrit-il 
dans la préface, a été de rendre le sens avec la plus grande précision; 
a cette fin, je n’ai pas hésité devant une tournure inélégante 1a ou il 
n’existait pas d’équivalent anglais courant au terme allemand. Aprés 
mure réflexion, j’ai adopté circuit (circular flow) pour Kreislauf, par 
suite de raisonnements qu’il serait trop long de rapporter»4. 

Ces textes attestent la difficulté ancienne et générale de traduire 
les économistes. Mais si cette difficulté se rencontre traditionnelle- 
ment pour toutes les langues, elle tend aujourd’hui 4 se limiter a celle 
qui est devenue la plus commune parmi les économistes et dans le 
monde. Nous voudrions essayer de montrer pourquoi, et comment la 


2. «Ephémeérides du Citoyen ou Bibliothéque raisonnée des Sciences morales 
et politiques», oct. 1767, dans A. ONCKEN, CEwvres économiques et philosophiques de 
Quesnay, Paris 1888. 

3. Essai sur le principe de population par T. R. Malthus, traduit de langlais par 
PigRRE Prevost, Paris-Genéve 1809. 

4. J. A. ScHumPETER, The Theory of Economic Development, Translated from the 
German by Redvers Opie, Cambridge, Mass., 1936, préface. 
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traduction économique en est rendue plus malaisée qu’auparavant, 
au point que si, a certains égards, elle ne constitue qu’un cas d’espéce 
de la traduction technique ou littéraire®, a d’autres et notamment a 
celui du vocabulaire, elle présente des caractéristiques spécifiques et 
des écueils supplémentaires, qui tiennent aux propriétés du langage 
économique et qui demandent une attention particuliére. 


I. LES DEUX CARACTERES DE LA LANGUE ECONOMIQUE 


Encore que certains aient pu y prétendre, nul pays ne monopolise la 
connaissance économique, qui peut s’exprimer dans toutes les 
langues; mais il semble que l’anglais jouisse en cette matiére d’un 
privilége acquis. 


L’ anglais, langue del’ économie politique 


De méme que |’allemand peut revendiquer, par son histoire, le titre 
de langue de la philosophie, l'anglais apparait traditionnellement 
comme celle de l’économie politique. Son réle commercial le pré- 
parait a cette fonction que le génie britannique lui a value. Quelque 
époque de la pensée économique que I|’on considére, c’est en anglais 
qu’écrivent les plus grands auteurs, a l’exception de Karl Marx, et 
c’est en cette langue que l’on trouve la majorité des ceuvres maitresses. 
S’il fallait n’en retenir que deux, il ne fait guére de doute que le 
choix unanime se porterait sur la Richesse des Nations et sur la Théorie 
Générale de Vemplot, de Vintérét et de la monnaie. Entre ces deux livres 
fondamentaux s’inscrit, de sa naissance a son état actuel, tout le déve- 
loppement d’une discipline qui doit son progrés a la pensée de langue 
anglaise plus qu’a toute autre. Fondée par Adam Smith, l’économie 
politique classique se voit, au cours d’un siécle, portée par Malthus, 
Ricardo et Stuart Mill 4 un point d’avancement tel qu’il parait défi- 
nitif au dernier de ces auteurs, convaincu que la théorie de la valeur 
est désormais complete et que la tache de l’économie politique est 
ainsi dés lors achevée. Fausse satisfaction, mais bien naturelle au 
représentant du classicisme 4 son apogée! Aprés le renouvellement 
de théories particuliéres et de méthodes, dans la période qui suit, par 

5. Sur la traduction littéraire, cf. un ensemble d’articles dans « La Parisienne», 
avril 1953. 
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les marginalistes autrichiens, les mathématiciens de Lausanne et les 
historiens allemands, le génie des économistes anglais réaffirme sa 
vocation générale et novatrice avec les Principes d’ économie politique de 
Marshall et la General Theory de Keynes, tandis que leurs confréres 
américains entreprennent, dans le méme esprit créateur ou construc- 
tif, des reconsidérations d’ensemble ou se spécialisent dans des tra- 
vaux divers qui s’imposent par leur ampleur et par leur nombre. 
Consacré par l’autorité de ces économistes comme la langue pré- 
dominante de leur discipline, l’anglais s’est trouvé reconnu et con- 
firmé dans sa primauté par de nombreux nouveaux venus 4 |’éco- 
nomie politique autant que par le ralliement forcé ou raisonné 
d’économistes étrangers de renom. Le développement des études 
économiques dans les divers pays du Commonwealth britannique a 
considérablement accru le nombre des économistes dont I’anglais est 
la seule ou la seconde langue maternelle. Au Canada, aux Antilles, 
dans l’Union Sud-Africaine, en Australie, en Nouvelle-Zélande et 
dans |’Inde, les universités et les instituts spécialisés, aussi bien que 
des administrations nationales ou des groupements d’économistes, 
poursuivent des recherches et des publications qui suscitent un 
intérét international et la lecture des articles de revues comme le 
Canadian Journal of Economic and Political Science, les Social and Economic 
Studies publiées par I’ Université des Indes occidentales a la Jamaique, 
le South African Journal of Economics, \ Economic Record, organe de 
Economic Society for Australia and New Zealand, l’Jndian journal 
of Economics, fondé en 1918, et Indian Economic Journal édité par 
Indian Economic Association, s’impose a4 tous ceux qui veulent se 
tenir au courant de l’actualité autant que de la pensée économique 
telles qu’elles se manifestent dans ces pays. En outre, au cours des 
événements précurseurs de la guerre derniére, d’éminents écono- 
mistes européens se sont vus contraints, par des circonstances indé- 
pendantes de leur volonté comme diailleurs de leur discipline, 
d’émigrer dans un pays anglo-saxon et d’en adopter la langue pour 
leurs ouvrages. Les représentants les plus célébres du néo-margina- 
lisme autrichien et du libéralisme allemand sont ainsi allés se fixer et 
enseigner en Grande-Bretagne et aux Etats-Unis ot ils ont écrit leurs 
ceuvres récentes. Parmi eux, les professeurs Schumpeter, Haberler et 
Leontieff 4 Harvard, Morgenstern 4 Princeton, Machlup 4 Buffalo 
puis al’ Université John Hopkins de Baltimore, Hayek a Londres puis 
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a Chicago, von Beckerath a l'Université Duke de Durham, Mises, 
ont contribué a faire des Etats-Unis, en matiére de science écono- 
mique, une « Europe exportée»®. 

Ailleurs, maints économistes dont la langue nationale n’est pas 
assez répandue pour assurer a leurs ceuvres la diffusion qui leur con- 
vient, ont employé l’anglais pour atteindre un plus large public: 
ainsi les économétres hollandais, en particulier le groupe de Tin- 
bergen, les norvégiens autour de Ragnar Frisch et les membres de 
l’école suédoise. Publiés naguére dans leur langue ou en allemand, 
les ouvrages de ces maitres paraissent maintenant en anglais; de 
méme de nombreuses monographies et théses de leurs étudiants, ou 
celles d’autres étudiants japonais ou sud-américains, rédigées parfois 
dans un anglais défectueux qui sent l’appris et l’apprét et dont se 
plaignent les critiques dans les revues britanniques et américaines 
spécialisées. La constatation de ces faits et la conviction que la pensée 
économique, singuliérement entravée dans sa diffusion par la diver- 
sité des langues, risque de tomber dans la confusion et l’abandon de 
la Tour de Babel si elle n’adopte pas un moyen commun de commu- 
nication, ont conduit l’Association Economique Internationale a 
entreprendre, sous la présidence du professeur Haberler, la publica- 
tion d’une collection intitulée International Economic Papers, dont 
chaque volume annuel contient des études traduites en anglais de 
diverses langues’. Les articles en anglais prédominent dans des 
revues internationales comme Metroeconomica et Kyklos, publiées l’une 
en Italie, autre 4 Bale. On en trouve aussi dans des périodiques qui 
paraissent en France, telles la Revue de Science et de Législation Finan- 
ciéres, tandis que d’autres donnent des résumés en anglais (Revue 
Economique ). Enfin, les institutions internationales, considérablement 
accrues en nombre et en importance depuis la guerre derniére, 
occupent un personnel d’économistes dont les membres de langue 
anglaise forment la majorité, du fait de la répartition géographique 
imposée pour le recrutement, et ot les autres se trouvent par suite 
amenés a prendre cette langue pour travailler avec leurs collégues. 


6. L’expression est de FRANGoIs PERROux: « L’Anglo Iranian Cy et les effets de 
domination», Economie appliquée, janvier-mars 1952. 

7. Quatriéme volume paru, International Economic Papers, edited by Alan T. 
Peacock, Ralph Turvey, Wolfgang F. Stolper and Elisabeth Henderson; MacMil- 
lan, New York/London 1954, 229 p. 
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Les délégués 4 maintes réunions en Asie ou en Europe l’adoptent 
souvent dans leurs débats et parfois pour les décisions et accords aux- 
quels ils parviennent. I] existe un texte anglais du traité instituant la 
Communauté Européenne du Charbon et de l’Acier, dont le 
Royaume-Uni ne fait pas partie. Traduire un texte économique, 
c’est maintenant, presque toujours, traduire de l’anglais®. 


La traduction d’une langue internationale 


Traditionnellement acceptée comme langue majeure de sa discipline, 
l’anglais est ainsi devenu pour |’économiste contemporain la langue 
principale de travail, dont il doit avoir une connaissance ou une tra- 
duction exactes. 

L’une et l’autre sont rendues particuliérement ardues par le fait 
que l’anglais est la plus internationale des langues. Aucune ne se 
parle dans un plus grand nombre de pays comme langue nationale 
ou officielle ; aucune n’est plus usitée dans les relations commerciales, 
ni dans les organisations internationales ol sa pratique la met au 
premier rang des langues officielles. L’universalité ot tendent 
extension de cette aire et l’importance de ce role a été souvent re- 
marquée; mais on a moins généralement souligné la diversification 
de usage qui s’ensuit. Tous ceux qui s’expriment couramment en 
anglais sont normalement assurés de se comprendre, mais non sans 
s'apercevoir que certains termes n’ont pas toujours le méme sens, et 
certains concepts la méme expression, dans leurs pays respectifs, ni 
sans devoir veiller 4 ce risque d’équivoque ou de difficulté®. De tels 
particularismes se rencontrent dans la plupart des pays du Com- 
monwealth britannique, mais c’est naturellement aux Etats-Unis, 
par suite de leur indépendance ancienne, de l’hétérogénéité de leur 
peuplement et de |’étendue de leur territoire, que usage comporte 


8. Sept rapports sont dans cette langue sur les huit qui forment le volume 1 
(Papers, Cambridge 1951) édité par Eric Lundberg dans la collection Income and 
Wealth Series, pour le compte de |’International Association for Research in 
Income and Wealth, fondée a Cambridge en 1949. 

g. Dés 1942 les troupes américaines partant pour la Grande-Bretagne, |’Ir- 
lande du Nord, |’Australie et la Nouvelle-Zélande, recevaient de petits manuels 
comprenant un vocabulaire. Les Néo-Zélandais avaient de méme préparé a leur 
intention un guide avec glossaire et les soldats anglais étaient également pourvus 
de guides semblables. 
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les plus nombreux. «On n’imagine peut-étre guére quelle cause 
subtile et fréquente de malentendus présentent les nombreux mots 
courants qui s’emploient en Angleterre dans une acception donnée 
et, aux Etats-Unis, dans une acception ou, du moins, une intention 
différente!°. » Rien, disait déja Bernard Shaw, ne sépare plus qu’une 
langue commune. «Les Anglais, remarque un auteur américain, 
emploient maintes fois des mots différents des nétres pour les mémes 
choses ordinaires; ils donnent 4 des mots usuels un sens entiérement 
différent et font usage de mots et de tournures qu’on n’entend guére, 
ou jamais, en Amérique»!!. Les linguistes ont depuis longtemps 
signalé les américanismes; ils constatent aujourd’hui un usage améri- 
cain, voire un anglais d’Amérique ou certains reconnaissent méme 
une langue américaine??. 

A un degré second, ce caractére international appartient égale- 
ment au francais, langue diplomatique depuis plusieurs siécles, 
langue nationale dans plusieurs pays et langue officielle dans les 
grandes organisations internationales. On y trouve, par suite, et 
malgré une fixation ancienne, quelque chose de cette différenciation 
naturelle a tout idiome qui déborde des frontiéres. Des régionalismes 
savoureux, certains excellents, donnent une originalité pittoresque 
au francais parlé et écrit en Belgique, en Suisse, au Canada, aux 
Antilles et au Sénégal. A Genéve, on paie souvent une «finance» 
pour entrer dans une association ou pour recevoir un service public. 
Au Québec, bien des magasins «font de la grosse argent» lors des 
soldes de leurs «débarras» a des prix réduits de plusieurs « piasses » 
(dollars). Ces locutions locales surprennent en France, ot sont 
usitées d’autres qui pourraient étre mal comprises au dehors. 

La traduction des textes économiques s’effectue donc générale- 
ment d’une langue éminemment internationale dans une autre qui 
posséde également une nationalité multiple. De la résulte une diffi- 


10. H. W. Horwit1, Dictionary of the American Usage; 2° éd., Clarendon Press, 
Oxford 1944, préface, p. 5. 

11. H. L. MENCKEN, The American Language, Supplit. I 1945, A. A. Knopf, New 
York, p. 454. 

12. Cf. M. SCHELE DE VERE, Americanisms: The English of the New World, New 
York 1872; H. W. Horwi11, Dictionary of the American Usage, op. cit.; WILLIAM 
Craicig and James R. HutsBert, ed., A Dictionary of American-English on Historical 
Principles, 4. vol., Chicago 1938-1944; H. L. MENcKEN, The American Language, 
1936, supplt. I 1945, supplt. II 1948, Alfred A. Knopf, New York. 
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culté originale: celle de rendre exactement une langue marquée de 
grands et de nombreux particularismes, de fagon intelligible aux 
lecteurs des différents pays d’expression francaise malgré les parti- 
cularités de leur élocution nationale. 


La difficulté d’une langue simple 


Pareil cosmopolitisme n’opposerait au traducteur qu’une résistance 
mineure s’il ne s’y ajoutait la seconde caractéristique du langage 
économique: son apparente simplicité. 

Cette particularité remarquable cause une géne extréme, qui 
n’existe guére a ce point dans les autres disciplines. Certaines ma- 
tiéres sont nationales par vocation naturelle. Ainsi en est-il de 
Phistoire: il est possible d’y étre un bon spécialiste, au moins pour 
certaines €poques ou certains aspects du passé de son pays, sans con- 
naitre d’autre langue vivante que la sienne propre. Les sciences a 
domaine international, par ailleurs, sont souvent la seule affaire des 
savants. Elles utilisent largement une terminologie tirée du latin ou 
du grec, dont les racines étymologiques sont communes aux langues 
parentes et s’y retrouvent avec le méme sens, sous une forme a peine 
modifiée, aisée 4 reconnaitre. Les découvertes nouvelles, notamment, 
sont pour la plupart désignées grace a des termes anciens, dont on 
forme des composés qui constituent autant d’expressions parfaitement 
et immédiatement explicites. Rien de plus naturellement commode 
pour le traducteur que ce jargon artificiel et systématique, qui passe 
sans effort d’une langue dans une autre. La valeur quasi symbolique 
des éléments utilisés et la variété des combinaisons possibles assure 
un riche vocabulaire, a la fois national et international, qui supprime 
presque toute difficulté. Aussi l’interpréte ne se trouve-t-il pas embar- 
rassé par la nomenclature des sciences physiques et naturelles}. 
Parmi les sciences philosophiques, les uns s’expriment en écrivains, 
les autres en techniciens. «La philosophie apparait divisée entre 
deux tendances qui répondent a — ou auxquelles répondent — deux 
traitements du langage: lun va vers les choses et use de mots 


13. Cf. dans la série de monographies de l’Organisation Mondiale de la Santé: 
M. Vaucet, E. Rousaup, H. GALLIARD, Terminologie du paludisme, rapport d’un 
Comité de rédaction nommé par l’O. M.S., Genéve, O. M.S., 1954, et le glossaire 
en annexe. 
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comme signes; |’autre, dans la perspective d’autrui ou, si l’on aime 
mieux, de la dialectique, se sert des mots comme expressions de 
pensée. L’un tend vers l’ingénieur, |’autre vers l’artiste»!4. Pour 
Kant, la reconstruction de la philosophie impose un langage ésoté- 
rique: la recherche de la vérité veut la recherche dans l’expression. 
Au contraire, les philosophes francais du grand siécle ont traité du 
monde et de l’homme dans la langue de l’honnéte homme et des gens 
du monde. Les sciences sociales ne doivent-elles pas plus encore étre 
accessibles 4 ceux qui en sont l’objet? 

Aucune n’est a la fois plus humaine et plus matérielle que l’éco- 
nomique et, par suite, ne touche davantage a l’existence quotidienne. 
Aussi sa langue est-elle usuelle a l’égal de sa matiére. On y trouve peu 
de mots savants et les économistes qui tentent d’en introduire n’y 
réussissent presque jamais. Pour désigner l’utilité subjective, Pareto 
a inventé le terme rare d’ophélimité, qui ne survit aujourd’hui que 
par référence 4 son auteur. C’est le sort habituel de ces composés du 
grec, tels encore chrématistique, diallactique, de se trouver relégués 
dans l’histoire des doctrines. La politique économique lance de 
temps a autre une expression scholastique — autarcie — mais |’écono- 
mie politique utilise presque toujours la langue courante. Cette 
simplicité crée la plus grande difficulté au traducteur, qui ne peut 
compter sur les aides et les aises du langage scientifique. Sa tache 
s’en trouve d’autant plus ardue que, si l’économie politique montre 
une grande économie dans son vocabulaire, elle lui attribue géné- 
ralement un sens spécial. Des mots comme valeur, travail, monnaie, 
rente,capital, nature, pour n’en citer que quelques-uns, y prennent des 
acceptions que ne donne aucun dictionnaire général de la langue?’. 
L’imputation par exemple peut désigner «|’acte indispensable par le- 
quel l’entrepreneur effectue l’emploi qu’il estime étre le meilleur de 
chaque facteur de la production dans une combinaison écono- 
mique»'!6, C’est que les économistes ne peuvent éviter d’user de la 
langue commune d’une facon qui leur soit propre, puisque leur, 
langage technique n’est pas une langue savante. 


14. YVON BEeLAvAL, Les Philosophes et leur langage, Gallimard, Paris 1952. 

15. Cf. les exemples et commentaires de L. M. Frazer, Economic Thought and 
Language. A critique of some fundamental economic concepts. Adam and Charles 
Black, London 1947. 

16. FRANGoIs PERROUX, op. cil., p. 103. 
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Certains regrettent «cet emploi de mots courants dans un sens 
élaboré et trés loin de l’ordinaire»?’, mais la plupart le jugent inévi- 
table devant la nécessité de disposer d’une terminologie spécialisée et 
tirée cependant de la langue usuelle. « Nous pouvons nous accorder 
avec D. H. Robertson quand il demande pour les économistes le 
droit, reconnu aux chercheurs dans d’autres domaines, de parler 
entre eux leur jargon. Mais nous ne pouvons nous permettre de 
couper complétement notre langage de la vie quotidienne; car 
économie politique, au contraire de la physique ou de la biologie, 
étudie des activités de ’homme... Tant que nous savons ce que nous 
faisons, il n’y a pas d’inconvénient 4 employer les mots avec plus d’un 
sens et il n’y a pas lieu d’hésiter 4 emprunter des termes de l’usage 
quotidien, avec leur sens populaire si faire se peut, avec un sens 
modifié et adapté a nos besoins s’il le faut »18. Ecrivains et linguistes!® 
s’accordent d’ailleurs 4 convenir avec Littré, qu’il y a un néologisme 
nécessaire qui provient de nouvelles créations dans les idées et dans 
les choses. Ainsi s’impose la naissance de mots nouveaux ou |’emploi 
de mots existants dans une acception nouvelle. En recourant quasi 
exclusivement au second procédé, les économistes parsément leurs 
écrits de faux-semblants et de faux-amis, bien que les inconvénients 
de cette pratique imposée ne leur échappent pas. A propos du com- 
merce international, Taussig remarque que «comme pour tant 
d’autres questions économiques, on a gardé les expressions du 
langage courant et on désigne par un méme mot des choses trés 
différentes »?°, malgré le risque de confusion. 

Sls génent l’économiste, ces mots d’apparence trompeuse 
peuvent abuser le traducteur qui en ignore l’acception économique et 
’embarrasser quand, averti, il veut la rendre. De sens variable selon 
le contexte, ils ne lui sont pas moins redoutables que ceux qui en 
changent d’un pays a un autre. C’est donc tantdét de son caractére 


17. E. A. GOLDENWEISER, «Monetary Semantics», dans Money, Trade and 
Economic Growth, in honor of J. H. Williams, New York 1951. 

18. L. M. FRAZER, op. cit., préface, p. VII. 

19. En affirmant «aux nouvelles choses étre nécessaire imposer nouveaux mots, 
principalement és Ars», JOACHIM DU BELLay (La Deffense et Illustration de la langue 
francoyse, ed. H. Chamard, Didier, Paris 1948, p. 138) reconnait le droit réclamé 
dés le xvi® siécle par les spécialistes de créer des néologismes pour les besoins de 
leurs sciences respectives. Cf. BruNoT, Histoire de la langue frangaise, I1, p. 615. 

20. F. W. Taussic, International Trade, MacMillan, New York 1927, p. 3. 
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international, tantét de son origine populaire que le langage écono- 
mique tire son ambiguité: la premiére cause concerne surtout la 
langue de loriginal, la seconde, celle de la version. Pareille polyva- 
lence ne crée toutefois tant de difficulté que parce que |’évolution 
constante des phénoménes économiques, de leur connaissance et de 
leur explication oblige a renouveler constamment le vocabulaire de 
l’économie politique, que cette dynamique rend encore plus rebelle 
ala traduction. 


II. LES PHENOMENES DE POLYVALENCE 


«Je voudrais bien savoir, dit Alice, comment 
vous pouvez faire dire 4 un mot tant de choses 
différentes. 
— Je voudrais bien savoir, dit Humpty Dumpty, 
qui doit étre le maitre: c’est tout.» 

Lewis CarRro tL, De l’ autre cété du miroir. 


La multiplicité des sens que peut prendre un terme économique selon 
usage, national ou international, qui en est fait, expose les écono- 
mistes de méme langue, compatriotes ou étrangers, et leurs traduc- 
teurs, aux risques de confusion créés par une polyvalence tantdét mani- 
feste et tantdt cachée. 


Polyvalence instable 
Le vocabulaire qui appartient en commun 4 la langue courante et a 


un langage technique prend naturellement un ou plusieurs sens 
différents dans l’une et dans l’autre. Ce dédoublement ne se maintient 


pas nécessairement a la traduction. Certains mots le conservent: dans 


capital, dans travail, on retrouve les sens généraux autant que les 
significations particuliéres de l’anglais. En maints autres cas, il n’en 
est pas ainsi. Chaque langue nationale évolue selon ses modes et ses 
temps et suit des voies sémantiques qui ne vont guére parallélement 
a celles d’une autre. A partir d’un sens original, la dérivation dévie et 
diverge: elle aboutit souvent 4 des sens écartés que la traduction 
n’embrasse plus. Un mot anglais se rend alors par tel ou tel mot 
francais selon celui de ses sens ordinaires ou techniques ow il est 
pris. On en arrive a4 séparer les acceptions de l’original, a les traduire 
de facon indépendante par des mots qui, n’évoquant aucune origine 
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commune et ne présentant entre eux aucun lien, sont comme des 
demi-fréres maternels, étrangers par le nom. L’intention de l’auteur, 
son idée méme, peuvent ainsi s’altérer a la traduction. En écrivant: 
the business cycle is the product of a business enterprise economy, Wesley C. 
Mitchell a donné du cycle une formule frappante, mais qui perd de sa 
force dans l’équivalent frangais: les crises économiques sont une 
affection spécifique de l'économie de libre entreprise. 

Cette aliénation est bien souvent forcée et irréparable. En pareille 
occurence, on peut parler d’une polyvalence instable, puisqu’elle 
tend a disparaitre a la traduction. On doit s’y résigner quand usage 
a fixé solidement I’expression frangaise dans son sens et qu’il n’est pas 
souhaitable de l’y remplacer par une autre. Pareille novation se 
heurterait a trop d’obstacles ou présenterait trop d’inconvénients. 
Tant6t on se trouve en présence de termes consacrés. Pour rendre 
boom, essor s’impose, puisque Littré le définit par développement 
rapide, avec l’exemple «essor des arts, de l’industrie»; mais ville 
champignon est d’un emploi établi pour boom town ou boom city. Il 
arrive également qu’un mot étranger ne soit pas rendu simultané- 
ment avec ses divers sens, mais d’abord dans un seul, plus tard dans 
un ou plusieurs autres qu’il avait dés le début ou qu’ila pris depuis. 
Dés lors, la traduction initiale ne convient plus et il faut en juxtaposer 
une autre. Streamlining, c’est aérodynamisme ou profilage, seul sens 
que donne encore le dictionnaire de Webster ; mais on l’étend mainte- 
nant a l’organisation ou a la réorganisation des entreprises, comme 
synonyme de rationalisation. Impossible en francais, ot le sens ma- 
tériel domine, de le sortir de la mécanique: a propos d’ateliers ou de 
bureaux, il faudra dire organisation fonctionnelle. Le terme heureuse- 
ment n’est pas complétement étranger au premier sens, ou du moins 
au premier emploi, puisqu’on parle de conception et méme de 
carrosserie fonctionnelle. Parfois enfin, s’il s’agit non de sens, mais 
d’usages multiples, le génie de la langue interdit dés l’abord la 
recherche d’un mot qui puisse rendre loriginal dans tous les cas. 
D’un substantif, l’anglais fait aisément un verbe: boom se métamor- 
phose en to boom. Ce passage entre certaines parties du discours n’est 
pas ouvert en frangais, ot il faut doubler «essor» par « prospérer». 

Quand elle n’est pas ainsi impossible en principe ou en pratique, 
la traduction unique, qui garde la polyvalence, reste toujours ardue; 
elle exige une recherche astreignante, souvent vaine. Le dénomina- 
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teur ou l’auteur commun nécessaire ne se trouve parfois pas, ou si 
éloigné qu’il n’est plus reconnaissable. Il faut donc fréquemment 
renoncer a conserver une polyvalence instable. Au surplus, quand on 
y réussit, on n’évite d’habitude que des inconvénients d’ordre mineur, 
qui intéressent plus le style ou la langue d’un auteur que la terminolo- 
gie économique. Encore peut-on douter plus d’une fois de l’avantage: 
il serait plus génant, voire nuisible, qu’utile, de traduire control par un 
méme mot dans tous les cas. Aussi les efforts demandés, souvent 
d’ailleurs stériles, ne paraissent justifiés que pour un petit nombre 
d’exceptions. Dans la plupart des cas, il parait inutile de s’attacher a 
trouver une polyvalence équivalente, soit que cette tentative soit dés 
labord vouée a l’échec ou qu’elle y aboutisse finalement, soit que le 
résultat n’en vaille pas la peine. En régle générale, il conviendra de 
démonter les divers sens d’un mot polyvalent et de le rendre de fagon 
différente selon chacun, en choisissant le terme approprié parmi 
l’assortiment de ceux qui lui correspondent. 

Ce procédé, en revanche, devient une obligation pour les poly- 
valences ambigués, méme si d’aventure le francais offre un équivalent 
complet. Il ne sert 4 personne de traduire /ay off par congé et on court 
un risque certain 4 le faire sans préciser s’il s’agit de congédiement 
ou de congé payé. 


Dissociation nécessaire 
Le traducteur n’est pas seulement responsable de ses propres fautes 


d’interprétation, mais aussi de celles de son lecteur, dont il a, a cet 
égard, la garde intellectuelle. Ne pas l’induire involontairement en 


erreur ne suffit pas: il doit de plus veiller 4 l’empécher d’y tomber. 


Ce n’est pas, pour lui, assez distinguer les différents sens d’un mot que 
de les reconnaitre; il faut encore les marquer de fagon distinctive. 
Subsidiairement, il s’en acquitte par une note explicative en bas de 
page, mais, dans la régle, c’est par un vocabulaire approprié qu’il 
convient d’y parvenir. 

La langue économique en offre de nombreuses occasions, d’abord 
avec ses variations d’un pays 4 un autre. Ainsi veillera-t-on a4 traduire 
Board of Trade par Ministére du commerce s’ils’agit du Royaume Uni, 
par Chambre de commerce locale s’il est question des Etats-Unis. 
Compensation, dans ce dernier pays, signifie indemnisation comme en 
Grande-Bretagne, mais peut également vouloir dire rémunération: 
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“In 1860, the compensation of the former (the skilled labourer) 
ranged from $ 1 to $ 2 a day and that of the latter (the unskilled) was 
about half as much’”’?!, Quand il voit: «the tariff was lifted»??, le 
lecteur anglais comprend suppression des droits de douane 1a ou 
auteur américain a parlé de leur augmentation. Certaines de ces 
confusions internationales sont d’autant plus difficiles a éviter qu’elles 
ne résultent pas de l’usage linguistique, lequel ne permet donc pas 
de les déceler, mais de deux pratiques commerciales courantes et 
contraires. Freight — tout chargement aux Etats-Unis — ne s’emploie 
que pour une cargaison au Royaume-Uni, par suite de la prédomi- 
nance des transports maritimes, de méme que fob signifie franco 
vapeur (transatlantique). Aux Etats-Unis, en revanche, fob signifie 
franco chemin de fer, parce que les transports s’effectuent générale- 
ment par ce moyen. Ainsi, dans |’achat de produits a destination de 
’Extréme-Orient, la mention fob San Francisco indique, aux Etats- 
Unis, que le vendeur s’est acquitté de ses obligations quand il a 
effectué l’expédition 4 ses frais jusqu’a San Francisco et que le 
transport ultérieur par mer est a la charge de |’acheteur®*. Les 
échanges internationaux, qui provoquent ces polyvalences, peuvent 
les faire passer dans la langue d’un pays donné, ot un méme mot 
prend alors deux acceptions différentes, voire opposées. On appelle 
toujours les lingots d’or gold bars ou gold bricks au Royaume- Uni, mais 
le sens américain de faux lingots, briques dorées, a commenceé a se 
répandre. 

Autant que de linfluence ou des contacts étrangers, la polyva- 
lence peut provenir des préférences personnelles d’un auteur, dont 
Littré remarquait |’effet sur la langue scientifique, «dans cet amas de 
termes souvent changeants et qui plus d’une fois dépendent de prin- 
cipes et de systémes différents »?*. En économie politique peut-étre 
plus qu’ailleurs, «deux auteurs peuvent employer le méme mot en un 
sens totalement différent sans indiquer, encore moins expliquer, la 


21. E. A. Martin, History of the United States, New York 1934, p. 517, cité par 
Horwit1, op. cit., p. 78. 

22. T. Beer, Life of Hanna, New York 1929, p. 181, cité par HoRWILL, op. cit., 
p. 190. 

23. D’aprés CUTHBERT MAuGuHaM, Trade Terms Definitions, cité par HoRwILt, 
op. cit., p. 35. 

24. LitTrRE, op. cit., préface, p. vil. 
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divergence qui en résulte»?5. L’undertaker, tel que le congoit Maurice 
Dobb, est appelé entrepreneur par G.H.D. Cole, qui donne le nom 
d’undertakers aux undertaking associates de Dobb, alors que ce dernier 
distingue la fonction (entrepreneur) de la personne (undertaker )*6, 
Et que faire «dans les cas ou l’auteur en vient 4 oublier ou 4 négliger 
ses propres définitions, voire méme a les modifier délibérément»?2 
Taussig, au début deson livre classique sur lecommerce international * 
définit son concept fondamental de barter terms of trade comme le 
rapport de volume des termes de l’échange dans l’hypothése du troc 
et distingue les gross barter terms of trade des net barter terms of trade. Les 
premiers s’appliquent a l’ensemble du commerce extérieur: ils 
désignent le rapport entre le volume des importations et celui des 
exportations. Les seconds ne concernent que les produits qui servent 
a en obtenir d’autres, a l’exclusion de ceux qui permettent d’opérer 
d’autres réglements. Viner, cependant, dans l’ouvrage qu’il dédie a 
Taussig comme a son maitre et ami”, explique les net barter terms of 
trade par le rapport du prix des exportations au prix des importations. 
I] note la-dessus un autre concept d’économistes du siécle précédent, 
qu'il appelle double factoral terms of trade, ce qu’on peut rendre par 
rapport des termes de |’échange exprimé en quantité de facteurs, con- 
formément a la définition: rapport entre les quantités de facteurs 
productifs nécessaires dans chacun des deux pays considérés pour 
obtenir des produits d’égale valeur dans le commerce international. 
Plus loin, cette définition est devenue «le rapport entre les quantités 
de services productifs qui fournissent des produits d’égale valeur». 
I] n’y a, certes, pas nécessairement confusion dans |’esprit de l’auteur; 
mais un traducteur devrait s’en tenir au texte et traiter ces expressions 
comme polyvalentes. 

L’acte méme de traduire peut enfin, si l’on n’y prend garde, créer 


25. FRAZER, op. cit., préface, p. vil. 

26. Maurice Doss, Capitalist Enterprise and Social Progress, 2"! ed. 1926, p. 4 et 
52; G. D. H. Cote, “The Nature of Profits”, p. 245, in Economic Tracts for the 
Time, 1932. 

27. BARBARA Wooton, ‘‘ Terminology in the Social Sciences”, Unesco Inter- 
national Social Science Bulletin, Vol. I1, n° 1, 1950, p. 49. 

28. F. W. Taussic, International Trade, MacMillan, New York 1927, p. 8; 
id., p. 113, 248. 

29. JACOB VINER, Studies in the Theory of International Trade, Harper and Brothers, 
New York 1937, p. 319 et 554. 
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une polyvalence, dans les cas exceptionnels ot l’original conserve un 
sens restreint tandis que sa traduction traditionnelle prend une 
acception plus large. La doctrine tirée des conceptions de Malthus, 
malthusianism, n’a jamais signifié, dans un pays de langue anglaise, 
que la réduction, par limitation des naissances (birth control), de la 
croissance naturelle de la population, jugée excessive par rapport aux 
ressources disponibles: c’est un terme strictement démographique. Le 
francais «malthusianisme» a bien ce sens, mais désigne aussi, en 
économie politique, la restriction ou destruction de la production: 
il importe de le rendre explicite. 


Utilisation des éléments diacritiques 


L’éclaircissement nécessaire s’effectue de fagon quasi automatique 
dans la traduction des expressions. Le rapport logique qui existe entre 
leurs termes se trouve explicité en francais par une proposition intro- 
duite 1a ou l'anglais se contente de juxtaposer et s’en remet a la perspi- 
cacité ou 4 la mémoire. La particule de liaison ne parait pas toujours 
suffisamment précise si les sens en sont divers: on la renforce alors 
dans la traduction par le recours 4 deux termes différents qui rem- 
placent le terme commun des expressions originales. Consumers 
spending, consumers bulletin et consumer satsfaction deviennent ainsi 
dépenses de consommation, bulletin des consommateurs et satis- 
faction du client. La grammaire par ailleurs oblige parfois 4 déve- 
lopper la forme condensée de Voriginal: textile wages se traduit 
correctement par «les salaires dans |’industrie du textile »?°. 

En général, cependant, la polyvalence ne se laisse pas si aisément 
traiter ni méme découvrir. Il y faut un discernement attentif et 
exercé autant que le recours 4 maints éléments diacritiques. Le 
contexte immédiat fournit le premier de ces éléments et le plus 
assuré, mais non le plus sar. Son étude, fréquemment fructueuse, n’est 
pas exempte de risque: s’il ne fait jamais défaut, le contexte immédiat 
est plus d’une fois infidéle, car son auteur tient généralement pour 
important, donc familier ou digne d’attention, le point dont il traite; 
il écrit d’abord, sinon seulement, pour ses confréres économistes; et il 
se préoccupe d’autant moins d’insister sur une explication pour lui 


30. Bureau International du Travail, Etudes et Documents, Nouvelle Série, n° 31, 
Genéve 1952. 
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évidente qu’il poursuit le développement de son sujet. C’est donc en 
bien des cas 4 un contexte plus large qu’il faut se reporter ; mais, quand 
il existe, il ne fournit pas nécessairement le renseignement cherché, 
La dollar diplomacy, qui caractérise une période de histoire extérieure 
des Etats-Unis, se rendrait plus justement par diplomatie du capital 
que par diplomatie du dollar, puisqu’on désigne par 1a la diplomatie 
pour le dollar plus que par le dollar, une politique au service du 
dollar et non au moyen du dollar, le rapport intérieur étant ici non 
d’instrument, mais d’objet. Que pour dégager ce sens exact, un 
contexte puisse étre aussi insuffisant que nécessaire, c’est ce que 
montrent les trois phrases suivantes, dont seule la derniére est parfaite- 
ment explicite: 

— ‘Coupled with the practice of dollar diplomacy, that is of using 
our diplomatic service for the purpose of promoting loans and other 
economic interests in foreign, and mostly backwards, countries.” 

— ‘In the conduct of foreign relations, one of Knox’s chief 
policies was the encouragement and protection of American in- 
vestments abroad, or, as it is popularly and somewhat opprobriously 
termed, dollar diplomacy.” 

— “With Philander C. Knox, Secretary of State under Taft, was 
associated the phrase dollar diplomacy: the support by diplomatic 
means of concessions to American capital of rights to exploit natural 
resources’”?!, 

Le contexte n’est qu’une des sources écrites ou: puiser. Les ouvrages 
d’information qui le complétent tirent leur valeur de ce qu’ils font 
remonter vers les sources réelles et conduisent a la connaissance du 
milieu. I] est dans certains cas nécessaire, pour comprendre son texte, 
de le replacer dans la société ot il a été pensé, avec son histoire, ses 
institutions et ses moeurs, auxquelles il se rapporte en quelque aspect 
et qui l’éclairent sous son vrai jour. 

La linguistique montre linfluence de lhistoire nationale sur 
Pévolution de la langue et rappelle opportunément que la valeur 
sémantique peut changer avec le lieu et le moment. C’est 4 mesure 
que se fondaient et se développaient outre-mer des nations nées de la 
colonisation anglaise que leur langue s’est d’abord quelque peu 


31. J. TRusLow Apams, History of the American People, New York 1934, U, p. 308; 
Dictionary of American Biographies, New York 1928-1944, X, p. 479; T. C. PEASE, 
The United States, New York 1927, p. 570. Citations dans HorwIiLtL, op. cit., p. 107. 
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éloignée de l’anglais classique, puis l’a parfois influencé et y a intro- 
duit ses tournures. Tantot une acception qui s’est perdue dans un 
pays s est maintenue dans un autre: tel sens, ancien ici, reste en usage 
la et peut se retrouver dans un texte contemporain, écrit soit dans la 
métropole, soit dans ses anciennes colonies. Le merchant, c’est mainte- 
nant, en général, un gros négociant au Royaume-Uni, un commer- 
cant de gros ou de détail aux Etats-Unis. Le petit commergant porte 
aussi au Royaume-Uni le nom de tradesman, qui désignait autrefois 
artisan, comme parfois encore il désigne l’ouvrier spécialisé aux 
Etats-Unis. Dans ce pays, le Kansas se donne le titre d’Etat du blé 
(Wheat State); ?Iowa voisin produit la plus grande quantité du 
mais cultivé dans la célébre cornbelt qui borde au sud-ouest les Grands 
Lacs. Le maize anglais est tombé en désuétude depuis le 17° siécle et 
ne survit que pour désigner certains produits a base de mais; il se 
rapproche d’une appellation et tend a devenir une marque. Corn en 
Grande-Bretagne s’applique en général aux céréales, en particulier 
au blé: tel est le sens dans les célébres corn laws si discutée a leur 
adoption par les économistes anglais. Tantét un mouvement d’iden- 
tification suit le processus premier de diversification: le rapproche- 
ment s’effectue par l’adoption du sens nouveau qui se superpose ou 
succéde a l’original. Dans un texte du 17° siécle, store est un magasin 
général, un entrepot. Au siécle suivant, il prend en Amérique du Nord 
le sens de magasin de vente au détail, de boutique (shop). Dés le 
milieu du 19°, il revient en Grande-Bretagne avec ce sens (depart- 
ment store, grand magasin) qui s’ajoute au premier qu’il y a conservé, 
par exemple, dans multiple shop, magasin a succursales. Aujourd’hui 
enfin, shop (écrit quelquefois shoppe) s’étend aux Etats-Unis pour 
le petit commerce de luxe. La traduction dépend ainsi de histoire 
autant que de la géographie: elle peut changer avec la région et 
l’époque du texte et, dans un texte contemporain, selon le pays auquel 
il s’applique ou la nationalité de l’auteur. 

Dans les pays qui ont eu une histoire commune et ont conservé une 
langue en commun, les institutions, qui sont le produit du passé 
autant que du présent, portent souvent les mémes noms bien qu’elles 
constituent des réalités distinctes 4 la suite d’une adaptation et 
dune évolution propres. Les régles juridiques et les usages com- 
merciaux de méme dénomination peuvent couvrir un contenu 
autre ou recevoir une autre interprétation, causes de surprises ou 
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de différends dans les rapports internationaux. L’exemple déja cité 
de fob — franco de port — vaut également ici. Mais en outre, on 
peut voir que tel terme qui se rapporte a ces constructions du droit 
ou de la pratique, s’est trouvé spécialisé dans un milieu professionnel 
d’un pays donné, par suite d’un emploi prédominant dans un de ses 
sens, les autres se conservant en dehors de ce milieu et dans la langue 
courante: de sorte que la polyvalence résulte des corps d’état autant 
que des frontiéres. Horwill a rappelé la sensation causée a la Bourse 
de New York par cette nouvelle d’un quotidien: ” London Stock 
Exchange suspends dealings in British Corporations.” I] s’agissait de 
certaines obligations municipales et non, comme on l’avait d’abord 
compris, des titres des sociétés britanniques. Les corporations — per- 
sonnes morales — pourraient étre aussi bien des collectivités locales de 
droit public: mais selon l’expérience de ’ homme d’ affaires américain, 
ce sont avant tout les sociétés commerciales, auxquelles on avait par 
suite aussit6t pensé. En pareil cas, le vocabulaire prend en fait, dans 
certains cercles, par-dessus son sens usuel, comme un sens de métier 
qui porte a faire oublier le précédent. Ces manifestations collectives 
de la psychologie des formes (Gestaltpsychologie), qui enferme notre 
pensée dans son cadre coutumier d’exercice, tirent de la polyvalence 
proprement sémantique une sorte de polyvalence de pratique, plus 
insidieuse: pour la déjouer, il faut non seulement connaitre les 
variations du sens selon les circonstances, mais encore étre au courant 
des divergences d’interprétation qu’entrainent les habitudes d’esprit 
causées par le groupe d’appartenance. 


Polyvalence d’interprétation 


Autant que les institutions, les moeurs forment l’esprit public et 
définissent le caractére national: la sociologie d’un peuple s’exprime 
également dans sa langue et la marque 4a l’instar de histoire. Les 
rapports sociaux laissent dans le vocabulaire une empreinte qui en 
révéle la conception. En Angleterre, la location de biens se dit to 
hire, —sauf pour un appartement (to rent ) —- verbe quines’emploie plus 
a propos des personnes, que dans l’expression hiring fair (foire de 
louage) 4 la campagne, ou dans un langage bourgeois et recherché, de 
plus en plus désuet. Aux Etats-Unis, c’est to rent ou to hire selon qu’on 
loue des choses ou des services: ’ Things are rented if no service or 
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labour goes along with them, but are hired if a person is employed 
with them” (Dictionary of American English). Au lieu de to engage 
workers, embaucher des ouvriers se dit couramment to hire labour. 
Ainsis’emploie a propos du travail un terme qui ne s’applique ailleurs 
qu’aux objets: ainsi survit dans la langue américaine un témoin de 
’époque ot le travail était généralement considéré comme une 
marchandise, conception qui disparait dans les moeurs. 

La polyvalence internationale des termes révéle d’autres traits du 
caractére national et l’oppose de facon parfois saisissante 4 celui d’un 
autre peuple, dans la manifestation de sa personnalité. Our new price 
policy, 4 la devanture d’une boutique de Brooklyn, c’est tout simple- 
ment: «Voyez nos prix». A new price policy, annoncée par le chancelier 
de l’Echiquier dans sa déclaration budgétaire annuelle a la Chambre 
des Communes, ce peut étre la suppression des subventions alimen- 
taires, la levée correspondante du rationnement, la fin du régime 
d’austérité et d’autorité dirigiste, en un mot, un changement con- 
sidérable dans la situation et la politique économiques d’un grand 
pays. Plus qu’une différence de conditions et de circonstances, le tra- 
ducteur exercé voit la l’opposition de deux tempéraments nationaux, 
qui s’exprime dans les paroles autant que dans les actes. Par l’effet 
d’un exubérant contentement de soi et de son ingénuité affichée, 
Américain a mis plus d’ingéniosité que personne a éviter le mot de 
crise 4 propos de |’économie nationale et a le remplacer par un choix 
d’euphémismes. Un Anglais a justement noté que «l’optimisme 
américain a remporté une grande victoire en réussissant a faire 
appeler dépression les suites de la débacle économique et financiére 
de 1929». Des progrés ont été faits depuis et les termes éponymes se 
sont multipliés, comme le révélait un article récent ott l’on reléve 
«levelling off, dip, slip, easing off, correction, downturn, periodic slowdown, 
rolling readjustment, inventory adjustment, plateau during boom, extended 
interval of economic difficulty, recession, depression»**, Cette liste montre 
une polyvalence en cours de formation par un processus psycho- 
logique: en plus de leur sens normal, les mots et expressions qu’elle 
contient prennent de fait, pour la circonstance, celui de crise éco- 
nomique. Le procédé peut relever du procés d’intention et s’apparen- 

32. H. W. Horwitt, op. cit., p. Xx. 


33. Lto CHERNE, «Recession? Depression? or Whatnot?» New York Times 
Magazine, 28 mars 1954. 
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ter a la casuistique si l’esprit de parti ou de politique s’y applique. 
Une caricature également récente, portant la légende «Sémantique 
économique»**, illustrait comment une méme baisse d’activité 
économique peut paraitre l’effet d’un rééquilibre aux parlementaires 
républicains, celui d’une dépression a leurs collégues démocrates. 
Dans cet état subjectif, on touche 1a 4 un cas extréme, mais particu- 
liérement digne de remarques relatives a l’aspect et a l’interprétation. 
La forme insolite et en quelque sorte renversée qu’elle présente ici 
ne doit pas empécher de reconnaitre qu’il s’agit bien de polyvalence, 
puisqu’un mot d’un sens défini recoit une autre application. Ce n’est 
certes pas la le propos de celui qui l’emploie et qui veut qu’on I’en- 
tende au sens actuel. Quand, avec une intention politique, on parle 
de période d’adaptation pour une dépression, on prétend assumer 
qu’il en est bien ainsi et non donner un sens nouveau 4 |’expression 
dont on se sert. L’effet immédiat ne répond cependant pas 4 cette 
attente et les suites aboutissent 4 l’opposé. Un méme fait et la notion 
correspondante se voient dés l’abord désignés par une série de 
vocables qui finissent par devenir équivalents. A partir du phénoméne 
de polymorphisme, on passe souvent a la polyvalence dont il est 
inverse et qu’il permet de retrouver. De latente, elle peut devenir 
manifeste sous l’action d’un usage constant qui, 4 plus ou moins 
bréve échéance, juxtapose au sens initial de l’expression le sens 
effectif de son objet, qu’elle devait servir 4 déguiser. Le fait réel re- 
dresse ici la désignation nominale en lui donnant une acception 
différente, méme contraire, qui, tendant 4 prédominer, lui attribue 
sa signification véritable: la substitution engendre la synonymie. 
L’histoire de la politique monétaire abonde en processus de ce 
genre. La consolidation de la dette publique visait 4 garantir le 
payement régulier des arrérages par |’établissement de ressources 
suffisantes. Depuis que la conversion de la dette flottante en dette 
perpétuelle a été également dite consolidation, le mot a signifié que le 
préteur perdait son droit au remboursement et la disposition de son 
capital. Les expressions officielles de conversion des rentes et de 
mutation des monnaies, a force de s’appliquer 4 des diminutions de 
valeur, en sont venues 4 prendre ce sens. La méme assimilation se 
produit de nos jours, accélérée par l’expérience: quand une mani- 


34. Du Minneapolis Sunday Tribune, reproduite dans le New York Times Magazine, 
18 avril 1954. 
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pulation monétaire, qui est pour tout le monde une dévaluation, est 
appelée officiellement, a maintes reprises, ajustement ou alignement, 
tous ces mots s’emploient du méme coup l’un pour I’autre, comme ils 
s’appliquent a des opérations semblables. Sous le couvert du poly- 
morphisme subjectif, c’est donc une polyvalence objective qui se 
prépare et que dégagent des événements répétés. Cette manifestation 
constitue probablement la plus remarquable de celles qui se rap- 
portent a la dynamique de la langue économique. 


III. DYNAMIQUE DE LA TRADUCTION 


« Vous semblez trés fort pour expliquer les mots, 
Monsieur, dit Alice... Mais elle ne pouvait 
s’empécher de se dire en s’en allant: De tous les 
gens décourageants...» 

Lewis CARROLL, De l’autre cété du miroir. 


Littré disait de la langue scientifique qu’ elle est « dans une rénovation 
et une extension perpétuelles; car chaque jour les connaissances 
positives se modifient et s’amplifient»**. Pour l’économie politique, 
comme pour toutes les disciplines sociales, c’est aussi la matiére de 
l’étude qui se modifie et dont le vocabulaire suit également l’évolu- 
tion. «A mesure que les phénoménes de la vie économique changent, 
le sens des mots par lesquels on a coutume de les désigner varie 
aussi... Ces changements nominaux n’ont pas été accidentels ou 
arbitraires: ils ont reflété les changements intervenus dans les faits. 
Si le corps des économistes devait adopter un ensemble de termes 
techniques, chacun avec un sens et un contenu immuables, il se 
créerait un risque réel de retard sur la marche des événements. Une 
terminologie statique ne convient guére a l’étude de phénoménes 
dynamiques»**, Tiré de la langue courante, ce vocabulaire participe 
enfin 4 sa vie, d’autant plus active qu’elle est menée dans plusieurs 
pays. Aussi se trouve-t-il animé, par ce triple principe, de forces dont 
action lui imprime un mouvement remarquable et ne laisse pas de 
le rendre difficile a saisir et 4 fixer dans la traduction, qui pose a tout 
moment des problémes dynamiques dont la solution demande une 
régle appropriée. 
35. LittrRE, op. cit., préface, p. vu. 
36. L. M. FRAZER, op. cit., préface, p. VI. 
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L’économie politique et la langue 


Toutes les sciences enrichissent la langue par leurs termes didactiques: 
économie politique est peut-étre celle qui intéresse le plus pro- 
fondément le vocabulaire parce qu’elle influe aussi sur la syntaxe. 

L’actualité économique contribue largement au vocabulaire 
national par des termes nouveaux qui le différencient et lui donnent 
une marque propre avant de passer dans le domaine international. 
Les événements fournissent une premiére source que grossit celle, 
plus abondante, de la politique économique. L’essor du grand 
capitalisme américain, aprés la guerre de Sécession, a donné trusteta 
répandu aux Etats-Unis l’usage de plutocrat. De la crise de 1929 et de 
Pintervention corrective de Etat sont venus de nombreux néo- 
logismes américains comme New Deal, Brain Trust, underprivileged. 
D’autres se sont généralisés en anglais 4 cette époque ou durant la 
guerre derniére, quand une situation semblable a appelé des solutions 
analogues dans d’autres pays. Cut, importé d’Amérique, a supplanté 
reduction jusqu’alors en usage en Grande-Bretagne: au cours des 
débats budgétaires de 1931, il a été adopté par les orateurs de la 
Chambre des Communes et par les correspondants parlementaires 
des grands quotidiens*’. Bottleneck, ceiling price, priming the pump 
montrent de méme que |’expansion internationale des phénoménes 
économiques et |’adaptation ou l’emprunt, pour les traiter, de 
mesures de méme ordre, propage la désignation qui y est attachée 
avec la chose ou la méthode et que l’intervention s’effectue dans le 
vocabulaire autant que dans |’économie. 

Si la conjoncture économique concourt a la transformation de la 
langue d’une facon aussi marquée, c’est qu’elle exerce également sur 
la syntaxe une influence dont la force récente a attiré l’attention des 
spécialistes. Depuis la grande guerre, «les réactions des pays inté- 
ressés, dans leur vocabulaire et leur fagon de s’exprimer, n’ont pas 
été moins violentes que dans le domaine de la sociologie et de 
économie politique. L’anglais et le francais s’en sont trouvé 
affectés d’une maniére permanente», Les événements économiques 
généraux d’aujourd’hui concernent une nation entiére et intéressent 


37. Horwi.t, op. cit., préface, p. vit et introduction, p. XXXII. 
38. Heath’s Standard French and English Dictionary, edited by J. E. MANsIon, 
Part I, French-English, D. C. Heath and Cy, New York 1939, préface, p. v. 
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chaque individu. Les journaux leur font une large place dans leurs 
colonnes et participent a la création autant qu’a la diffusion des 
expressions qui s’y rapportent. Ceux des Etats-Unis sont a cet égard 
remarquables. Les néologismes y apparaissent d’abord sous la forme 
d’un vocabulaire d’actualité, attaché a des inventions qui demeurent 
ou des événements qui se reproduisent. La langue recoit de cet apport 
une originalité qu’elle tire plus encore de sa tendance affirmée a 
labréviation par la transcription phonétique et le style télégraphique, 
qui donne au vocabulaire et a la syntaxe une certaine allure sténo- 
graphique. Ce sont 1a des moyens de provoquer |’attention qu’em- 
ploient fréquemment la presse ect le commerce, qui vivent également 
de publicité. Pareille stylisation ne massacre le style que pour frapper 
et retenir lecteurs ou clients par un effet de masse immédiat. Les 
motifs économiques, qui la provoquent, expliquent aussi la puissance 
et la permanence des moyens de diffusion et comment, a travers 
manchettes et affiches, elle modifie l’écriture courante et gagne la 
langue parlée, ou |’évolution caractéristique qu’elle marque ne fait 
d’ailleurs qu’accuser une disposition propre. Tandis que la graphie 
tend 4 reproduire seulement les sons essentiels — labor, 4sale pour 
for sale et T’p’ke au lieu de turnpike —, des signes de ponctuation rem- 
placent les éléments d’appui ou de liaison. Les mots principaux vidés 
de leurs voyelles ou réduits a des initiales s’alignent en une phrase 
dépouillée de particules — articles, prépositions, conjonctions. 

Le sens de cette écriture polyvalente ne peut se saisir que par une 
réflexion analogue a la méthode des incompatibilités utilisée en 
sténographie, qui écarte les interprétations inapplicables dans un 
cadre de références familiéres. L’anglicisant rompu par des exercices 
d’école a la traduction d’expressions que l’éllipse rend ambigués peut 
hésiter devant l’énigme d’un titre 4 sensation des quotidiens popu- 
laires. Comment rendre: « Pier Mess goes to N.L.R.B.: Dewey »??, 
si l’on n’est pas informé de l’actualité courante, qui permet de com- 
prendre que le gouverneur de |’Etat de New York (Dewey) déclare 
sen remettre 4 la Commission nationale des relations professionnelles 
(N.L.R.B.) pour résoudre les conflits du travail sur les quais? 


39. Daily News, 1° janvier 1954. 
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Esquisse d’une méthode 


. 


Une discipline tellement liée 4 l’évolution de la langue courante 
qu’elle en emprunte et en modifie les termes et les tournures, se 
montre nécessairement féconde en néologismes. Dans tous ceux 
qu’elle propose a la sagacité de ses traducteurs, il ne s’agit pas seule- 
ment de déceler le sens d’une expression, qui se traduira dés lors 
aisément et comme d’elle-méme. Ici ’énigme a un mot qu’il faut 
trouver, qu’on le découvre ou qu’on doive l’inventer; et l’affaire 
n’est point tant de comprendre que de faire comprendre. Pour y 
parvenir, on peut avoir avantage 4 suivre des principes tirés de 
observation et des pratiques d’expérience. 


L’essai des principes 


Un exemple permettra d’exposer le canevas général de raisonnement. 

L’expression input-output analysis posait un probléme type. De 
création récente, elle désigne une forme, nouvellement élaborée, 
d’analyse des mouvements et échanges de biens et de services entre 
les secteurs, qui, en établissant les relations et l’interdépendance des 
activités, permet d’en connaitre la structure et la dynamique interne. 
Mise au point voici quelques années par |’économiste américain 
W. Leontief, qui l’a appliquée 4 l’étude de l’économie des Etats- 
Unis, cette technique a valu 4 son auteur une notoriété certaine et 
constitue pour l’analyse économique moderne un instrument d’im- 
portance reconnue. Maintes références y ont été faites, au cours de 
ces derniéres années, dans des publications frangaises, sans qu’une 
bonne traduction ait été trouvée. Parfois, on utilisait l’expression 
anglaise entre guillemets ou en italique; plus souvent, on la rendait 
par des termes tantot trop littéraux, tels que « méthode des entrées et 
sorties», tantdt trop imprécis comme « méthode des parties doubles». 
Malgré un certain mérite, ces traductions ne paraissaient pas suscep- 
tibles d’usage et la difficulté demeurait. A l’analyse, elle apparaissait 
double. Tout d’abord, elle résultait de la correspondance entre les 
deux mots, étroitement liés par une origine commune qui se marque 
dans la parenté de leur formation et le rapport de leur sens. Par 
ailleurs, elle provenait de la simplicité de chaque terme et de sa géné- 
ralité, jointes a la précision technique de l’expression obtenue par 
leur juxtaposition. II s’agissait donc de créer une expression sem- 
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blable, comportant deux éléments qui répondent aux conditions sui- 

vantes: 

- présenter entre eux une anailogie frappante; 

- avoir, isolés, un sens général et un large usage; réunis, un seul sens 
spécialisé. 

Cette analyse permettait l’énoncé correct du probléme, prémice 
d’une solution. L’expression «va et vient» d’abord envisagée, ne ré- 
pondait qu’a la premiére des conditions; sauf quelque emploi en 
mécanique et en électricité, elle ne sert qu’a l’usage courant. La 
seconde condition paraissait ainsi plus difficile 4 remplir. Chercher 
par suite a la satisfaire d’abord conduisait a approfondir le sens des 
termes originaux. Dans son acception la plus large, input signifie tout 
ce qui entre; de méme output désigne tout ce qui sort, provient, résulte 
sous une forme matérielle et, notamment, en un sens plus restreint, 
toute production ou produit. Ce dernier mot méritait attention. II 
appartient a la langue commune autant qu’a celle des mathémati- 
ciens et des économistes; pour ces spécialistes, il fait tout naturelle- 
ment penser a facteur, autre mot simple. On aboutit ainsi 4 proposer 
«analyse facteur-produit» comme une traduction répondant de 
facon acceptable aux conditions requises. Cette traduction apparait 
susceptible d’extension aux autres emplois d’input et output: elle peut 
notamment servir pour la définition de la productivité qui, dans son 
acception la plus générale, est un rapport entre /’ output et l’input, c’est- 
a-dire plus précisément, pour un facteur donné, le quotient du pro- 
duit par ce facteur. 

L’essai précédent de restitution sémantique montre assez claire- 
ment le principe appliqué: il s’agit d’atteindre la pensée sous 
lextérieur et l’expression; d’aller chercher, au dedans de la forme, 
la réalité de l’idée, de la notion ou de la chose; et de les réintégrer 
dans une autre société linguistique. La méthode consiste en une 
double opération. Un examen sémantique approfondi permet de 
dégager le sens exact, en recourant, le cas échéant, aux divers élé- 
ments diacritiques précédemment exposés. Soit a traduire ce qu’on 
appelle guaranteed wage dans plusieurs pays de langue anglaise et a 
?O.1.T. Le salaire garanti en France n’assure 4 l’ouvrier un taux 
minimum de rémunération qu’autant qu’il a du travail: il ne le 
protége pas des effets du chémage. Le guaranteed wage au contraire 
donne a qui en bénéficie la certitude de toucher le montant de son 
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salaire pendant la période prévue: que son entreprise le fasse tra- 
vailler ou non, elle le paie. C’est un «arrangement en vertu duquel 
’employeur s’engage d’avance a fournir, pendant une période 
déterminée (la semaine, le mois, le trimestre ou l’année) soit: a) un 
emploi rétribué au taux normal durant un nombre déterminé 
d’heures, de jours ou de semaines; soit: b) un salaire déterminé s’il n’y 
a pas de travail a faire»*®. Un tel systeme équivaut 4 une garantie 
d’emploi et donne aux travailleurs un revenu assuré. Aussi est-il 
appelé plus clairement emploi garanti ou garantie de travail et de 
salaire*?, 

Ces exemples montrent comment I’analyse préalable, en écartant 
des versions importunes, prépare le choix de la traduction finale. 
C’est la objet de la restitution de loriginal dans une autre langue. 
Elle consiste, dans son principe, a trouver le terme qui exprime le 
plus précisément la définition précédemment établie, par une re- 
cherche inverse de celle qu’on effectue généralement dans un diction- 
naire, mais que cette utile sorte d’ouvrage peut servir a vérifier. 
L’élimination effectuée par l’examen sémantique réduit le nombre 
des possibilités et oriente souvent vers la trouvaille. I] faut cependant, 
d’habitude, bien des tatonnements et des essais avant d’en arriver au 
mot qui s’adapte exactement a la notion et qui est précisément le 
mot juste. Pour l’adopter, d’ailleurs, il ne suffit pas d’étre assuré de 
sa parfaite convenance 4 |’emploi qu’on envisage: autant que pos- 
sible, quelque ressemblance avec loriginal est souhaitable aussi. 
Cette similitude de forme ne se rencontre pas aisément, mais la 
meilleure traduction sera toujours celle qui satisfait également a la 
morphologie. 

Ce n’est pas sur son seul mérite qu’on doit décider du mot topique, 
mais aussi relativement a d’autres parmi lesquels il prendra place. 
Sice motse trouve déja usité dans un sens différent, il vaut quelquefois 
mieux le laisser pour éviter des confusions. L’auteur d’un ouvrage 

40. O.1.T., Commission du Fer et de l’Acier, 3° session, Genéve 1949: Le salaire 
garanti dans l’industrie du fer et de l’acier. B.1.T., Genéve 1949, p. 4. Id., 2° session, 
Stockholm 1947: Garantie de revenu minimum: Systémes de salaires annuels ou autres 
visant a assurer des gains stables, B.1.T., Genéve 1947. 

41. JosepH L. Snmer, The guarantee of work and wages, Harvard School of 
Business Administration, Boston 1947; cité dans O.I.T., Commission des industries 


mécaniques, 5° session, Genéve 1954: Régularisation de la production et de l’emploi a un 
niveau élevé dans les industries mécaniques, B.1.T., Genéve 1954. 
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récent sur les moneyflows** les définit comme les paiements faits par 
une partie 4 une autre («payments made by one transactor to 
another»). Traduire par réglements monétaires, ce serait toutefois 
risquer d’évoquer une réglementation plus que des versements ; aussi 
parait-il préférable de parler de transactions. Dans l’ensemble ot le 
terme nouveau doit entrer, les situations acquises se prolongent par 
les perspectives futures: autant qu’a la propriété d’un mot et a sa 
capacité d’association, le choix final tient aux possibilités qu’il porte 
de se préter ensuite a la dérivation de forme ou de sens. Random se 
rendrait bien par erratique, si les statisticiens américains n’avaient 
forgé derandomisation: une homophonie facheuse oblige en effet a 
écarter «derratisation». 

Dans certains cas, on aurait pu obtenir immédiatement la traduc- 
tion a laquelle on arrive par la restitution sémantique, qui n’est 
cependant pas moins utile alors par le contrdle et l’explication qu’elle 
fournit. En lisant ¢ax-selling dans les chroniques boursiéres de fin 
d’année aux Etats-Unis, on pense aussit6t a «ventes fiscales». II 
s'agit bien en effet de ventes de titres, que certains contribuables 
effectuent volontairement a perte pour les déduire de leurs bénéfices 
boursiers, conformément aux dispositions de la loi américaine de 
1952, et alléger ainsi la charge de l’impot progressif sur leur revenu*®. 
Ces éclaircissements confirment et justifient, en permettant de la 
raisonner, la traduction instinctive qui s’était d’abord présentée a 
l’esprit. 

La restitution s¢mantique peut servir encore a connaitre l’exacti- 
tude des appellations officielles et autres formules établies qu’il faut 
apprendre et respecter. Les Commissions de |’Organisation Inter- 
nationale du Travail qui s’occupent d’une branche déterminée 
d’activité s’appellent Commissions d’industries, bien qu’elles 
comptent une Commission des plantations et la Commission consul- 
tative des employés et des travailleurs intellectuels. Elles comprennent 
aussi la Commission du fer et de l’acier; traduction littérale de [ron 
and Steel Committee, au lieu de Commission de la sidérurgie. I] en est de 
ces erreurs comme des mentions inexactes d’état-civil, dont la recti- 


42. Morris A. CopeLanpb, A Study of Moneyflows in the United States, National 
Bureau of Economic Research, New York 1952. 

43. Notices économiques et financiéres de l’Union de Banques Suisses, Genéve, 
novembre 1952. 
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fication, qui demande une procédure minutieuse et lente, n’est pas 
toujours souhaitable ou possible. Du moins peut-on éviter ces expres- 
sions fautives en dehors des cas ot: l’usage officiel, en les consacrant, 
les absout et les impose. Ainsi la restitution sémantique se préte a 
diverses applications, d’une valeur générale, de méme qu’elle peut 
s’effectuer par maints procédés. 


De divers procédés 


Si, dans sa tache, le traducteur trouve a exercer ses capacités, il 
dispose aussi de nombreux procédés, encore qu’il doive en éviter 
certains qu’il pourrait avoir envisagés. 

La simplicité de la langue économique impose une condition sup- 
plémentaire 4 la traduction: le terme cherché devra convenir a 
Pusage ordinaire. L’usage cependant n’aide pas a le connaitredirecte- 
ment, au moment méme ou il faudrait pouvoir en disposer pour 
prévenir des apports indésirables. En général, la langue courante 
adopte d’abord un vocable étranger, quitte 4 le franciser plus tard. 
Quand a été lancé le plan Schuman, il n’est point de journal en 
France qui n’ait parlé de Pool charbon-acier et le titre officiel de 
Communauté européenne ne s’est répandu qu’ensuite. La naturali- 
sation d’un vocable étranger demande un temps variable. Pour 
certains, depuis longtemps en usage comme dumping et open market, 
elle ne s’est pas encore produite. Quand elle a lieu, c’est la prononcia- 
tion qui se francise (comme dans budget, qui n’est d’ailleurs qu’une 
reprise), et l’orthographe fait parfois de méme ensuite si c’est néces- 
saire. 

Ce procédé traditionnel de l’usage n’est pas absolument inutile au 
traducteur, mais il n’offre que des ressources trés limitées. I] ne donne 
pas le résultat cherché et peut seulement fournir dans quelques cas 
un procédé de néologie pour y parvenir: soit prendre le mot frangais 
sosie de l’anglais en lui donnant un sens nouveau, soit créer cet 
homonyme par francisation. Ces aliénations anciennes tendent 
aujourd’hui 4 devenir fréquentes. « Comme Il’anglais est surtout une 
langue commerciale et que, d’autre part, les questions économiques 
exercent sur la politique une influence prépondérante, le mal gagne 
de proche en proche»**. Aussi les puristes les dénoncent-ils avec 


44. KorssLer et DERocguicny, Les faux amis ou les piéges du vocabulaire anglais, 
Paris 1946, préface, p. xu. 
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d’autant plus de vigueur. «II est probable que le détestable angli- 
cisme investissement de capitaux (investment of capital), couramment 
employé par les économistes, a sa source dans l’inattention d’un tra- 
ducteur»*>. Quelles que soient cependant les condamnations que 
puissent fulminer les grammairiens, la francisation ne laisse pas 
d’étre de quelque utilité aux traducteurs et aux économistes. « In- 
vestissement» a introduit une nuance nécess.tire et permis de distin- 
guer, du placement a but lucratif dans des affaires rentables, le 
financement d’entreprises productives, nerf du développement éco- 
nomique. Ce dernier substantif et sa famille (sous-développé) **, 
copies directes, 4 peine retouchées, de |’anglais, sont devenus cou- 
rants aujourd’hui et ne nous paraissent plus barbares. On s’est 
accoutumé a leur laideur comme bien trouvé de leurs services. Com- 
ment dire les choses avec plus de clarté et de fagon plus diploma- 
tique? Ce sont la de bien précieux avantages pour un mot interna- 
tional; et l’on peut se demander si, loin de ’imputer a l’incompé- 
tence, il ne faut pas l’attribuer au talent caché d’un traducteur. Quoi 
qu'il en soit d’ailleurs 4 cet égard, on doit reconnaitre la un cas 
exceptionnel. Rarement recommandable, la traduction par décal- 
que, quand elle est possible, ne peut fournir qu’un moyen subsidiaire 
auquel on ne recourt qu’aprés avoir vainement essayé tous les autres. 

La traduction littérale offre une autre issue de secours, que l’on 
peut emprunter pour sortir d’embarras. Parmi le grand public 
comme parmi les économistes, la traduction de full employment par 
«plein emploi» l’a emporté sur d’autres non dénuées de mérite, mais 
trop semblables 4 une périphrase*’. Jugée d’usage commode et 
général, elle a été acceptée aussit6t et se trouve maintenant entrée 
dans la langue, bien qu’elle garde une tournure étrangére qui trahit 
son original. Cet air emprunté est le principal défaut de la traduction 
littérale, qui est souvent tolérable et grammaticalement correcte. 
Ceux qui la réprouvent a l’égal de la francisation péchent par excés 

45. Id., p. xml. 


46. Cf. toutefois, contre l’impropriété de ces termes et des synonymes habituels, 
Feperico CHessA, «Depressed Zones and Economic Progress», Kyklos, vol. v1, 
n° 3, p. 193- 

47. WiLutaAM BeveripcE, Full Employment in a Free Society, traduit en francais 
sous le titre « Du travail pour tous dans une société libre», par Henri Laufenburger 
et Jean Domarchi, Paris 1946. L’expression «pleine occupation», employée au 
début, est aujourd’hui abandonnée. 
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de pureté: certains ne vont-ils pas jusqu’a censurer des expressions 
comme «principe de population »**, consacrée par un usage cente- 
naire et, au demeurant, justifiée par le célébre précédent de « prin- 
cipe d’Archiméde»? 

I] faut cependant convenir que s’ils permettent de venir a bout des 
cas réfractaires, les procédés qui viennent d’étre mentionnés incli- 
nent a une facilité facheuse et ne devraient étre employés qu’en 
dernier lieu et en désespoir de cause*®. Pour l’ordinaire, le traducteur 
dispose de possibilités plus nombreuses qu’il ne penserait d’abord. 
Les auteurs et la langue lui offrent un fonds souvent négligé ou 
ignoré, mais qui révéle sa richesse a qui veut bien prendre la peine d’y 
puiser. On peut découvrir, employée dans un texte ancien, une solu- 
tion vainement cherchée. L’expression terms of trade, proposée par 
Alfred Marshall, est vite devenue courante pour désigner une relation 
entre le montant des exportations et celui des importations corréla- 
tives. Ons’est longtemps demandé comment la traduire en frangais®°. 
Certains auteurs y renongaient; des traducteurs, se fondant sur la 
définition, proposaient rapport des prix dans le commerce inter- 
national; d’autres parlaient de rapport d’échange, de taux de 
Péchange, de conditions de l’échange, de termes de l’échange. Cette 
derniére expression se trouve déja dans Turgot, qui en donne le sens 
avec la précision d’une définition: «Dans tout échange, les deux 
termes de |’échange sont également la mesure de la valeur de l’autre 
terme. Pour la méme raison, dans tout échange, les deux termes sont 
également gages représentatifs l’un de l’autre»5!. I] en ressort avec 
évidence que les terms of trade ne sont pas les termes de l’échange, mais 


48. Notamment ALFRED SAuvy, «Langage et population: une forme de 
malthusianisme», Population, n® 3, juillet-septembre 1952, p. 469. 

49. Dans une des chroniques qu’il consacre 4 « La défense de la langue fran- 
caise» (Le Monde, 25 aout 1954) ALBERT DAuzat condamne justement le «chara- 
bia» qui résulte de la traduction machinale de sales promotion, public relations et 
social implications par promotion de ventes, relations publiques et implications 
sociales. 

50. En 1951, ?O.N.U. proposait comme sujet de mémoire aux candidats 4 un 
poste de rédacteur francais « L’expression anglaise terms of trade, essai de définition 
et de traduction en frangais». 

51. Projet d’article « Valeur et monnaie», reproduit dans Turgot, textes choisis 
et préface par Pierre Vigreux, Collection des grands économistes, Dalloz, Paris 
1947, p. 256. Cf. « L’évolution des termes de l’échange dans le commerce extérieur 
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le rapport des termes de |’échange. Un texte classique donne 1a la 
clé de la traduction de terms of trade — rapport des termes de l’échange 
ou rapport d’échange — et de toute une série de composés: gross barter 
terms of trade (rapport global d’échange), net barter terms of trade ou 
commodity terms of trade (rapport direct d’échange), income terms of trade 
(rapport d’échange en termes de revenu), real cost terms of trade (rap- 
port d’échange en termes de cout réel), utzlity terms of trade (rapport 
d’échange en termes d’utilité) 5. 

Autant que la fréquentation des auteurs, la connaissance de la 
langue se révéle profitable. Nul plus que Littré n’a été sensible aux 
ressources qu’on en peut tirer ni plus attaché 4 préserver «la possi- 
bilité qu’un terme vieilli effectivement n’en revienne pas moins a la 
jeunesse» dans «l’espérance que peut-étre il trouvera emploi et 
faveur et rentrera dans le trésor commun d’ou il est a tort sorti. Pas 
plus en cela qu’en autre chose, il ne faut gaspiller ses richesses et une 
langue se gaspille qui sans raison perd des mots bien faits et de bon 
aloi»®’. Avec ses proches, ménage, ménager (verbe) et ménager 
(adjectif), ménagement est sans doute de ceux-la. Gestion tend a le 
faire oublier; il traduirait pourtant bien mieux good housekeeping, qui 
sétend aujourd’hui aux Etats-Unis de l’économie domestique a 
économie de I’entreprise. Bien qu’il y ait encore quelque incertitude 
sur cette derniére acception, il semble qu’elle corresponde a l’art de 
conduire ou de diriger ou a l’action de bien régler et de bien disposer, 
qui sont précisément les sens de ménagement®?. 

Sil’on ne peut manifestement s’en rapporter toujours a la tradition 
pour traduire des nouveautés, il y a du moins avantage a s’inspirer de 


de la France», Etudes et Conjoncture, Economie frangaise, juillet-aoat 1952. Je suis 
redevable des références utilisées dans ce passage a l’obligeance du professeur 
A. Piatier, Directeur de la Conjoncture et des Etudes économiques 4a I|’Institut 
National de la Statistique et des Etudes économiques, Paris, que je prie de bien 
vouloir trouver ici l’expression de mes remerciements. 

52. Sur ces expressions et la traduction de certaines, cf. la « note de termino- 
logie et de théorie pure» de D. H. Rosertson: «Les rapports d’échange», 
Bulletin international des Sciences sociales (Unesco), Printemps 1951, III, n® 1, p. 30; 
H. STAEHLE, «Quelques mots sur les rapports d’échange», id., p. 35; C. CLARK, 
«Les termes de l’échange dans l’avenir», id., p. 40. 

53. LittRE, op. cit., préface, p. vi. 

54. Cf. Jer Rens, «Choses et gens de la mine», Revue Internationale du Travail, 
déc. 1954, P- 513/514. 
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son esprit, ol se retrouve le fonds national. La langue n’est qu’une 
expression du génie d’un peuple et présente la forme de sa logique 
propre. La préférence donnée en francais au substantif, qui exprime 
l’action tant en cours qu’accomplie, sur le verbe qui en suit le dé- 
roulement, se marque dans la traduction de trade in sale et pay as you 
go (ou pay as you earn) par vente avec reprise et retenue fiscale. Plus 
que les images concrétes ou: se complait l’anglais, le francais aime 
encore des idées claires: bargaining power, closed shop, yellow dog contract 
y deviennent force contractuelle, monopole syndical d’embauche et 
clauses scélérates. Le recours a l’abstrait permet de se tirer d’affaire 
plus d’une fois et, par exemple, de rendre gap (inflationary gap, dollar 
gap) par déficit (d’inflation, en dollars). De telles transpositions se 
justifient pleinement: si d’aventure on ne se voue pas a la stérilité en 
s’efforgant de reproduire le processus intellectuel qui a donné un 
néologisme original, on risque d’enfanter un monstre. Avec casual 
— irrégulier — on a fabriqué casualtsation pour indiquer |’état de ce qui 
est casuel, et decasualisation pour décrire les mesures destinées 4 com- 
battre cet état et leur but®®. En pareille occurrence, il faut procéder 
en sens contraire et aller directement au terme simple et positif de 
«stabilisation» ou de «régularisation». D’une langue 4 |’autre, la 
perspective logique se renverse parfois complétement. De méme que 
le panneau routier fill, généralement placé au sommet d’une céte, 
annonce une descente, et que la mention speed zone, qui indique une 
section a vitesse réduite, invite 4 ralentir, les expressions jumelles 
sellers’ market et buyers’ market apparaissent a l’analyse comme devant 
étre rendues en francais par les termes symétriques, exactement 
comme un positif se tire d’un négatif. Un sellers’ market, c’est en effet 
un marché que les vendeurs dominent parce que la demande dépasse 
Poffre, autrement dit un marché demandeur; pareillement, un 
buyers’ market, c’est un marché dominé par les acheteurs parce que 
offre dépasse la demande, donc un marché vendeur. C’est par le 
méme effet d’inversion d’une représentation mentale que ce qu’on 
appelle en France de l’argent liquide se trouve désigné aux Etats- 
Unis par l’expression cold cash et figuré par un bloc de glace sur les 
affiches apposées dans les banques. 


55- I.L.O., Inland Transport Commitee, 34 session, Decasualisation of Dock Labor, 
I.O.L., Geneva 1949. 
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L’union de la langue et de la discipline 


Comme a l’intermédiaire obligé entre l’économiste et nombre de ses 
lecteurs lointains, il incombe au traducteur de choisir les termes pro- 
pres 4 exprimer, selon les modéles de sa propre langue, des pensées 
étrangéres nouvelles: toute la difficulté de sa tache tient dans cette 
double exigence de la linguistique et de sa discipline. 


Lesthétique linguistique 


I] arrive qu’il ne soit guére moins aisé de trouver un bon néologisme 
que de le bien traduire et qu’une gestation pénible, suivie d’un ac- 
couchement difficile, laisse 4 loriginal quelque déformation ou 
l’afflige d’une difformité que méme ses auteurs reconnaissent parfois 
et qui n’aide pas a en donner une image convenable. L’un des princi- 
paux artisans de la méthode nouvelle de linear programming trouve dans 
cette expression une «difficulté sémantique», en ce sens que les mo- 
déles ot on l’applique supposent un rendement technologique cons- 
tant, c’est-a-dire une fonction de production homogéne au premier 
degré, mais non nécessairement rectiligne®®. L’expression synonyme 
et moins répandue d’activity analysis n’est pas plus heureuse. «La 
terminologie de cette technique laisse 4 désirer, écrivait récemment 
un commentateur. Le plus souvent on parle de linear programming, 
bien que le graphique ne soit pas toujours rectiligne. On dit parfois 
activity analysis, ce qui n’est pas trés explicite. D’ailleurs, ce qui carac- 
térise ces techniques, c’est qu’il s’agit de programme plus que d’ana- 
lyse et, de toute facon, activity analysis ne s’est pas répandu dans 
Pusage. Nous suggérons mathematical programming qui conviendra 
peut-étre »5’, Dés lors que cette méthode consiste surtout a établir un 
programme, c’est-a-dire un ensemble de dispositions fondées sur des 
possibilités et des prévisions, on peut proposer «projections recti- 
lignes» ou «perspectives mathématiques». De méme, analyse fonc- 
tionnelle ou analyse opérationnelle pourrait servir pour activity 
analysis en attendant une meilleure traduction ou une meilleure 
expression originale. 


56. T. C. Koopmans, ed., Activity Analysis of Production and Allocation, Cowles 
Commission Monography No. 13, New York 1951. 

57. Rosert DorrMan, ‘‘ Mathematical or ‘Linear’ Programming: A non 
mathematical Exposition”, American Economic Review, décembre 1953, note 1. 
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Le néologisme original peut non seulement étre mal choisi, mais 
encore se trouver mal employé. Si bottleneck se rend bien par goulet ou 
goulot d’étranglement, il n’est pas possible d’accepter littéralement 
des phrases de ce genre: « bottlenecks must be ironed out» ou «the 
economy of the Ruhr is bound to move within a vicious circle of 
interdependent bottlenecks »**. En pareil cas, il convient évidemment 
de conserver le mot technique et d’arranger la phrase en remplacant 
les métaphores discordantes par une image redressée et mise au 
point, par exemple «il faut élargir les goulots d’étranglement» et 
« économie de la Ruhr risque de se trouver prise dans une succession 
de goulots d’étranglement». 

Si ce qui est mal concu ou énoncé se traduit malaisément, une 
notion qui se trouve encore dans sa premiére évolution et, pour ainsi 
dire, en période de croissance, ne se laisse guére mieux fixer. II est 
inévitable sans doute que des notions nouvelles apparaissent au début 
peu distinctes de celles qui les ont portées et d’ow elles sortent et, 
pour ainsi dire, encore engagées en elles. C’est seulement 4 mesure 
que leur connaissance s’approfondit que ces notions se détachent avec 
un contenu propre dont le contour se précise peu a peu. Les mots 
nouveaux, formés pour les désigner, entrent dans notre vocabulaire 
avant de constituer une terminologie précise, premiére condition d’un 
essai d’explication qui prépare 4 une compréhension exacte. Aussi 
la traduction d’un terme nouveau peut-elle n’étre, comme ce terme, 
qu’une ébauche provisoire. 

Ce caractére temporaire peut découler aussi du fait que la capa- 
cité d’assimilation d’une langue n’est ni illimitée, ni immédiate. 
L’usage seul a pouvoir de consécration et décide de l’admission dans 
une langue, qui dépend ainsi du consentement commun. En ce sens, 
rien n’est plus démocratique que le langage et ne présente plus d’indé- 
pendance et de liberté. Le linguiste ne peut que proposer, comme un 
conseiller que l’on consulte. Certes, s’il a bien assimilé le génie de sa 
langue, il peut en imiter les créations, mais il manque souvent aux 
siennes cet aspect naturel qui donne un cachet d’authenticité. C’est 
que le linguiste ne peut se permettre les audaces de l’usage et se 
trouve tenu a plus de circonspection. II veille par la au maintien du 
fonds et de la tradition, mais c’est au risque fréquent de rester fermé 

58. Cité par Ernest Gowers, Plain Words: A Guide to the Use of English, London 
1948. 
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aux changements significatifs ou 4 l’expression frappante, de ne pas 
apercevoir ou de négliger ce qu'il y a d’original dans un mot ou un 
emploi nouveau et de rendre une idée neuve par une forme périmée. 
Bien des fois «des termes anciens ont été usités en des sens nouveaux 
sans perdre complétement leurs associations et leur évocations tra- 
ditionnelles: un voile de continuité linguistique a recouvert la révo- 
lution dans la pensée»®*. Le danger contraire n’est pas moindre de 
séblouir d’une innovation purement nominale et de prendre pour 
un progrés réel une simple modification de la terminologie: «car 
il est bien connu que |’emploi de termes nouveaux permet de déguiser 
une connaissance banale en découverte nouvelle et extraordinaire »®°, 
Aussi importe-t-il, pour éviter ces deux écueils, que le traducteur 
sache de quoi il traite et posséde bien son sujet. 


La formation économique 


Guide qui présente la réalité et la pensée étrangéres, interpréte qui 
explique les mots d’une langue et en éclaircit le sens par les mots de la 
sienne, le traducteur doit étre avant tout un linguiste qui crée des 
termes nouveaux et participe par 1a au renouvellement de sa langue 
autant qu’au progrés de la connaissance qu’elle sert 4 exprimer. 
Pour s’acquitter de cette tache principale, il doit en définitive comp- 
ter moins sur sa culture générale et son expérience professionnelle, 
que sur la formation acquise en économie politique, le fonds de savoir 
constitué en la matiére et son intelligence de cette discipline. 

Ce qui permet au spécialiste de comprendre un mot inconnu, c’est 
bien plus la pratique de sa technique que celle de sa langue. A qui, 
comme le traducteur économique, travaille sur l’actualité toujours 
renouvelée qui lui propose sans cesse des expressions nouvelles, un 
glossaire ne vient guére en aide puisqu’il ne fait qu’enregistrer et 
qu il présente toujours par la, 4 quelque degré, un caractére histo- 
rique. C’est l’auteur d’un des meilleurs et du plus récent des diction- 
naires d’anglais qui le reconnait dans sa préface: « Les dictionnaires 
sont et ont toujours été en retard d’une génération entiére sur leur 
époque »®!. On tente bien de combler l’intervalle par des répertoires 
périodiques; mais ces listes de mots relevés a l'occasion proposent 

59. L. M. Frazer, op. cit., p. 373. 

60. BARBARA WooToNn, of, cit., p. 56. 

61. Heath’s Standard French and English Dictionary, op. cit., préface, p. v. 
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plus d’une traduction défectueuse et, quel que soit le soin mis 4 les 
tenir, ne sont pas davantage a4 jour. Les ouvrages bilingues sont 
d’ailleurs condamnés a l’inutilité par leur conception méme, puis- 
qu’ils donnent la traduction et non le sens. II faut trouver ce sens dans 
les divers éléments qui se rapportent au texte ou, 4 défaut, dans un 
dictionnaire de la langue originale. 

Ce qui conviendrait le mieux au traducteur, ce serait un lexique 
bilingue établi sur le principe des dictionnaires encyclopédiques. 
Un essai trés remarquable vient d’étre réalisé en ce sens dans une 
discipline parente de l’économie politique. Le Dictionnaire Démo- 
graphique Multilingue®? se compose d’une collection de volumes uni- 
lingues dont «le texte est constitué par un exposé destiné 4 présenter 
la terminologie démographique (soulignée et numérotée) dans un 
contexte, qui en éclaire le sens tout en signalant, le cas échéant, les 
particularités — linguistiques, sémantiques, d’emploi — les plus 
notables» (Avertissement). Mais qui ne voit qu’il s’agit 1a en réalité, 
non d’un simple dictionnaire, mais d’un véritable précis de termino- 
logie et méme d’un aide-mémoire de notions démographiques, 
rédigé par des démographes a l’intention de traducteurs? L’établisse- 
ment d’un ouvrage semblable pour l’économie politiquedemanderait 
de méme la collaboration des économistes, qui, depuis longtemps, en 
sentent le besoin et en souhaitent la préparation®*. Dans une bro- 
chure présentée dés 1937 au Congrés International des Sciences Eco- 
nomiques**, un économiste roumain, rappelant qu’une science se 
fonde sur des notions unanimement acceptées, proposait «d’élaborer 
un Dictionnaire international des sciences économiques, ayant une 
autorité universelle... il devrait comporter, pour chaque notion, une 
définition claire, précise, et aussi sommaire que possible... standar- 
diser le langage économique... dessiner exactement le contour des 
notions». Ilsuggérait également qu’a l’avenir «tous les économistes du 


62. Nations Unies, Dictionnaire Démographique Multilingue, Etude démogra- 
phique n° 19, édition provisoire (juin 1954), préparée par la Commission du 
dictionnaire démographique de |’Union internationale pour |’étude scientifique 
de la population, volume frangais (original), anglais, espagnol. New York 1954. 

63. D’autant qu’il n’existe pas encore de dictionnaire économique d’anglais, 
ainsi qu’il ressort de la Bibliographie des dictionnaires scientifiques et techniques multi- 
lingues par J. E. Hotmsrrom, UNESCO, Paris 1951, nouvelle éd. 1953. 

64. Minait Manoivesco, La Nécessité d’une terminologie unifiée pour la science 
économique, Domat-Montchrestien, Paris 1937. 
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monde consentent a employer les termes économiques, uniquement 
avec leur sens et leur contenu défini par ce Dictionnaire international». 

En attendant une réalisation éventuelle de cette idée®, le traduc- 
teur économique, réduit a ses seules forces, devrait, pour s’acquitter 
parfaitement de sa tache, étre économiste autant que traducteur. I] 
n’est pourtant personne qui puisse exceller, ou méme travailler sinon 
occasionnellement, a la fois en cette double qualité, économistes et 
traducteurs étant les uns et les autres également absorbés par leur 
activité propre. Dés lors, il faut souhaiter qu’ils coopérent le plus 
possible et qu’autant qu’il se peut, les premiers s’intéressent aux 
questions de traduction tandis que certains des autres se spécialisent 
dans les questions économiques. Cette collaboration et cette spéciali- 
sation pourraient s’effectuer plus commodément qu’ailleurs dans 
les grandes institutions internationales ou se pratique largement le 
travail d’équipe et qui sont aujourd’hui les plus importantes maisons 
d’édition de textes en plusieurs langues. 


Associé ainsi a sa discipline, le traducteur économique serait en 
mesure de mieux contribuer 4 sa diffusion et verrait sans doute recon- 
naitre davantage le mérite d’une fonction grevée de tant de servitude 
qu’elle a pu autrefois paraitre servile. Un classique frangais, Chape- 
lain, en présentant sa version de Guzman d’Alfarache, n’allait-il pas 
jusqu’a prétendre que «la traduction, en ceux qui la professent, 
présuppose une bassesse de courage et un ravalement d’esprit. Les 
généreux en dédaignent l’exercice, et rarement a-t-on vu d’esprit 
né a de grandes choses l’embrasser plus que par passe-temps?» Mais 
Chapelain, que Boileau a immortalisé en le traduisant justement en 
ridicule, n’était ni un poéte, ni méme un écrivain. Cet homme de 
lettres, académicien, ne concevait apparemment pas qu’une langue 
puisse s’enrichir par ses rapports avec une autre et qu’il y ait quelque 
grandeur a y travailler. 

Au siécle précédent, si favorable a l’accroissement du frangais, 
Joachim du Bellay, qu’on a pu appeler le fondateur du classicisme, 
jugeait plus justement que «ce tant louable labeur de traduire» con- 
court 4 la défense et illustration de la langue francaise, création 


65. On en trouve une application dans O. E.C. E.: Terminologie de la productivité, 
Paris 1950, brochure en francais et en anglais, préparée par le Comité de pro- 
ductivité. 











392 RENE ROUX 


continue et toujours menacée. L’ usage, comme la nature, tend a une 
facilité qui, sous la forme fréquente de la surabondance, entraine 
bien des abandons. Un fatras d’emprunts extérieurs étouffe les res- 
sources propres et bannit le mot propre qu’on devait tirer du fonds 
ou de lesprit national; qu’ils fassent oublier davantage un terme 
injustement négligé, ou qu’ils empéchent le génie de la langue de se 
manifester et de vivre, ils en précipitent la stérilité et la sénilité. Les 
puristes peuvent nuire a la langue autant que les barbares: en 
écartant tous les mots qui ne peuvent prouver leurs quartiers de 
noblesse, ils la condamnent a s’éteindre ou a étre massacrée par des 
envahisseurs. « La perte de vitalité d’une population se traduit par 
une atrophie de l’esprit de création, qui se manifeste dans la langue 
par un conservatisme rigoriste ; celui-ci freine les nécessaires adapta- 
tions et entraine, par contre-coup, des apports indésirables »*, 

Contribuer 4 ces adaptations, voila pour le traducteur la tache 
principale. A beaucoup, il est donné d’y parvenir de temps 4 autre, 
mais y réussir réguliérement demande des dons rares. La culture, des 
lectures étendues, la connaissance du sujet, l’expérience des langues, 
la pratique des dictionnaires encyclopédiques et bientét des machines 
électroniques®’, ne sont que des qualités auxiliaires qui servent, mais 
ne suppléent pas, la vertu maitresse du traducteur: sa capacité d’in- 
vention. L’économiste trouve aussi sa faculté la plus précieuse dans 
cette imagination créatrice, dont, disait Alfred Marshall, il a besoin 
avant tout®*. A ce signe, l’économiste et son traducteur se recon- 
naissent pour confréres. 


New York RENE Roux 


RESUME 


La terminologie de toute discipline évolue constamment avec les données et les 
théories. Celle de l'économie politique change aussi comme la langue usuelle, dont 
elle provient: origine populaire qui lui vaut de surcroit une variété de sens parti- 





66. ALFRED SAuvy, op. cit., p. 465. 

67. Cf. ‘Russian is turned into English by a fast electronic translator”, New 
York Times, 8 janvier 1954; Courier (UNESCO), n° 1, 1954, “The translating 
machine helping to solve some of the language problems of science’”’, by Epwin 
HomstrRoM, p. 22. 

68. Cité par Vincent W. BLADEN, “John Stuart Mill’s ‘Principles’, Centenary 
Estimate’’, American Economic Review, Proceedings, May 1949, p. 4. 
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culiérement grande en anglais, langue de la plupart des économistes d’aujourd’ hui. 
Aussi le vocabulaire de l’économie politique présente-t-il des phénoménes de 
polyvalence et de dynamique qui rendent la traduction ardue. 

La multiplicité des sens que peut prendre un terme économique selon l’usage, 
national ou international, qui en est fait, expose les économistes de méme langue, 
compatriotes ou étrangers, et leurs traducteurs, aux risques de confusion créés 
par une polyvalence tantét manifeste et tantét cachée. Si l’acte méme de traduire 
peut supprimer cette polyvalence, il peut également la créer. Aussi le traducteur 
économique doit-il savoir différencier les acceptions diverses qu’un méme mot 
présente selon le lieu et le moment. II s’aide habituellement, a cet effet, du con- 
texte, du cadre et de la linguistique; mais son interprétation s’appuie encore sur 
d’autres éléments diacritiques, a tirer de histoire nationale et de la psychologie 
publique. 

Ces auxiliaires ne suffisent pas quand on rencontre — cas fréquent — un néolo- 
gisme nouveau. Pour le traduire, il peut étre utile d’appliquer la méthode de resti- 
tution sémantique esquissée ici sur l’exemple d’input-output analysis, que devient 
«analyse facteur-produit». L’application de cette méthode, par une gamme de 
procédés, demande des connaissances linguistiques et économiques étendues. Pour 
s’acquitter de sa tache principale — créer des termes nouveaux — le traducteur doit 
en définitive compter moins sur sa culture générale et son expérience profession- 
nelle que sur la formation acquise en économie politique, le fonds de savoir consti- 
tué en la matiére et son intelligence de cette discipline. En se spécialisant dans les 
questions économiques, il participerait mieux au renouvellement de sa propre 
langue et a la diffusion de la connaissance qu’elle sert 4 exprimer. 


ZUSAMMENFASSUNG 


Von der Kunst des Ubersetzens ékonomischer Texte. Die Terminologie jedes Wissens- 
bereiches verandert sich fortwahrend mit den Tatbestanden und den Theorien. 
Auch jene der Nationalékonomie andert sich wie die Umgangssprache, von der 
sie herrihrt; dieses Herkommen tragt ihr iiberdies eine Mannigfaltigkeit von 
Deutungsméglichkeiten ein, besonders im Englischen, der Hauptsprache der heu- 
tigen Okonomen. Daher enthalt das Vokabularium der Nationalékonomie Mehr- 
deutigkeiten und dynamische Ausdriicke, welche das Ubersetzen schwierig 
gestalten. 

Die Vielfalt der Bedeutungen, die einem ékonomischen Terminus je nach 
Gebrauch - sei es national oder international — zukommen kann, setzt die Oko- 
nomen gleicher Zunge, ob gleicher Nationalitat oder nicht, wie auch ihre Uber- 
setzer der Gefahr von Missverstandnissen aus, als Folge einer bald offenbaren, 
bald verborgenen Mehrdeutigkeit. Wenn einerseits gerade durch das Ubersetzen 
die Mehrdeutigkeit beseitigt werden kann, so ist es umgekehrt auch méglich, dass 
diese durch die Ubersetzung erst entsteht. Deshalb muss der Ubersetzer ékono- 
mischer Texte die verschiedenen Bedeutungen, die ein Wort je nach Ort und Zeit 
annimmt, auseinanderzuhalten verstehen. Er stiitzt sich dabei meist auf den text- 
lichen Zusammenhang und Rahmen sowie auf die Linguistik; aber die Inter- 
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pretation bedient sich noch anderer, der nationalen Geschichte und der Volks- 
psychologie zu entnehmenden diakritischer Elemente. 

Diese Hilfsmittel geniigen indessen nicht, wenn man — was haufig der Fall ist — 
einem Neologismus begegnet. Hier kann es niitzlich sein, auf den der Neubildung 
zugrunde liegenden realen Sinn zuriickzugehen, was am Beispiel von input-output 
analysis, zu analyse facteur-produit fihrend, skizziert wird. Die Anwendung dieser 
eine ganze Reihe von Operationen umfassenden Methode erfordert eingehende 
linguistische und dkonomische Kenntnisse. Um seine Hauptaufgabe — neue Aus- 
driicke zu schaffen — zu erfiillen, darf der Ubersetzer letztlich weniger auf seine 
Allgemeinbildung und seine Berufserfahrung abstellen als auf seine nationaléko- 
nomischen Kenntnisse, aufsein Fachwissen und sein Verstandnis fiir diese Disziplin. 
Wiirde er sich auf wirtschaftliche Fragen spezialisieren, so hatte er einen grésseren 
Anteil an der Erneuerung seiner eigenen Sprache und an der Verbreitung von 
Kenntnissen. 


SUMMARY 


The art of translating works on economics. The terminology of every branch of learning 
changes continually as facts and theories change. In the case of political economy, 
the movement keeps step with developments in colloquial language, from which 
its phraseology is derived. Because of this origin, moreover, it is characterised by 
a great variety of possible meanings—and this is particularly so in English, the 
principal language of present-day economists. Consequently, the vocabulary of the 
economist contains ambiguities and dynamic expressions which make translation 
difficult. 

Owing to the multiplicity of meanings which difference of usage—national or 
international—can give to an economic term, economists of the same language 
(whether compatriots or not) and their translators are exposed to the danger of 
those misunderstandings which spring from patent or latent ambiguity. While it 
is true that the very act of translation may get rid of ambiguity, it is also possible 
that translation may create it. Consequently, the economist’s translator must be 
able to distinguish the different meanings which a word takes on according to 
where and when it is used. In doing so, his chief guides are the context of the word, 
the setting of the passage and the linguistic style of the work; but other diacritical 
factors, derived from history and national psychology, are also helpful. 

These resources, however, are inadequate when, as often happens, the trans- 
lator is up against a neologism. In such cases it may be useful to go back to the real 
meaning underlying the new expression; by way of illustration, let us take “‘input- 
output analysis’, which, in French, becomes analyse facteur-produit (factor-product 
analysis). The application of this method, embracing a whole series of operations, 
calls for a detailed knowledge of languages and economics. In order to acquit 
himself of his chief task—the creation of new expressions—the translator must, 
in the end, rely less on his general education and professional experience than on 
his economic training, technical knowledge and understanding of this subject. By 
specialising in economic matters he would come to play a larger part in the infusion 
of fresh blood into his own language and in the general diffusion of knowledge. 
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STABLE AND UNSTABLE EQUILIBRIA 
IN THE FOREIGN EXCHANGES*#* 


A number of writers have expounded in detail the price effects of a 
domestic currency devaluation on the country’s balance of payments 
position. Formulas have been derived to show that these effects 
depend upon the foreign and domestic elasticities of supply and of 
demand for exports and imports!. It is possible for the elasticities to 
be such that a depreciation or devaluation would worsen, instead of 
improve, the payments situation, in which case appreciation has 
been recommended as appropriate policy. 

There is, however, an asymmetry in the alternatives of depreci- 
ation and appreciation that can readily be demonstrated geometri- 
cally. The asymmetry, which is a corollary of the familiar Hicksian 


* Of the several friends who have read one draft or another of this note, special 
thanks are due L. W. MacKenzie, K. Brunner, and N. V. Breckner. Much of the 
approach stems from lectures of L. A. Metzler and C. L. Allen. 

1. For a history of the stability discussion, see L. A. METzLeEr, ““The Theory of 
International Trade”’, in H. S. Exuis, ed., A Survey of Contemporary Economics, The 
Blakiston Co., Philadelphia 1948, vol. 1, p. 228-32. For recent discussions, see 
A. O. HirscHMan, “‘Devaluation and the Trade Balance: A Note’’, Review of 
Economics and Statistics, XX XI (1949), p. 50-53; G. HABERLER, ““The Market for 
Foreign Exchange and the Stability of the Balance of Payments”’’, Kyklos, III 
(1949), p. 193-218; P. T. ELLswortn, “Exchange Rates and Exchange Stability’’, 
Review of Economics and Statistics, XXXII (1950), p. 1-12, and M. BRonFEN- 
BRENNER, ‘‘Mathematical Supplement’’, p. 12-16; A. C. HARBERGER, “‘Currency 
Depreciation, Income, and the Balance of Trade’’, Journal of Political Economy, 
LVIII (1950), p. 47-60; A. C. L. Day, ‘Devaluation and the Balance of Pay- 
ments’’, Economica, N. S. XVII (1950), p. 431-37; J. E. MeApE, The Balance of 
Payments, Oxford University Press, New York 1951, esp. p. 68-73, 232-47; 
G. Stuve., The Exchange Stability Problem, Augustus M. Kelley, Inc., New York 
1951; S. S. ALEXANDER, “‘Devaluation versus Import Restriction as an Instrument 
for Improving Foreign Trade Balance’’, International Monetary Fund Staff Papers, I 
(1951), p. 379-96; J. J. Potak and Ta-Cuunc Liv, “Stability of the Exchange 
Rate Mechanism ina Multi-Country System’’, Econometrica, XX (1954), p. 360-89. 
See also S. S. ALEXANDER, “‘Effects of a Devaluation on a Trade Balance’’, 
International Monetary Fund Staff Papers, 11 (1952), p. 263-78, and H. Brems, 
“Foreign Exchange Rates and Monopolistic Competition”, Economic Journal, 
LXIII (1953), p. 289-94, which are not based on the conventional elasticities 
approach. 
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stability conditions, can be stated: (a) if a country can improve its 
balance of payments position by depreciation, the equilibrium 
exchange rate must be a stable equilibrium; (b) ifin order to improve 
its balance of payments position a country must appreciate, this must 
be a situation of unstable exchange equilibrium’. 

Section I will lay the analytical framework by considering the 
demand and supply conditions for the imports and exports of a 
country depreciating its currency. The diagrams of section I will be 
used to construct different diagrams in section II, which will illus- 
trate the conditions of exchange stability. Section III will censider 
the stability conditions in terms of elasticities. And section IV will 
discuss the elasticity of the balance of payments. Metzler has re- 
marked on the complexity of exchange stability theory*. It is hoped 
that this exposition, built upon mathematics less esoteric and more 
fully presented than that which characterizes the literature, will 
simplify the crux of existing theory. 


In figure I, consider the U. K. as the devaluing country and the U. S. 
as the only other country in question’. With a given dollar-pound 
exchange rate, we may translate pound prices into dollars and 
measure vertically in terms of dollar prices. Now, assume that the 
pound is devalued, from a rate of, say, $5 = £1 to $4 = £1. In our 


2. The following analysis is of the usual “‘partial’’ type which assumes that there 
is a single equilibrium exchange rate, even in the unstable case. That is, we are not 
concerned here with the problem of the limits of possible divergence from the 
equilibrium rate. 

This analysis, like others, is “‘partial’ in another sense: our consideration is 
the direct price effects of altering the exchange rate, and we omit money income 
effects, speculative activity in anticipation of exchange fluctuations, government 
monetary and fiscal policies, and other variables pertinent to a comprehensive 
treatment. J. VINER (International Trade and Economic Development [The Free Press, 
Glencoe 1952], chap. 2) has criticised such severe abstraction in the literature on 
this topic; see also A.C. HARBERGER, “‘Pitfalls in Mathematical Model-Building”, 
American Economic Review, XLII (1952), p. 855-61. We can plead only that our 
purpose of clarifying some basic aspects of present theory is not inconsequential. 

3. METZLER, op. cit., p. 226. 

4. Cf. HABERLER, op. cit., p. 196-99. 
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diagrams, the U.S. curves, which are stated domestically (2.e., in 
the U.S.) in dollar terms, are unaffected. But the U. K. curves, 
which remain constant in terms of pounds, fall by twenty per cent in 
dollar figures®. 
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U.K. IMPORTS ° U.K. EXPORTS 


As a result of the pound devaluation, dollar expenditures by the 
U. K. on imports will normally decline: the quantity of imports 
falls, and the price falls or, as in the diagram, remains constant®. 
However, dollar receipts from U. K. exports may increase, remain 
constant, or decrease, as the equilibrium supply-demand intersection 
moves down the demand curve’. 

It is the purpose of section II to demonstrate that if dollar receipts 
increase, or if they decrease less than do dollar expenditures, we have 
a case of stable equilibrium. If dollar receipts decline more than 
expenditures, so that the U. K. balance of payments position is 
worse as a result of devaluation, it is a case of unstable equilibrium. 


5. It is not essential to the analysis that the supply curves be perfectly elastic. 
If these curves are drawn sloping upward to the right, it is convenient to assume 
that they are (or are derived from) long-run industry supply curves, and therefore 
do not fluctuate with changes in output. 

6. We are assuming that a normally shaped U. S. supply curve is accompanied 
by a U. K. demand curve of normal slope. U. K. expenditures will fall also if the 
supply curve has a negative slope and elasticity of supply (e,) is less than one 
(ignoring signs), and elasticity of demand (ez) is greater than e,; or if § has a 
negative slope with e, > 1, and eg < e,; or if with D of positive slope, S slopes 
negatively with e, < 1. 

7. Of course, it is possible also to measure prices in terms of pounds. Then, a 
depreciation of the pound would involve raising the U.S. supply of imports 
(pound expenditures could increase, decrease, or remain the same) and raising 
the U. S. demand for U. K.. exports (pound receipts would increase). 


6 
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The U. K. demand and U. S. supply curves in the import diagram 
(figure Ia) can be utilized to construct a “demand” curve for dollars 
in a diagram (figure II) measuring dollars on the horizontal axis and 
pounds vertically, with the exchange rate indicated by the tangent 
(or cotangent) of the angle formed by the X-axis and a line through 
the origin. For example, with exchange rate line OE, the pound price 
of the dollar is MN/OM, and OM, the number of dollars expended 
on imports, equals OPP’ T in figure Ia. Line OE’ represents a depreci- 
ated pound, 7.e., the pound price of the dollar is higher, and OM' 
equals OPP’ T’ in figure Ia. Thus, the commodity import demand 
and supply curves in figure I are assumed not to shift (except by 
construction as a result of the devaluation) ; given these curves, the 
dollar expenditure will be determined by the exchange rate; the 
dollar demand curve of figure II is constructed by plotting the 
appropriate quantities of dollars for alternative exchange rates®. 
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More generally, a depreciation (appreciation) of the pound will 
decrease (increase) or leave unchanged import expenditures in 
terms of dollars; expenditures in terms of pounds may increase, 
decrease, or remain the same. The normal limiting slopes of the dollar 
demand curve are, therefore, vertical and that of any line through the 
origin. (See figure IIIa; the arrows indicate the directions along the 
curves which one follows in tracing a depreciation of the pound.) 

Similarly, a “supply” curve of dollars may be constructed from 
the U. K. export diagram (figure Ib), showing the effects of pound 


8. Some may object to calling this a “demand” curve. But the difference 
between this construction and the usual curve is not conceptually significant. In 
both types of diagram, three things are shown or derivable: quantity demanded, 
total expenditure, and the exchange ratio (price). 
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devaluation upon dollar receipts®. A depreciation (appreciation) of 
the pound will increase (decrease) export receipts in terms of 
pounds; but the quantity of dollars supplied may increase, decrease, 
or remain constant. Normally, the limiting slopes of the dollar supply 
curve are horizontal and that of a curve passing through the origin!°. 

Assume, in figure IV, that the exchange rate is indicated by OE, 
which is below the equilibrium pound price of the dollar, OE’. At 
this low price, the quantity of dollars demanded is greater than the 
quantity supplied: OM > OM’. We should therefore expect that 
starting with ratio OF in a free market, the ratio would move toward 


g. It should be noted that the dollar-demand curve is also pound-supply, and 
dollar-supply is pound-demand. The schedule derived from the U. K. import 
diagram is a demand for dollars (needed to pay for the imports) and also a supply 
of pounds (given in the exchange market, according to the exchange rate, for the 
dollars); the schedule derived from the U.K. export diagram is a supply of 
dollars (export receipts) and a demand for pounds (for conversion of foreign 
currency into domestic). 

10. HABERLER employs a diagram (op. cit., p. 195) in which the price of one 
currency in terms of the other is measured vertically and quantities of the first 
currency are measured horizontally. This sort of figure has the advantage of 
familiarity. Our diagrams resemble the reciprocal demand figures common in 
international trade theory. The major reason for using diagrams measuring 
quantities of respective currencies on both axes is that it is thereby convenient to 
measure directly the effects of devaluation (or appreciation) on receipts and 
expenditures in etther currency. Our analysis is couched in terms of amounts of the 
foreign currency. But, as Haberler notes (ibid., p. 197-99), for some purposes one 
may be primarily interested in the effects in terms of domestic currency. For a 
discussion comparing these two types of construction in a different context, see 
my “The Effects on Trade of Shifting Reciprocal Demand Schedules’’, American 
Economic Review, XLII (1952), p. 135-40. 
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OE’, which represents a depreciation of the pound. (If we started 
with a pound price of the dollar above equilibrium, it would tend to 
fall.) Depreciation of the pound would improve the U. K.’s balance 
of payments position; and this is a case of stable equilibrium. 


Fig. IV %s 
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In figure V, the slope of the supply curve is algebraically greater 
than that of the demand curve. Assume again that the exchange rate 
is such that the quantity of dollars demanded is greater than the 
quantity supplied: OM > OM’. But in this case, depreciation of the 
pound would increase the gap between the quantities demanded and 
supplied. Appreciation is in order. However, in a free market we 
should expect the pound to depreciate: this is a situation of unstable 
equilibrium. (Similarly, if we begin with the rate on the dollar below 
equilibrium, market forces would tend to move the rate still further 
from equilibrium.) Improving a balance of payments position in a 
case of unstable equilibrium would involve setting the exchange rate 
at the desired level (2.¢., lowering the domestic-currency price of the 
foreign currency in the illustration, despite the fact that at the 
original exchange rate the quantity of foreign exchange demanded is 
greater than the quantity supplied) and pegging that level in some 
fashion. 

Fig. V o, 
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With normally shaped schedules, we may summarize the slope 
properties of stable equilibrium as follows: (a) if both the dollar 
demand and the dollar supply curves have negative slopes, the slope 
of the latter must be algebraically smaller, with respect to the dollar 
(horizontal) axis; (b) if the dollar supply curve has a positive slope, 
the slope of the demand curve, within its normal limits, is immaterial ; 
and (c) if the dollar demand curve has a positive slope, the slope of 
the supply curve is immaterial. These conditions may be stated more 
briefly : 

slope of Ss > slope of Dg when slope of Sg is positive 
slope of Ss < slope of Ds when slope of Sg is negative 


III 


It is not difficult to demonstrate the stability conditions in terms of 
the elasticities of the currency supply and demand curves. For this 
purpose, we define “elasticity” of either the dollar supply-pound 
demand schedule or the dollar demand-pound supply schedule as 
the proportionate change in pounds traded corresponding to a 
proportionate change in dollars. 


Fig. VI 
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In figure VI, P is the point at which we wish to measure elasticity. 
The original quantities are OM dollars and ON pounds; with a 
decrease in the dollar price of the pound, the quantities become 

' _ Ag. $ _ NN’ OM _ RP’ OM _ MP OM 
OM’ and ON’. Ey = 45° ¢ = MM’ ON ~ RP’ MP ~ MT’ MP 
= ae Elasticity will be measured by OM/MT for any slope of either 


currency schedule if the figures are appropriately labelled, 7.e., O is 
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the origin, 7 is the X-axis intercept of the schedule, and M is on the 
X-axis directly below the point where elasticity is measured!!. 

With this measure of elasticity, and letting E, represent elasticity 
of the dollar supply curve and Ey be elasticity of dollar demand, we 
have the following stability conditions: (a) when both schedules 
have negative slopes, E; and Ey are negative, and algebraically 
E, < Eq; (b) if E, is positive and Eq is negative, E, > Eq; (c) if Ey 
is positive and £, is negative, E, < Eg; and (d) if both FE; and E, 
are positive, E, > Ey. This may be more concisely summarized: 


E, > Eqwhen E, > 0 
E, < Eqywhen E, <o 


These results are consistent with, and add little to, the conclusions 
reached through the slope analysis of the preceding section. However, 
it is convenient to deal with elasticities in order to demonstrate 
relations between the currency supply and demand schedules and 
the basic “‘import-export behavior functions” with which we started 
(figure I). 

The following can be derived!: 

S ~ 376 
Ea eas = = 
E, _! +1/n, 
I— 1/€ 
where ¢, is the elasticity of U. K. demand for imports with respect 
to their dollar price; n, is the elasticity of U.S. supply; 7, is the 
elasticity of U. K. supply; and é, is the elasticity of U. S. demand. 

On the basis of these formulas for Ey and E,, we may state exchange 
stability conditions in terms of elasticities of the commodity supply 
and demand schedules. 

(1) €, > 1. In this case, (1 —1/e,) is a positive fraction, and 
E, > 1; thus, necessarily E, > Ey, for Eg can be no larger than 1. 
And for stability E; > Egif E; > o. 


11. This elasticity measure is not identical with that presented by A. MARSHALL 
(Money, Credit and Commerce, Macmillan and Co., Ltd., London 1923, p. 337, No. 1) 
and others. Marshall’s measure, derived for commodity reciprocal demand 
schedules, indicated the elasticity of import demand with respect to the terms of 
trade and in our figure would be OM/OT. 

12. See Part A of the Appendix. 
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(2) e, > 1. Here, (1 —1/e,) is a positive fraction, and Ey is a 


positive fraction. If eg > 1, then E, > 1, and E, > Eq; if e, <1, 
then E, < o, and E, < Ej. 

(3) More generally, e, + ¢, > 1, even in the limiting case when 
nN, = © = ny.When the supply elasticities are infinite, Ey = 1 — 1/e, 
and EE, = 


I “c . 
,.-3 and if e, <1, E, <o, and in the stable case 


a Bi Se 
I 


/ ~ 
I 1/é,; > 
m1 I—1/€&, 


+ 1/e, 


€e&; + Eg—1 
I> ; 


Fo : 
&a— I 


i> 


Eo&) — &y 
€é3 té&>I1 


Ife, < 1, Eg < 0; stability then requires that Ey < E,if E; > 0; 
but for E; to be positive, ¢, > 1, which is case (1), above. 

(4) ny = 0 = ng. When the supply elasticities approach zero as a 
limit, the situation is stable regardless of the demand elasticities, for 
E,>0 and E,>©, so Ey < E; > 0. 

(5) mgny(1 —€g—€,) > €,€2(1 + 2, + mg) in the intermediate 
case in which ¢, + €g <1 and ny >O <‘a”y but ny < O> dy. 
E, < 0, so Eq > E, ina stable situation. 


1—1/é& 1+ 1/n, 

1+ 1/n, I1—1/& 

€,—I No n+ &o 
&) Ne+I ny &g— 1 

w= Mi Mes + & >So 

No€y + 4 NyEg— Ny 


NoE Eq — NyEEy —EyEg > OD 


! 


MgN (I —&y— £1) > &y&2(1 + my + Mg) 


IV 


We may extend the analysis to incorporate an explicit formulation of 
the elasticity of balance of payments (expressed in dollars, the 
foreign currency), defined as the proportionate (net) change in 
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dollar receipts (or expenditures) as a result of a proportionate change 
in the exchange rate. 

Refer again to figure I. The elasticity of demand for dollars (es) 
and the elasticity of supply of dollars (ng) with respect to the exchange 
rate can be derived": 


bs €, (mp + 1) 
== 
Me + & 
ny, (€g—1 
ng = ai\ea~— 
n, + &2 


where, as before, ¢, is the elasticity of U. K. demand, n, is the 
elasticity of U. S. supply, n, is the elasticity of U. K. supply, and e, 
is the elasticity of U. S. demand. By subtracting e$ from n$, we obtain 
the elasticity of the balance of payments (E»), showing the rate of 
(net) change in dollars with respect to the rate of change in the 
pound price of the dollar’: 


n,(€.—1 4 41 (mz + 1) 
my + &2 : Ne + & 

a, £280 (%1 + Mp + 1) + yMs (C2 + &s—! 

- (nm, + &2) (m2 + &;) 


Esp = ng — eg = 


In figure IV, a stable equilibrium situation, if we start from 
equilibrium exchange rate OE’ and continuously raise the pound 
price of the dollar, the excess of dollars supplied over dollars de- 
manded will, at least up to a point, increase; with linear Sg and Ds, 
the gap will finally grow smaller and become zero when OE’ becomes 
vertical; with nonlinear Sg and Dg, the gap need never reach a 
maximum (until OE’ is vertical) nor decrease, but likely the typical 
case would be first an increase and then a decrease in the gap. There 
can be similar relationships between the excess of pounds demanded 
over pounds supplied and depreciation of the pound, but in the 
linear case the gap would grow ever larger. In any event, with a 
stable equilibrium case, the excesses of dollars supplied and of 
pounds demanded will both be positive. 


13. See Part B of the Appendix. These results—but not their derivation—are 
given in HABERLER, op. cit., p. 201, n. Unfortunately, the minus sign in the equation 
for e$ is omitted there; also, a subscript is misprinted in the formula on p. 206. 

14. Strictly, this formula is accurate only when there is no net balance in 
dollars before the exchange rate is altered. 
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In figure VIIa, horizontally from the origin to the right, we plot 
excess of dollars supplied; to the left, excess of dollars demanded; 
vertically upward, excess of pounds demanded; downward, excess 
of pounds supplied. OE represents the equilibrium exchange rate, 
and OB indicates the net changes in dollars supplied and pounds 
demanded as the pound is depreciated. If the pound is appreciated, 
we trace OB’ in the third quadrant. As noted above, BOB’ may take 
many shapes (always lying “‘above” EOE’, as in the diagram), but 
this general sort of configuration will obtain with Dg and Sg curves 
which are linear or roughly approximate linearity. 
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For the unstable case (see figure V), we measure pound appreci- 
ation in the first quadrant and depreciation in the third. BOB’ will 
lie “below” EOE’, as in figure VIIb. For example, appreciation will 
reduce the slope of OE, and we move to the right on OB, showing a 
greater increase of dollars supplied over dollars demanded. 

Finally, by measuring the elasticity of OB (or OB’), we are 
measuring the elasticity of the balance of payments. In figure VIII, 
consider the solid straight line a tangent to OB in figure VIIa at 
point 7. Our problem is to measure the elasticity of OB (i.e., VT) at 
T. An exchange rate line from the origin goes through 7; another, 
representing an appreciation of the pound, passes through 1X. 


A$/$ = MnjoM. S14'8) — XS/MS = BX/OM. Ep = MN/OM- 
OM/BX = MN/BX = XY/BX = VNIOV. 
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Fig. VIII 
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It is apparent that Ej, = oo at the equilibrium exchange rate, 
falls to zero when OB is vertical, and then becomes negative as OB 
bends backward. The “‘optimum”’ adjustment of the exchange rate, 
where the excess of dollars supplied is maximized, is established at 
the level at which “‘point” elasticity of the balance of payments is 
zero. But while point Ey», may be positive, zero, or negative, ‘“‘arc” 
E>», with the initial exchange rate OE (where Ss — Dg = 0), will be 
positive in the stable case (unless OE moves all the way to a vertical 
position, in which case arc Ep is zero). 


University of California, WiiuraM R. ALLEN 
Los Angeles, Calif. (U.S.A.) 


APPENDIX* 


A 


Consider the U. K. import situation, with equilibrium price and quantity of 
P and Q before devaluation, and we shall derive the equation for the elasticity of 
the U. K. demand for dollars, where Ey= Ee 
Let the price of dollars in pounds be K, and then change to K. Defineo = K,/f, 
so that K = K,/o. 
The original import demand function f and supply function g may be approxi- 
mated near (P, Q) as 
Pa=P+f'dQ 
P,=P+g2'dQ 


* The form of this appendix is a contribuion mainly of L. W. MacKenzie. K. Brunner has derived 
the same conclusions in a different manner to be incorporated in a forthcoming paper. 
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When K, becomes K = K,/0, the demand function changes from D to D’, or f 
becomes 


Pi’ = oP + of’dQ 


Put P,’ = P, and solve for dQ: 
oP + of’dQ= P+ g’dQ 
(o—1)P = (e’—ef’)dQ 


o—l! 


dQ = a P I 
rr (1) 
The supply function has not moved, so 
, a wall le 
dP = g’dQ =g Fite a P (2) 


The rest follows without difficulty: 


d$ = d(PQ) = PdQ+ QdP 


— _ aie 21 go’ _ al 
a ee (a) QP __ by (1) and(2) 
ig = 2" prp + g’ 
c —e (P+ g’Q) 
dé = K,/o($ + d’) —K,$ 
= K,(1/@—1)$ + 1/0 K,d$ 
= K,(1/o—1)PQ+ 1/0 Kd$ 
Therefore: 
dg _ K(1/e—1)PQ : 
dS d$ + 1/@k 
And: 
rdf _ (s/e~—1)PQ 
Kas a + '/e 
— __ (1g) PQ +1/o 


e (#2 ) P(P+8'Q) 


‘—-G 


=1/0 (“Se + :) 

_ 1 P+Qof’ 

— @ P+ Qe’ (3) 
1dg_ $d 


Since £/$ = K, and thus K.d$ £ a’ 


equation (3) gives Eg. 


Let n be elasticity of supply and ¢ be elasticity of demand. Then: 


P /dQ P 1 
“et (a), Q g’ 
5B) Gp 
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And by equation (3): 
s+?’ «.... ; 
Ey = - dividing numerator and denomi- 
d 0 + Q Pe’ g nv om 
nator by P 
_ 1 1+ o1fe _ 1 n(o+e) 
zs Q i+1/n a @ e(1+n) 
: rite n(t +e) 
Leto >1. Then Ey > — +a ase (4) 
Finally, we alter our conclusion by introducing certain economic content, viz., 
the negative value of the elasticity of demand. By assuming that e = — ¢, we can 
later insert the arithmetic values of the demand elasticity in equation (4) without 


further reference to their (minus) sign. Equation (4) thus becomes: 


i—i/e —n(1—e) 


“= 1+1/n e(1 +n) 
B 
Our objective here is to obtain an expression for the elasticity of the demand for 
dollars with respect to the exchange rate, i.e.,e$ = = = ae 
Following Part A of the Appendix, d$ = Pose P(P+g’Q).And$ = PQ. 
d(g/s) K—K_ , _1—@ 
Further, LIS Ke =1/o-—1= _" 
o—! 
‘$= g'—of’ P(P+8’Q) . 1—e@ 
PQ "  @ 
@— e 
P+ 
~ af @ | #Q); ag 
—o 
= — (P+ - 
Q eQ) [-— 
+ g'Q 
=— I 
. =e) +8'Q ” 
4 
Recalling that n = , ande = ~, and dividing numerator and deno- 
' Q ¢ ar . 
minator of equation (1) by P, we obtain: 
"2e I+ 1/n a I+1/n 
= OC otle+in & o1je—t1/n 
__~@¢? « " e(n +1) 
> n on—e “ on—e 
baa 4 e(n+ 1) a 
Letting @ >1, eg > — (2) 
Again defining e = — ¢, equation (2) becomes: 


n+eé 
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SUMMARY 


The topic of the stability of the foreign exchange market with respect to exchange 
rates is important and has received considerable attention from economists. 
The subject is also complex. The purpose of this paper is to provide a simpler 
exposition of the formal essence of the problem than has been hitherto available. 

The “equilibrium” rate of exchange is conceived to be that rate which equates 
the quantity of (foreign) exchange demanded with the quantity supplied. If 
depreciation of the domestic currency will reduce a foreign exchange deficit or increase 
a surplus, the situation is one of stable equilibrium; if appreciation is required, it is a 
case of unstable equilibrium. 

The techniques of exposition are primarily geometric and algebraic. From 
familiar supply and demand schedules for commodity imports and exports, we derive 
supply and demand curves for domestic and foreign currencies. The latter diagrams 
measure quantities of the two currencies on the respective axes, with the exchange 
rate indicated by the slope ofa line through the origin. With these figures, exchange 
stability conditions are stated in terms of the slope properties of the currency 
supply and demand schedules. 

Then, on the basis of derivations presented in the Appendix, the stability con- 
ditions are stated in terms of elasticities of the commodity import-export schedules 
with which the analysis began. In brief, these conditions are: the sum of the two 
demand elasticities must exceed one if the supply elasticities are infinite; but the 
demand elasticities may total less than unity if the supply elasticities are suffi- 
ciently small. — Finally, there is presented geometric and algebraic measures of 
an “elasticity of the balance of payments’’—the proportionate net change in 
foreign exchange with respect to the proportionate change in the exchange rate. 
It is convenient to distinguish point elasticity from arc elasticity of the balance 
of payments. In the stable case, arc elasticity is positive. 


ZUSAMMENFASSUNG 
Stabile und unstabile Gleichgewichtswechselkurse. Die wichtige und komplexe Frage 
der Stabilitat des Devisenmarktes mit Bezug auf die Wechselkurse hat starke Be- 
achtung gefunden. Die vorliegende Abhandlung soll eine einfachere Darstellung 
des formalen Gehalts dieses Problems geben, als sie bisher verfiigbar war. 

Als Gleichgewichtskurs gilt jener Kurs, bei welchem sich Devisennachfrage 
und -angebot decken. Wenn durch eine Wahrungsabwertung das Devisendefizit 
reduziert bzw. der Uberschuss erhéht wird, liegt ein stabiles Gleichgewicht vor; 
wenn hierzu jedoch eine Aufwertung erforderlich ist, so handelt es sich um ein 
unstabiles Gleichgewicht. 

Der Artikel bedient sich vorwiegend der geometrischen und algebraischen 
Darstellungstechnik. Von den iiblichen Angebots- und Nachfragekurven fiir 
Importe und Exporte von Waren werden die Angebots- und Nachfragekurven fiir 
einheimische und fremde Wahrung abgeleitet. Die betreffenden Diagramme messen 
die Zah] der Wahrungseinheiten auf der jeweiligen Achse, wobei der Wechselkurs 
durch die Neigung einer durch den Nullpunkt verlaufenden Linie dargestellt 
wird. Bei dieser Darstellungsweise werden die Bedingungen der Wechselkurs- 
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stabilitat durch die jeweilige Neigung der Devisenangebots- und Devisennach- 
fragekurven ausgedriickt. 

Alsdann werden die Stabilitatsbedingungen — auf Grund der im Anhang durch- 
gefiihrten Ableitungen — in der Form von Elastizitaten der Warenimport- und 
Warenexportkurven, mit denen die Analyse begann, dargelegt. Diese Bedingungen 
sind kurz folgende: Die Summe der beiden Nachfrageelastizitaten muss grésser 
sein als eins, wenn die Angebotselastizitaten unendlich sind; die Nachfrage- 
elastizitaten kénnen jedoch zusammen weniger als eins sein, wenn die Angebots- 
elastizitaten geniigend klein sind. 

Schliesslich werden geometrische und algebraische Masse einer «Elastizitat 
der Zahlungsbilanz» entwickelt — die verhaltnismassige Nettoveranderung des 
Devisenbestandes verglichen mit der verhaltnismassigen Anderung des Wechsel- 
kurses. Dabei ist es zweckdienlich, zwischen Punktelastizitat (point elasticity) und 
Bogenelastizitat (arc elastiticity) der Zahlungsbilanz zu unterscheiden. Im Fall 
der Stabilitat ist die Bogenelastizitat positiv. 


RESUME 


Equilibre stable et instable des cours de change. La question importante et complexe de 
la stabilité du marché des devises quant aux cours de change a retenu toute l’atten- 
tion des économistes. L’ objet de cette étude est d’exposer plus simplement que ce ne 
fut le cas jusqu’ici l’essentiel de ce probléme. 

Le cours de change «équilibré» est celui auquel la demande de devises 
étrangéres correspond a l’offre. Lorsqu’une dépréciation de la monnaie nationale 
réduit le déficit en devises ou accroit un excédent, il y a une situation d’équilibre 
stable; si une revalorisation est nécessaire, il s’agit alors d’un équilibre instable. 

L’auteur de l’article se sert principalement de la technique d’exposition 
géométrique et algébrique. Des courbes habituelles de l’offre et de la demande pour 
les importations et les exportations de marchandises dérivent les courbes de l’offre 
et de la demande de monnaie nationale et étrangére. Les diagrammes y relatifs 
mesurent le nombre d’unités monétaires sur leurs axes respectifs, le cours de change 
étant indiqué par l’inclinaison d’une ligne passant par l’origine. Dans ces figures, 
les conditions de stabilité des changes sont exprimées par l’inclinaison respective 
des courbes de l’offre de devises et de la demande de devises. 

Ensuite, sur la base de dérivations présentées en appendice, les conditions de 
stabilité sont énoncées en terme «d’élasticité» des courbes des importations et des 
exportations de marchandises, par lesquelles l’analyse a commencé. En bref, les 
conditions sont les suivantes: la somme des deux élasticités de la demande doit 
étre plus grande que 1, si les élasticités de l’offre sont infinies, mais les élasticités de 
la demande peuvent toutefois étre moindre que 1, si les élasticités de l’offre sont 
suffisamment petites. — Enfin, sont exposées des mesures géométriques et algébri- 
ques d’une «élasticité de la balance des paiements» — la modification nette 
proportionnelle de devises étrangéres, comparée avec la modification proportion- 
nelle du cours de change. II convient en l’espéce de distinguer entre 1’élasticité 
«point» (point elasticity) et l’élasticité «arc» (arc elasticity) de la balance des 
paiements. En cas de stabilité, |’élasticité «arc» est positif. 
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ON THE OCCASION 
OF A.P. USHER’S 7ot® BIRTHDAY: A NOTE 
ON HIS WORK AND INFLUENCE 


Since his retirement from the professorship of economic history at Harvard 
University in 1949, Professor Abbott Payson Usher has continued to enrich the 
study of economic history both by his teaching and his research. Work as a visiting 
professor at the University of Wisconsin and at Yale University in the United 
States has been combined with the publication of several articles of international 
interest on industrial location and on methodology. Most recently a major revision 
of his best known piece of research, A History of Mechanical Inventions!, has been 
issued, appearing within a few months of its author’s seventieth birthday. In 
celebration of this occasion, a Festschrift containing essays on the work and methods 
of a number of eminent economic historians has been prepared, including contri- 
butions by a group of well-known European and American scholars, and several 
short essays on Usher’s own work by several of his former pupils. This volume 
will also contain a complete bibliography of Professor Usher’s work, and it is ex- 
pected that this will be published within the current year. 

During the period from 1910 to 1945, when his two text books and three major 
research works were published, A. P. Usher was possibly more widely known 
and appreciated in Great Britain and on the Continent than in the United States. 
He was the only American scholar to write a comprehensive study of English 
industrial history, An Introduction to the Industrial History of England (1921); here the 
highly original treatment of the development of specific industries in the industrial 
revolution has in some respects not yet been surpassed. The History of the Grain Trade 
in France, 1400-1710 (Harvard 1913), and The Early History of Deposit Banking in 
Mediterranean Europe (Harvard 1943), form a most significant part of the literature 
on the late medieval and early modern periods. A History of Mechanical Inventions, 
first published in 1929, is a rich and original contribution to the international 
literature on the history of technology, impressive both for its scope and for the 
depth of its insight into historical processes. 

With the publication of these works and of a number of important articles, 
Usher’s reputation grew in the United States as well as in Europe; in the United 
States, however, it was never wholly able to overcome the prejudice against 
economic history as an academic subject, which many historians and most eco- 
nomists continued to feel. American historians, coming to economic history proper 
from the resounding “theses” of Charles A. Beard and F. J. Turner, found in 
Usher a scientific and empirical spirit that commanded their respect but alienated 
their interest. American economists, sniffing the institutionalism of Veblen in every 
tainted breeze, assigned Usher’s Economic History of Europe® to students with a sense 

1. A History of Mechanical Inventions, revised edition, Harvard University Press: Cambridge, Mass., 1954; 
first edition, McGraw-Hill: New York 1929. 


2. W. Bowpen, M. Karpovicn, and A. P. Usner, An Economic History of Europe since 1750, American 
Book Company: New York 1937. 
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of relief, but would themselves have failed the examinations which they set. For 
both groups and for a variety of contradictory reasons Usher became the soundest 
practitioner of a suspect subject; that he was able to achieve coexistence in the 
face of such formidable prejudice is due only to the sheer weight of his scholarly 
contributions. 

There is indication within the last decade that the opportunity for full appre- 
ciation of the careful work of Usher, Nef, Hamilton—to mention men of inter- 
national reputation—has arrived in the United States. Even among economists, 
revival of the positivists’ ancient quest for a unified “social science” of many 
branches has intrigued the more sophisticated (and the more naive). Dynamic 
macro-economic models, developed both with mathematical precision and with 
fuzzy verbosity, have ridden into popularity in the lengthening shadow of the 
coattails of Lord Keynes. Difficult examinations of the strategy of competition and 
the complex effects of market power have been the fate of those who had been 
swimming peacefully in the wake of Professor Chamberlin, tied to the apron strings 
of Mrs. Robinson. These mutually exclusive sets of economists have both brought 
their curiosity to bear upon the bewildering and urgent problem of economic 
development in social settings where the historian of the medieval and early modern 
periods would find himself more at home. Within the study of economic history 
itself, the stimulus given by Professor Schumpeter to the study of ‘‘entrepreneur- 
ship”’ will not have spent itself until the complex history of those attitudes toward 
work, saving, skill, commerce and wealth, by which the individual response to 
economic opportunity is conditioned, has been incorporated systematically into 
economic history, following the initial insights of Weber and Tawney. For all these 
broad areas of research, the methods as well as the content of the best pre-war 
work in economic history will be closely examined. 

To such an examination the new material incorporated in the first five chapters 
of the revised edition of the History of Mechanical Inventions is a major contribution. 
Here, Usher’s earlier analysis of the process of mechanical invention as a connected 
sequence of human events has been extended and generalized to form the basis 
of a treatment of other sequences of historical events. As in all his works of the past 
forty-five years, Usher’s attitude here remains that of the “‘modern empiricist”, 


and in making generalizations of carefully limited validity. It isan approach which 
must commend itself increasingly to open-minded students of society in Europe 
and the United States and must disturb and challenge those who closed their 
minds on methodology after reading Weber, Sombart, Clapham, or Marx. Having 
become a part of the stream of intellectual history, Usher’s ideas will depend for 
their ultimate influence upon the success with which the methods of modern 
empirical science can be applied to the study of man and society. Provided that 
the word “success” in this context is defined in terms of human welfare as well as 
intellectual achievement, Professor Usher on entering his eighth decade would 
undoubtedly not wish his reputation to rest upon any other basis. 


Williams College, Williamstown, Mass. (U.S.A.) Wi1LuiaM N. PARKER 
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JeaNn-CLAUDE ANTOINE. Introduction a lanalyse macro-économique. Pre- 
miére partie: Les origines. (Bibliothéque de la science économique.) 
Paris 1953. Presses universitaires de France. 291 p. ffr. 1000. 


Diese mit zwei wissenschaftlichen Preisen (Prix Lescure und Prix des sciences 
politiques) ausgezeichnete Arbeit, der erste Teil eines grossangelegten Werkes 
iiber die moderne makroékonomische Theorie, gibt eine sehr sorgfaltige Analyse 
der Entwicklung des Denkens, das zu dieser Theorie gefiihrt hat. 

Zunachst werden die makroékonomischen Ansatze bei den «Vorlaufern», vor 
allem den Merkantilisten und Physiokraten (hier interessante Zitate, so zum Bei- 
spiel von Turgot und Dupont de Nemours!) sowie den «Heterodoxen» von 
Proudhon bis Marx aufgezeigt. Der zweite Teil behandelt die «Vorbereiter», die 
in der Geldtheorie, der «positiven Okonomie» (unter diesen etwas weiten und 
unscharfen Sammelbegriff werden sehr verschiedene Richtungen und Forschungs- 
zweige subsumiert, so die Historische Schule und die soziologische Betrachtungs- 
weise neben der gesamtwirtschaftlichen Rechnung) und der Analyse des zeitlichen 
Ablaufs (Periodenbetrachtung, dynamische Theorie) das makrodkonomische 
Denken vorwarts trieben. Unter den «Griindern» schliesslich werden Wicksell 
und seine schwedischen, ésterreichisch-deutschen und Cambridger Nachfolger, 
dann die Theoretiker des Wirtschaftskreislaufs und schliesslich Keynes mit der 
«General Theory » einer eingehenden Wirdigung unterzogen. Auch die klassische 
Theorie mit ihren Schwachen wird am Ende des ersten Teils soweit dargestellt, 
als es zur Kontrastierung und zum Aufzeigen der Motivierung der neuen Problem- 
stellungen und Betrachtungsweisen erforderlich ist. 

Der Verfasser hat nicht nur eine betrachtliche Buchliteratur herangezogen, 
sondern auch zahlreiche Aufsatze ausgewertet. Er spiirt iiberall den Gedanken- 
verbindungen nach und wirft neue Lichter auf manche Zusammenhange. Er 
erwahnt dabei auch Autoren und Beitrage, die heute kaum mehr bekannt sind. 
(Es ist zum Beispiel erstaunlich, was der Verfasser an alteren deutschen Beitragen 
«ausgegraben» hat.) Die Analysen der Fragestellungen, Methoden und Ergeb- 
nisse sind, obwohl sich Antoine auf die «grossen Linien» beschrankt, mit erfreu- 
licher Akribie durchgefiihrt. Manchmal sind vielleicht Dinge einbezogen, die 
nicht unbedingt zum Gegenstand gehéren. Im ganzen kann man das Buch nur 
begriissen, da es eine Darstellung dieser Art bisher kaum gegeben hat. 

Warum der Verfasser mit der General Theory abbricht ist nicht ohne weiteres 
verstandlich. Die Entwicklungen, die sich gerade aus den Liicken der Keynesschen 
Theorie, die Antoine keineswegs verschweigt, in den letzten beiden Jahrzehnten 
ergeben haben, hatte man ruhig auch in einer historischen Darstellung bringen 
kénnen. Der Verfasser verweist hier auf den zweiten, systematischen Band iiber 
die Methoden der modernen Theorie. Auf diesen Band, der in Vorbereitung sein 
soll, darf man nach der Lektiire des ersten sehr gespannt sein. 


Universitat Kiel (Deutschland ) Heinz HALLER 
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A.C.L. Day. The Future of Sterling. Oxford 1954. Oxford University 


Press. vil, 227 p. s. 12/6. 


Die grosse Mehrzahl der Veréffentlichungen, die in den letzten Jahren iiber 
das Problem der Sterling Area oder das Pfund Sterling erschienen sind, geht von 
der Voraussetzung aus, dass es das Ziel der britischen Wirtschafts- und Wahrungs- 
politik sein miisse, dem Pfund die Rolle des dominierenden internationalen 
Zahlungsmittels zuriickzugeben. Die wissenschaftliche Diskussion hat sich damit 
in Ubereinstimmung mit der von der britischen Regierung befolgten Linie befun- 
den, webei der Zuversicht iiber die praktischen Verwirklichungsméglichkeiten 
dieses Zieles immer wieder Ausdruck verliehen worden ist. Das Buch von Day 
entwirft ein ganz anderes Bild. Nach diesem Autor sind die Voraussetzungen, 
unter denen Grossbritannien das fiihrende Welthandelszentrum und das Pfund 
die Weltwahrung darstellte, nicht mehr gegeben. Die Grundbedingung, ein inter- 
nationales, freiheitliches Handels- und Zahlungssystem, ist nicht mehr erfiillt; es 
besteht, und damit fiihrt Day das entscheidende Argument an, auch kaum mehr 
eine Méglichkeit, dass die Welt auf die Dauer zu einem solchen System zuriick- 
kehren wird. 

Solche Thesen sind herausfordernd und bediirfen, wenn ihr Autor ernst 
genommen werden will, sehr genauer Begriindung. Diese fehlt im Buch von Day 
nicht. Zunachst werden in knappen, klaren Ziigen die wesentlichsten Entwick- 
lungsmerkmale der Sterling Area, besonders seit 1931, aufgezeigt. Dann charak- 
terisiert Day die grundlegend neue Situation in den Nachkriegsjahren, um, 
gestiitzt auf diese Analyse und den daraus resultierenden pessimistischen Schluss 
einen méglichen Ausweg aufzuzeigen. 

Naturgemass spielt die Frage des Dollarproblems eine entscheidende Rolle. 
K6nnte die « Dollarliicke » fiir absehbare Zeit beseitigt und die Konvertibilitat der 
wichtigsten Wahrungen, also auch des Pfundes, eingefiihrt werden, dann hatte 
England in der Tat eine Chance. Diese darf aber ebenfalls nicht iiberschatzt 
werden. Es ist eine Tatsache, so schreibt der Autor, dass sich das Gravitations- 
zentrum von London nach New York verlegt hat, was notwendigerweise die Vor- 
machtstellung des Dollars gegeniiber dem Pfund begriindet. Somit bleibt das 
Pfund im besten Falle eine zweitrangige Wahrung. Aber Day misst dieser Méglich- 
keit gar keine grosse Bedeutung bei. Viel wichtiger ist sein Argument, dass mit 
einer dauerhaften Beseitigung der «Dollarliicke» iiberhaupt nicht gerechnet 
werden kénne, mégen sich die Nicht-Dollarlander noch so sehr der internen geld- 
und kreditpolitischen Disziplin befleissigen (S.187). Und daraus folgt: “If we 
cannot avoid a permanent or recurrent dollar problem, then present attempts to 
move towards a system of completely free convertibility and non-discrimination 
are ill advised, in that they are trying to attain a position that cannot be perman- 
ently maintained even if it can be reached for a time.”’ (S.5). 

Day begriindet seine Auffassung mit dem Hinweis auf die wirtschaftliche 
Starke der Vereinigten Staaten und auf die Unsicherheit iiber deren wirtschafts- 
politischen Kurs einerseits und auf die wirtschaftliche Schwache Grossbritanniens 
anderseits. Ein auch nur kurzer und begrenzter konjunktureller Riickschlag in den 
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Vereinigten Staaten muss demnach bereits schwerwiegende Folgen fiir die 
iibrigen Lander zeitigen. Day vertritt hier also eine Auffassung, deren Stichhaltig- 
keit durch die jiingsten Ereignisse immerhin wesentlich in Frage gestellt worden ist. 

Kann unter diesen vom Autor erwahnten Voraussetzungen iiberhaupt noch 
an die Schaffung eines freien internationalen Zahlungssystems gedacht werden? 
Wohl kaum, solange die Dollarknappheit tatsachlich besteht, und es scheint denn 
auch Day unvermeidlich, dass die iibrigen Lander, vorab die Sterling Area, 
gegeniiber den Dollarimporten Restriktionen beibehalten bzw. neu einfiihren. 
Man miisse deshalb ein System ins Leben rufen, das fiir die «fetten Jahre» ein 
Maximum an Freiheit im internationalen Handels- und Zahlungsverkehr garan- 
tiere und gleichzeitig den schwachen Landern ausdriicklich erlaube, wahrend der 
«mageren Jahre» mittels quantitativer Restriktionen und ahnlicher Massnahmen 
ihre Zahlungsbilanz ins Gleichgewicht zu bringen (S. 1goff.). 

Day untersucht sodann die Frage, wie ein solches System praktisch aussehen 
miisste. Die Schaffung einer neuen, weltweiten Institution kommt nach seinem 
Dafiirhalten nicht in Frage. Ebenso sei der Internationale Wahrungsfonds nicht 
geeignet, diese Aufgabe zu iibernehmen, und zwar aus dem einfachen Grunde, 
weil sein Schwergewicht beim Dollarblock liege und darum den europdischen 
Staaten zu wenig Handlungsfreiheit biete. Es bleibt die Europadische Zahlungs- 
union (EZU), der Day den Vorzug gibt. Zunachst ware die EZU durch die Be- 
teiligung der Vereinigten Staaten zu erweitern. Samtliche Zahlungen von und 
nach dem Dollarraum liefen iiber die Union. Da jedes Defizit gegenitber Amerika 
in Gold oder Dollars abzudecken ware, wie das auch heute der Fall ist, konnte die 
EZU in jenen Perioden, in denen das Dollardefizit fiir die Nicht-Dollarlander ge- 
samthaft zum Verschwinden gebracht worden ware, den Schuldnerlandern einen 
Teil ihrer Defizite kreditieren. Mit andern Worten: Sobald die Dollarbilanz aus- 
geglichen ware, kénnte der Kreditmechanismus der EZU auch im Hinblick auf 
die Zahlungen nach den Vereinigten Staaten einsetzen; im andern Falle bliebe es 
den Defizitlandern anheimgestellt, die amerikanischen Importe zu beschranken. 

Diese Hinweise auf die héchst anregende Schrift von Day mégen geniigen, um 
jeden, der sich mit diesen Problemen befasst, zur Lektiire des Buches anzuspornen. 
Den Ausfiihrungen liegt eine klare Konzeption zugrunde, die mit gewichtigen 
Argumenten belegt ist. Auch wenn der Leser ab und zu den Eindruck erhalt, dass 
Day die Aussichten fiir einen freiheitlicheren internationalen Zahlungsverkehr zu 
pessimistisch beurteilt, so weist doch gerade die neueste Entwicklung der Kon- 
vertibilitatsvorbereitungen auf die Aktualitat des Buches hin. 


Handels-Hochschule St.Gallen (Schweiz) FRANZ LUTOLF 
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The Determinants and Consequences of Population Trends. A summary of 
the findings on the interrelationships between population trends and 
economic and social conditions. (United Nations Population Studies 
No. 17.) New York 1953. 404 p. $ 4.00. 


In 1949, the United Nations Population Commission requested the Secretariat 
to prepare a summary of studies concerning the relationship between population 
trends and economic and social factors, with special reference to problems of 
economic development. After 4% years of work, the result of this inquiry has been 
made available to the public, under the above title, in the form of a quarto-volume 
of 315 pages. In addition to the text, the book contains a bibliography (50 pages), 
author and subject indices, six maps and a chart—the latter illustrating changes 
in the birth and death rates, as recorded in various parts of the world between 
1937 and 1947. 

From the preface one gathers that one chapter was written wholly or partly 
by a European scholar, while nine others were supplied by American authors. 
Presumably, the rest of the book has been put together in the United Nations 
Secretariat. This mixed origin may be the reason why the book has an introduction 
but no general conclusion, a minor inconvenience which renders the task of the 
reviewer somewhat difficult. 

The difficulty is aggravated by the slightly unusual structure of the whole work. 
Apparently, the original plan was to divide the subject matter into two categories: 
writings dealing with the demographic effects of economic and social factors, and 
those dealing with the economic and social consequences of population changes. 
It is a pity that this plan has not been adhered to. 

As the volume now stands, it consists of three parts. For some strange reason, 
Part One includes the introduction and two chapters entitled “‘ Historical outline 
of world population growth” (11), and “History of population theories” (11) 
respectively. Had this Part been rounded out by a conclusion, it could have stood 
by itself as a separate book. 


Part Two, however, resumes thé discussion of population theories. This is . 


actually done in what looks like a hopeful way, for the relevant studies are reviewed 
here with reference to the explanations which they offer of mortality, fertility, 
and migration trends. It is not clear why it was found necessary to follow up this 
survey with a chapter (vm) entitled ‘‘ Dynamics of population growth and age- 
structure’’, the meaning of which remains obscure, regardless of the ample supply 
of mathematical formulae, tables and footnotes. “‘The findings reviewed in this 
and the preceding chapters’’, says the author towards the end of it, “‘imply that 
no simple laws can suffice to predict the response of population trends to changing 
economic conditions” (p. 149).One wonders who—except Malthus, perhaps—ever 
expected to discover such simple laws, and why any study should “‘imply”’ rather 
than state that no such laws have been found. 

The next two chapters (vit and 1x) are no less surprising, although for 
different reasons. Under the title “‘ Future population trends’’, the first one presents 
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a combination of some good and some not-so-good population forecasts from 
which, as if by sleight-of-hand, is drawn the conclusion that the observed popula- 
tion changes “‘are likely to bring about a more unfavourable ratio of population 
to developed resources than exists at present”’ (p. 162). No effort is made to point 
out that the books and articles under consideration reflect speculations about the 
future, based for the most part on highly debatable assumptions. As to chapter Ix, 
the subject of which is the distribution of population in the world, it contains a lot 
of information on climate, terrain, soils and minerals, but hardly any mention of 
the restrictive legislation enacted by countries of immigration, which needless to 
say is the primary cause of the world’s population being distributed as it is today. 

Part Three is intended to summarize the findings of studies bearing on the 
economic and social consequences of population changes. It opens with a bird’s-eye 
view of resources, the upshot of which is that the danger of world population 
reaching the maximum that could be supported by the earth’s resources is shown 
to be remote (p. 192). This might have been the logical place to pass to the 
analysis of the effects of migration trends, draw whatever general conclusions 
followed, and close the book. Instead of that, the reader is led through a dreary 
chapter (x1) on “ Population and labour supply’’, bewailing the absence of detailed 
statistics on this subject, and entirely unrelated to the purpose of the volume. 
One must wade through another 77 more or less irrelevant pages before reaching 
the concluding chapter (xv1), which deals with migration. 

The reader has a hard time fighting off the impression that the editorial work 
has been done by persons who did not know how to make use of the expert advice 
which—as indicated in the preface—was available to them. “‘ Empirical studies 
on these factors are too scattered and fragmentary to provide generalizations”, 
laments the author at one place, and adds: ‘“‘for a better understanding of this 
dynamic process (i.e. the relationship between consumption and population. G.S.) 
the existing historical and statistical information on the relation between con- 
sumption and the demographic and economic characteristics of population in 
many countries needs to be summarized and integrated” (p. 219). The word 
“empirical’’, as a matter of fact, occurs five times on that page. Evidently, the 
editors allowed this text because they did not know that the term “empirical” 
has acquired the connotation “‘unscientific’. That statistics, no matter how 
comprehensive, can never be a substitute for analysis goes without saying. 

Turning to the bibliography, one sees at once that many works have been listed 
of which there is little trace in the text. This applies to the writings ofsuch important 
authors as Adam Smith, David Ricardo and J. C. L. Simonde de Sismondi, 
whose influence on the authors of the Determinants has clearly remained infinitesi- 
mal. Of John Barton’s seven essays the bibliography lists only one. William 
Godwin’s brilliant piece of work On Population (London 1820) has been left out 
entirely. 

Neither are the classicists the only group that has fared so badly. While the 
Determinants makes a display of knowledge of socialist literature, it mentions only 
one of Rodbertus’ works. The Theories of Surplus-Value of Karl Marx are unknown 
to the authors and editors, although this book is fully as important to the under- 
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standing of the Marxian point of view as is Das Kapital. Of Rosa Luxemburg, 
Fritz Sternberg and Lucien Laurat there is no mention at all. 

What is one to think of the Determinants as a whole? The intention of the 
Population Commission in requesting the study was certainly laudable. Unfor- 
tunately, the responsibility for planning and editing the book seems to have fallen 
on persons who could have benefited from some extra training. It is to be hoped 
that now that all this material has been collected, the United Nations will find 
ways and means of having it systematized and analyzed. 


Regina, Saskatchewan (Canada ) G. SoTrroFF 


Huco Hecetanp. The Multiplier Theory. Lund Social Science Studies 
No. 9g. Lund 1954. C. W.K. Glerup. x, 261 p. 


«Die Zeit ist reif fiir Monographien.» Dieser Erkenntnis kann sich wohl kein 
Nationalékonom verschliessen, der zum Beispiel auf die nahezu uniibersehbar ge- 
wordene beschaftigungstheoretische Literatur blickt. So werden es nicht nur die 
Studierenden aufs warmste begriissen, wenn der schwedische Nationalékonom 
Hugo Hegeland seiner monographischen Behandlung der Quantitatstheorie'! eine 
solche der Multiplikatortheorie hat folgen lassen. 

Das Werk Hegelands reicht stofflich von den ersten Anfangen der Multipli- 
katortheorie bis zum Matrixmultiplikator von Goodwin und dem geographischen 
Multiplikator von R. und W.M.Stone. Das Schwergewicht liegt allerdings ein- 
deutig auf der Keynesschen Multiplikatortheorie, deren Pramissen und Implika- 
tionen von den verschiedensten Perspektiven her beleuchtet werden. Hierbei ist 
wiederum eine Akzentuierung der methodologischen Probleme festzustellen. 

Schon das erste Kapitel iiber «Die Multiplikatortheorie vor Kahn» kann 
ausserordentliches dogmenhistorisches Interesse beanspruchen. War man bisher 
gewohnt, Kahn bzw. - seit der «Ausgrabung» durch Schmack — N.A.L.J. Jo- 
hannsen als Begriinder der Multiplikatortheorie anzusehen, so muss man nach 


Hegeland das Verdienst der Prioritat W.Bagehot oder Jul. Wulff zusprechen. . 


Ausserdem hatte sich schon vor Kahn eine ganze Reihe meist danischer Autoren, 
in der Mehrzahl « Amateurékonomen», mit dem Problem der «multiplikativen 
Effekte» befasst. Das Verdienst, die Multiplikatortheorie «in a challenging form» 
aufgestellt zu haben, bleibt gleichwohl R.F.Kahn, dessen Theorie das zweite 
Kapitel gewidmet ist. Die folgenden Kapitel behandeln die Multiplikatortheorie 
bei Keynes, (dem nach Hegeland das Verdienst ihrer Verbreitung zukommt), die 
Pramissen und methodologischen Schwachen der Multiplikatortheorie, den 
Unterschied zwischen dem Kahnschen und dem Keynesschen Multiplikator, den 
Grenzhang zum Konsum und die Multiplikatortheorie und schliesslich die Pro- 
bleme der zeitlichen Verzégerungen (lags) und der versickernden Betrage 
(leakages). Es folgen je ein Kapitel iiber verschiedene Multiplikatoren und iiber 


1. Huco Hece.anp, The Quantity Theory of Money. A Critical Study of its Historical Development and Interpre- 
tation and a Restatement. Géteborg 1951. Gumperts Forlag. 
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die Umlaufsgeschwindigkeit des Geldes und den Multiplikator sowie die Bezie- 
hungen zwischen Multiplikator und Akzelerator. Den Abschluss bildet die Be- 
handlung der Multiplikatortheorie und der Staatsausgaben. Darin kann der Ab- 
schnitt «The multiplier theory in practice» besonderes Interesse beanspruchen, 
zeigt er doch die Schwierigkeiten der statistischen Verifikation der Multiplikator- 
theorie, die nur fiir die USA in den Jahren 1937 und 1938 einigermassen gelingt. 
(Leider vermisst man sonst in dem Werke Hegelands eine Anfiihrung statistischer 
Ergebnisse, so zum Beispiel in dem Kapitel iiber die Konsumfunktion.) 

Es seien einige kritische Bemerkungen angefiigt, wobei wir uns der Unvoll- 
standigkeit und eines Willkiirelements in der Auswahl bewusst sind. So darf meines 
Erachtens die Gleichheit von / und S bei Keynes nicht nur als eine Banalitat ange- 
sehen werden, die auf der identischen Definition von J und S beruht. Wenn J und 
Sin jedem Moment bzw. am Ende jeder willkiirlich gewahlten Periode gleich sind, 
so ist das im Grunde eine giiterwirtschaftliche Notwendigkeit: Wenn investiert 
worden ist, kann im selben Ausmass nicht konsumiert, muss also gespart worden 
sein. Die Gleichheit von J und S als Gleichgewichtsbedingung hat damit nichts zu 
tun; sie erfordert eine ex-ante-Gleichheit von I und S. Ebensowenig kénnen wir der 
Bemerkung Hegelands zustimmen, der Durchschnitts- oder Grenzhang zum 
Konsum sei «a rather meaningless statistical average of all individual propensities to 
consume» (S. 53; im Original nicht hervorgehoben). Hegeland weist darauf hin, 
eine solche Grésse kénne sich auch ohne Veranderung der individuellen «pro- 
pensities» zum Beispiel durch eine «redistribution of income» andern. Da der 
makrodkonomische Durchschnitts- bzw. Grenzhang zum Konsum als gewogenes 
arithmetisches Mittel berechnet wird, kann er sich eben verandern bei Verande- 
rung der individuellen Konsumhange oder bei Anderung der Einkommensvertei- 
lung, d. h. der Gewichte. Demnach ist die Berechnung einer solchen Grosse keines- 
wegs bedeutungslos; gerade das von Hegeland angefiihrte Beispiel einer «re- 
distribution of income» zeigt ihre wirtschaftspolitische Wichtigkeit. 

Im Kapitel tv verdichtet sich die Kritik zu einer allgemeinen Kritik am 
Arbeiten mit makrodkonomischen Gréssen: « Until we have dispensed with the 
habit of dealing with meaningless averages of total categories, economic theory 
will permanently be retarded in its progress towards a realistic analysis» (S. 73). 
Hierin kommt eine Grundtendenz des Buches zum Ausdruck, die meines Erach- 
tens nicht unwidersprochen bleiben darf. Wenn die wirtschaftstheoretische For- 
schung in den letzten 20 Jahren wesentlich realistischer geworden ist, so diirfte dies 
nicht zuletzt dem Arbeiten mit makrodkonomischen Gréssen und damit auch 
makrodékonomischen Durchschnittsgréssen zu verdanken sein, die im allgemeinen 
viel eher eine statistische Verifikation zulassen als mikrodkonomische Gréssen. 
Wenn wir mit Schumpeter eine «numerische Theorie» als das Ziel der theore- 
tischen Forschung bezeichnen, so kann die Makroékonomik nicht entbehrt wer- 
den — bei allen Implikationen, die mit ihr verbunden sind. 

Die kritischen methodologischen Bemerkungen Hegelands sind ebenso zahl- 
reich wie meines Erachtens unhaltbar. Es erscheint uns zum Beispiel nicht an- 
gangig, von der Unvereinbarkeit der «equilibrium economics» und der «time 
economics» zu sprechen (S.61). Zugestanden, dass Keynes auf diesem Gebiet kri- 
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tisiert werden kann und dass die Gleichgewichtstheoretiker oft zu wenig auf den 
Prozess, die « Prozesstheoretiker» zu wenig auf das Gleichgewicht gesehen haben 
(Smithies), aber von einer Unvereinbarkeit kann nicht die Rede sein, da mathe- 
matisch die Statik (equilibrium analysis) als Grenzfall der Dynamik (process 
analysis) anzusehen ist (Frisch, Akerman, Schneider). 

Auf Seite 77 bemerkt Hegeland, die «schedule analysis» kénne nicht nutz- 
bringend in der dynamischen Theorie angewendet werden. Wir halten diese 
apodiktische Behauptung fiir zu voreilig ; das Cobwebtheorem spricht zum Beispiel 
dafiir, dass die Dynamisierung der Preistheorie (als eines der Hauptgebiete der 
«schedule analysis») durchaus im Bereich des Méglichen liegt, und alle Ansatze 
sprechen dafiir, dass wir auf dem Wege dahin sind. 

Schliesslich sei noch die Quintessenz der kritischen methodologischen Ein- 
wande Hegelands angefiihrt: 


“Economic theory has been too much influenced by the methodology of exceptionally great minds 
working in physics and mathematics, who have been able to formulate deductively, or rather perhaps 
intuitively, laws, which do seem to explain the world around us in a consistent and satisfactory way. The 
very names of the acceleration principle, the multiplier theory, the velocity principle, and the quantity theory 
indicate the attempts to frame economic theory in physical and mathematical terms—attempts which on 
aprioristic assumptions are founded on a belief that economics can be stated in the same stringent way as 
the sciences. These aprioristic assumptions are problematic and should at least be scrutinized and explicitly 
stated” (S. 216). 


Auch hier scheint uns Hegeland zu weit zu gehen. Der essentiell mathematische 
Charakter der Wirtschaftstheorie kann heute wohl kaum noch im Ernst bestritten 
werden; problematisch bleibt allerdings die Méglichkeit einer physikalischen 
bzw. mechanischen Analogie in den Wirtschaftswissenschaften. 

In seinen «General Conclusions» fordert Hegeland die mikroékonomische 
Anwendung der Multiplikatortheorie und die gréssere Beriicksichtigung institu- 
tioneller und qualitativer Faktoren (S.255/256). Auf das erste Problem kénnen 
wir hier nicht eingehen; der zweiten Forderung Hegelands ist meines Erachtens 
nur zuzustimmen. Hegeland schliesst sein Buch mit der Bemerkung, die National- 
ékonomie habe von der Multiplikatortheorie profitiert wie Schaden gelitten, aber 
per Saldo «hat sie unsere Kenntnis iber das Funktionieren des 6konomischen 
Systems vergréssert» (S.257). Ahnlich kénnen wir unsere Beurteilung des Werkes 


von Hegeland zusammenfassen: Bei allen Einwanden im einzelnen kann das Buch ° 


als griindliche Information iiber die Multiplikatortheorie nur empfohlen werden®. 


Heidelberg (Deutschland) ALFRED E, Ott 


2. Es sei noch auf folgende Druckfehler hingewiesen: Auf Seite 31 muss es selbstverstandlich heissen: 
o¢m<¢1 und nicht o>m)1, sowie o¢n<1 statt o>n)>1. Auf Seite 33 ist nicht 7/19 -5/,-"/, + 9/19 + 4/3 = 9,795 
k 0,4416 — : 
sondern = 0,4416.. =k. _ - = 0,79. In Anmerkung 4, Seite 33 ist statt = 0,64 zu setzen 
1-k 1-0,4416 , 
0,3916..= k. 0,64 ergibt sich wie oben aus k 
I- 
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Henri Menpras. Etudes de sociologie rurale [ Novis et Virgin ]. Cahiers 
de la Fondation nationale des sciences politiques, n° 40. Paris 1953. 
Librairie Armand Colin. vin, 138 p. ffr. 500. 


Mendras schildert zwei Dérfer, Novis im siidlichen Frankreich (Aveyron) und 
Virgin im westlichen Nordamerika (Utah). Durch ein Weltmeer und weite Land- 
strecken voneinander getrennt, habe nur der Zufall, so betont der Autor, die beiden 
Orte in seinem Buche zusammengefiihrt: Novis sei ihm seit langem vertraut, 
Virgin habe er wahrend eines Studienaufenthaltes in den USA kennengelernt. 
Ein systematischer Vergleich sei nicht beabsichtigt, doch sei zu erwarten, dass die 
Gegeniiberstellung beider Orte gewisse Ziige landlichen Lebens und bestimmte 
Probleme, die im Zusammenhang mit der Mechanisierung des Ackerbaues ent- 
standen seien, besser erkennen lassen wiirde. 

So enthalt das Buch zwei scharf geschiedene, auch ausserlich getrennte Teile: 
eine Darstellung des Dorfes Novis (gegliedert nach ausseren und inneren Verhalt- 
nissen, Boden, Klima, Wirtschaft, Art des Lebens, gesellschaftliche Verhaltnisse, 
Geist, Haltung und Aussichten der weiteren Entwicklung) und eine solche des 
Fleckens Virgin in ahnlicher, nur verkiirzter Folge. Novis, so erfahrt der Leser, 
ist ein kleiner Ort in karger Landschaft, fernab vom Strom der grossen Welt, 
altertiimlich im Aufbau seiner gesellschaftlichen und wirtschaftlichen Einrich- 
tungen. Die Felder, stets von Trockenheit bedroht, gewahren nur diirftigen Ertrag; 
die Viehhaltung beschrankt sich wesentlich auf die Schafzucht. Moderne Gerate 
sind noch kaum bekannt; die Zugarbeit wird von Ochsen geleistet. Der Bauer 
arbeitet 12 4-13 4% Stunden in der Sommerzeit, 10 Stunden im Winter. Sein Leben 
ist hart, seine Nahrung gering und eintoénig. Darum flieht die Jugend den Ort: 
die Einwohnerschaft von Novis verringerte sich von rund 180 Menschen um das 
Jahr 1880 auf etwa 70 im Jahr 1941. 

Auch Virgin im siidlichen Utah — eine Mormonensiedlung im Salzseegebiet — 
hat gegen Trockenheit anzukampfen, aber zwei Kan4le erméglichen die Bewasse- 
rung von 121 ha. In sie teilen sich die 18 « Farmer» des Ortes, womit also auf den 
einzelnen etwa 7 ha entfallen. Das ist wenig, und wenn auch diese Flache — nebst 
erganzendem Trockenland — eine weitaus bessere Lebenshaltung erméglicht als 
die erheblich grésseren Durchschnittsflachen des Dorfes Novis, so streben doch 
auch die Bewohner von Virgin zur Stadt — oder, wenn nicht gleich dahin, so doch 
zu einer breiter fundierten Lebensfiihrung. Von 1934 bis 1951 sank die Zahl der 
Betriebe von 23 auf 18; die mittlere Betriebsflache des bewasserten Landes wuchs 
von 4,5 auf 7 ha, und diese Entwicklung, so meint der Autor, wird sich fortsetzen. 

Das ist nun ein gemeinsamer Zug in der Sozial- und Wirtschaftsgeschichte von 
Novis und Virgin. In beiden Orten wachsen die Betriebe; in beiden sinkt die Zahl 
der Bewohner, nur scheint es, dass in Novis mehr das Land die Menschen abstdsst, 
in Virgin mehr die Stadt die Menschen anzieht (wobei Land und Stadt im Sinne 
von Lebensweisen und Erwerbsméglichkeiten gesehen werden). Aber das sind 
doch nur Nuancen, die vielleicht auf Niveauunterschiede des bisher erreichten 
Zustandes, nicht aber auf grundsatzliche Verschiedenheiten schliessen lassen. 
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Damit ist, wie dem Rezensenten scheint, eine der Leitideen des Buches aus- 
gedriickt. Um sie reihen sich viele andere Gedanken und kluge Beobachtungen, 
die hier nicht mehr angefiihrt werden kénnen. Man muss schon selbst nachlesen, 
und man wird sicher nicht enttauscht sein. Trotzdem kann eine Warnung nicht 
unterdriickt werden. Sie gilt der Art der Darstellung. Der Verfasser ging, wie er 
selbst versichert, ohne den Vorsatz, beide Orte vergleichen zu wollen, an die 
Darstellung heran. Wenn sich trotzdem Méglichkeiten des Vergleiches ergeben, 
so liegt das einmal am Zufall — und wer wollte sich ihm gerne aussetzen? — zum 
anderen daran, dass der fehlende Vorsatz durch eine sehr geschickte Feder und 
nachtraglich erfolgte Abstimmungen ersetzt wird. Das setzt aber, wenn das Mate- 
rial nicht verfalscht werden soll, einen sehr iiberlegenen Geist voraus. Weil der 
Verfasser iiber beides verfiigt, wird die Lektiire seines Buches zum Genuss, aber 
fiir den Fortschritt der Wissenschaft erweist sich im allgemeinen doch das Aus- 
gehen von einer prazisen Frage als niitzlicher. 


Universitat Gottingen (Deutschland ) WILHELM ABEL 


Huco E. Pippinc. Standard of Living: The Concept and its Place in 
Economics. Helsingfors 1953. Societas Scientiarum Fennica. 280 p. 
Fmk. 1400. 


Ses travaux antérieurs qualifiaient particuliérement M.H. Pipping pour étu- 
dier une question comme celle-la. Mais plusieurs étaient écrits en suédois, donc 
assez peu accessibles, et l’auteur a voulu donner a sa pensée une audience plus 
large: il présente donc en anglais un ouvrage important, qui constitue une mise 
au point trés instructive des problémes relatifs aux standards de vie. 

Un pareil sujet comporte des implications extrémement étendues: il touche a 
la biologie comme 4 la psychologie, a la sociologie comme a |’économie. Mais c’est 
ce dernier aspect qui retient surtout l’attention de Pipping, le sous-titre donné a 
l’ouvrage nous en prévient. Disons méme que le sous-titre promet moins qu’il ne 


tient: on s’attendrait peut-étre 4 une discussion purement conceptuelle — place du . 


concept «standard de vie» dans la science économique. En réalité, il s’agit d’une 
vue d’ensemble de tous les problémes, conceptuels et autres, posés par le standard 
de vie. 

Le livre comporte quinze chapitres, entre lesquels on peut établir 4 peu prés 
une classification telle que la suivante: cing chapitres consacrés d’abord aux bases 
psychologiques et sociologiques de |’étude; dix chapitres viennent ensuite qui 
étudient l’aspect purement économique des standards de vie. Faute de place, c’est 
sur ces derniers que nous ferons porter principalement notre attention. 

Le caractére méme des standards de vie est d’abord examiné en trois chapitres 
(chapitres v, vi et vi). L’auteur estime que «standard de vie» correspond a 
quelque chose de plus large que «standard de consommation», il étudie les diffé- 
rences entre les concepts de standards, niveaux, échelle, etc., entre ceux de standard 
idéal, de standard minimum, etc., et rencontre a ce sujet, bien entendu, la question 
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de la «pauvreté» (cf. Rowntree). Il conclut en énongant (p. 142) que la notion 
examinée par lui est une notion composite, dont certains éléments sont susceptibles 
de revétir plus d’importance que d’autres, de méme que certains éléments accueil- 
lent mieux que d’autres la mesure. 

Les chapitres ultérieurs (1x, X, XI, XII) examinent diverses formes de stan- 
dards: standard familial, standard de consommation, d’épargne, etc. Quant aux 
trois derniers, ils exposent les problémes de méthode — mesure des standards et de 
leurs changements — et indiquent la place du concept dans la science économique 
en général et plus particuliérement au regard de la théorie marginaliste, de la 
statistique et de l’analyse économique. 

Tel est, sommairement indiqué, le contenu de cet ouvrage, riche de substance 
et qui suggére de vastes réflexions. On saura gré a l’auteur d’avoir déterminé avec 
autant de soin l’environnement social de la notion étudiée par lui. Et aussi d’avoir 
établi, entre des concepts voisins et souvent confondus, d’utiles démarcations. 

Une importante bibliographie complete l’ouvrage. Sera-t-il permis de regretter 
- sans, certes, que la remarque soit dictée par le moindre chauvinisme — que la 
place réservée aux auteurs et ouvrages frangais y soit si mince? N’y figurent, parmi 
les morts, ni Halbwachs, ni Simiand. Parmi les vivants, ni Mainguy, ni Dieterlen. 
Les contributions de Mainguy sur la «consommation incompressible» (Economie 
appliquée, 1948) et de Dieterlen sur les «normes» économiques (cf. l’ouvrage 
portant ce titre, 1943, et l’article dans la Revue économique, 1950) auraient cependant 
mérité d’étre cités et auraient pu donner lieu a des rapprochements instructifs. 


Université de Paris JEAN LHOMME 


ERICH SCHNEIDER. Wirtschaftlichkeitsrechnung. Francke Verlag, Bern, 
und J. C. B. Mohr (Paul Siebeck), Tiibingen, 1951. 156S. DM 10.80, 
Lw. DM 13.60. 


In dieser Schrift, die, wie alle Arbeiten Schneiders, den Vorzug der Klarheit 
und Kiirze der Formulierung hat, befasst er sich mit einem in Deutschland bisher 
wenig behandelten Gebiet. Soweit man sich hier mit diesem Problem auseinander- 
gesetzt hat, ging es meist um die Lésung praktischer Falle; der Versuch einer 
allgemeinen theoretischen Durchdringung dieses fiir eine «richtige Kapital- 
lenkung» so wichtigen Problemkreises wurde — anders als zum Beispiel in den 
anglo-amerikanischen und skandinavischen Landern — nicht unternommen. 

Der behandelten Materie hatte meines Erachtens der zunachst vorgesehene 
Titel «Theorie der Investition» (siehe Schneider, Einfiihrung in die Wirtschaftstheorie, 
2. Bd., Tiibingen 1949, S. 163, Anm. 1) besser entsprochen, da der Begriff «Wirt- 
schaftlichkeit» heute in der Betriebswirtschaftslehre eine bedeutend weiterge- 
hende, wenn auch umstrittene und nicht exakt zu fassende Bedeutung besitzt. 
So war denn auch der Titel der bereits 1944 erschienenen danischen Fassung, 
«Investering og Rente» (Investition und Zins), zutreffender. Denn letztlich geht 
es bei Schneiders Untersuchungen allein um die Entwicklung von Methoden zur 
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Feststellung der — meines Erachtens fiktiven, da von der Zukunftsentwicklung und 
ihren Variationen gegeniiber der der Berechnung zugrunde liegenden Gegenwart 
bestimmten — Rentabilitat aller in einem Zeitpunkt gegebenen Investitionsmég- 
lichkeiten. 

Der Versuch, in einer umfassenderen Betrachtung Produktions- und Investi- 
tionstheorie miteinander zu verbinden, wurde vem Verfasser nicht unternommen, 
Auch Schneider beliess es vielmehr bei der bisher iiblichen isolierten Betrachtung 
dieser in engem Zusammenhang miteinander stehenden, ja unlésbar verbundenen 
Problemkreise. 

Nachdem Schneider im ersten Kapitel die von ihm verwendeten Begriffe erklart 
hat, entwickelt er im zweiten Kapitel die verschiedenen bei der Bestimmung der 
giinstigsten erwerbswirtschaftlichen Investition anwendbaren Verfahren: die 
Diskontierungs- und Annuitats- sowie die «interne Zinsfussmethode». 

Die im zweiten Kapitel durchgefiihrten modellmassigen Untersuchungen be- 
dienen sich des modernen mathematischen Instrumentariums und besitzen rein 
formalen Charakter. Dies aber ist in mehr oder weniger grossem Umfang not- 
wendig der Nachteil jeder «reinen» Theorie, noch dazu, wenn sie im mathema- 
tischen Gewande auftritt und als solche nur die quantifizierbaren Gréssen beriick- 
sichtigen kann. Schneider ist sich dessen durchaus bewusst und beschaftigt sich 
daher im vierten Kapitel mit den Schwierigkeiten und Grenzen der Wirtschaft- 
lichkeitsrechnung, darunter den sogenannten «imponderablen Faktoren». Es 
stellt sich aber doch sehr die Frage, ob — wie Schneider meint — diese imponde- 
rablen Faktoren den Wert rein quantitativer Wirtschaftlichkeitsrechnungen nicht 
allzu sehr beeintrachtigen kénnen. 

Die Schwierigkeit der «Wirtschaftlichkeitsrechnung» liegt weniger bei den 
Berechnungsmethoden — fiir den Mathematiker gilt nicht einmal diese Feststel- 
lung — als vielmehr bei den Werten, die in diese Rechnung eingehen. Denn diese 
besitzen weitgehend antizipativen Charakter und tragen als ex-ante-Grdéssen, wie 
bereits angedeutet, eine sehr betrachtliche innere Problematik in sich. Was aber 
niitzt im Prinzip eine exakte Rechenmethode, wenn die Gréssen, mit denen ge- 
rechnet wird, fragwiirdig sind? Es ist allerdings zuzugeben, dass es bei einer Theorie 


der Investition zunachst erst einmal um die Klarung der zugrunde liegenden 


Zusammenhange und erst in zweiter Linie um ihre spatere praktische Verwertbar- 
keit geht. Trotzdem sollte aber doch stets beriicksichtigt werden, dass sich die 
Unternehmer schon aus psychologischen Griinden so lange lieber auf die ihnen 
noch verstandlichen Faustformeln verlassen werden, wie ihnen schwierige mathe- 
matische Zusammenhange wegen ihrer doch im allgemeinen geringen mathema- 
tischen Kenntnisse unverstandlich sind. Nach Ansicht der Mathematiker scheinen 
ja nie besondere Kenntnisse fiir das Verstandnis ihrer Ableitungen notwendig 
zu sein. 

In Paragraph 4 des zweiten Kapitels versucht Schneider, den Investitions- 
zusammenhang dadurch erkenntniskritisch zu gestalten, dass er die Wirtschaft- 
lichkeitsrechnung nunmehr auf der Grundlage sogenannter «kritischer Werte» 
durchfiihrt ; das heisst, er betrachtet eine oder auch mehrere der in den Investitions- 
prozess eingehenden Gréssen als variabel. Dadurch scheint ihm — immer unter 
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dem Vorbehalt, dass sich nichts an der Tatsache andert, dass die iibrigen in die 
Rechnung eingehenden Gréssen auch weiterhin antizipativen Charakter besitzen — 
in der Tat die Aussage méglich zu werden, bei welchem Zinssatz etwa es giinstiger 
wird, von der einen Investitionsméglichkeit zu anderen iiberzugehen. Aber auch 
diese Methode vermag nicht das in jeder sich mit der Zukunft befassenden Rech- 
nung liegende Risiko auszuraumen, schrankt es aber immerhin, wie zuzugeben 
ist, bereits erheblich ein. Unter diesem Gesichtspunkt holt Schneider tatsachlich 
aus der Materie alles heraus, was theoretisch iiberhaupt nur mdglich ist. 

Im dritten Kapitel versucht Schneider die im zweiten Kapitel entwickelten 
Ergebnisse auf einige praktische Fragen, unter anderen das Ersatzproblem, anzu- 
wenden. Hier ist dem Verfasser darin zuzustimmen, dass der Buchwert der alten 
Maschine von der neuen nicht mitgetragen zu werden braucht. Wird trotzdem 
in dieser Weise kalkuliert, so miissen die daraus resultierenden Dispositionen not- 
wendig falsch sein. Kompliziert wird die Bestimmung des wirtschaftlichen Ersatz- 
zeitpunktes durch das Vorhandensein des technischen Fortschritts. Eine sich an 
letzterem standig orientierende ex-ante-Ersatzzeitpunktberechnung kénnte még- 
licherweise zu vollkommen anderen, namlich unwirtschaftlichen Lésungen kom- 
men als eine einen langeren Zeitraum betrachtende ex-post-Rechnung, in die 
ausser dem Ablauf des technischen Fortschritts selbst genau die gleichen Gréssen 
wie bei der ex-ante-Rechnung eingehen wiirden. 

Im vierten Kapitel kommt Schneider auf die bereits erwahnten qualitativen 
Momente zu sprechen, welche die Exaktheit der Ergebnisse der Wirtschaftlich- 
keitsrechnung stark einschranken. In einem Anhang beschaftigt sich der Ver- 
fasser noch mit den mathematischen Hilfsmitteln der Wirtschaftlichkeitsrechnung. 

Schneiders Buch kann durchaus als theoretischer Ansatzpunkt fiir Investitions- 
iiberlegungen bezeichnet werden. Dass eine rein theoretische, quantifizierende 
Behandlung nicht alle Fakten der Realitat erfassen kann, dessen ist sich auch der 
Verfasser durchaus bewusst. Wir sind nur hinsichtlich der Bewertung der quali- 
tativen Momente etwas anderer Auffassung als der Verfasser. 

Dadurch, dass Schneider in seine Darlegungen gleichzeitig auch praktische 
Beispiele eingebaut hat, kénnte es ihm vielleicht gelungen sein, auch das Ver- 
standnis derjenigen zu wecken, die sonst durch sein vorwiegend mathematisch 
ausgerichtetes Vorgehen nicht allzu viel mit seinen Ableitungen anzufangen 
wissen. 


Universitat Géttingen (Deutschland ) WILHELM HASENACK 


Demirri B. SHimkin. Minerals—A Key to Soviet Power. Cambridge, 
Mass., 1953. Harvard University Press. vim, 452 p. $ 8.00. 


Cet ouvrage apporte une importante et substantielle contribution au probléme 
si obscur et si fréquemment controversé du potentiel économique de |’U.R.S.S. 
L’auteur passe systématiquement en revue les ressources minérales de ce pays, 
leur production et leur consommation, sans oublier ni le commerce extérieur en 


8 











426 BESPRECHUNGEN — COMPTES RENDUS —- REVIEWS 


général ni, en particulier, l’appoint parfois considérable fourni par les pays satel- 
lites. I] souligne a juste titre importance de toutes ces données pour l’appréciation 
des «capacités et vulnérabilités militaires d’une nation», tant sous l’angle du 
niveau technique que sous celui de la répartition géographique des ressources, 
selon qu’elles sont plus ou moins exposées 4 une attaque. Ces données sont plus 
importantes encore quand il s’agit — ce qui est le cas en l’occurrence — d’un pays 
qui tend autant que possible a l’autarcie. 

L’ouvrage, qui embrasse la période 1926 a 1950, étudie la métallurgie du fer, 
les métaux non ferreux, l’or, les combustibles solides et liquides, les matériaux de 
construction, les minéraux alimentant les industries chimiques, et notamment la 
production des engrais. La liste des matiéres est exhaustive; les données chiffrées 
qui se rapportent a chacune d’entre elles le sont moins, malgré le nombre impres- 
sionnant des tableaux (le livre en comprend 101). Cette insuffisance n’a d’ailleurs 
rien de surprenant;|’on doit plutét s’étonner que M. Shimkin ait réussi a tirer un tel 
nombre de chiffres des documents soviétiques si avares de données précises et sires. 

L’auteur a da accomplir un effort extraordinaire pour trier cette documen- 
tation touffue et embrouillée, pour peser le degré de certitude de chaque chiffre 
et pour procéder aux indispensables recoupements et vérifications. II] signale lui- 
méme les difficultés qu’il a rencontrées, les sources d’erreurs qu’il a dépistées et 
les coefficients d’erreur dont il s’est efforcé de tenir compte pour aboutir a des 
approximations tant soit peu dignes de confiance. Les principaux obstacles a vaincre 
étaient la discordance entre maints chiffres officiels, les ambiguités dans la nomen- 
clature des produits, les différences quant aux unités de mesure, l’omission de 
nombreuses données et, last but not least, ? absence ou l’insuffisance de chiffres absolus 
pour les dates de référence, beaucoup de documents soviétiques se bornant a 
indiquer de simples pourcentages d’accroissement par rapport a ces dates de 
référence souvent inconsistantes. 

I] est toujours difficile de donner un apergu satisfaisant d’un ouvrage essen- 
tiellement documentaire, portant sur un si grand nombre d’industries. Aussi 
sommes-nous obligés de nous borner a faire ressortir, au moins dans les grandes 
lignes, les principales conclusions de l’auteur. En dépit des reculs occasionnés par 


la guerre, les industries miniéres russes ont connu, au cours du quart de siécle . 


écoulé, une expansion prodigieuse, notamment |’extraction des métaux non ferreux 
et la production des matiéres de base pour les engrais synthétiques. L’U.R.S.S. 
ne fut cependant pas en mesure de réaliser les objectifs ambitieux qu’elle s’était 
fixés, de sorte qu’elle souffre d’une pénurie chronique de minéraux: de nation 
exportatrice, elle est devenue nation importatrice; en outre “‘it has sacrificed the 
healthy growth of housing, agriculture, the transportation network, and light 
industry to the overriding needs of heavy manufacturing. It has accepted serious 
waste from the widespread use of substitutes that have been frequently substandard 
and short-lived.” Ses efforts, partiellement couronnés de succés, ne lui auraient 
cependant pas permis de résister a la pression allemande sans les énormes livraisons 
américaines, canadiennes et britanniques. L’avance des armées allemandes ayant 
touché des régions miniéres essentielles, l’extraction totale de minéraux n’atteignait, 
en 1944, que les trois quarts de ce qu’elle avait été en 1937. 
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En 1950, la situation était rétablie, et au dela, puisque I’extraction dans |’en- 
semble avait doublé par rapport a 1944, ce qui veut dire qu’elle dépassait de plus 
de moitié son niveau de 1937. Mais sa structure s’est modifiée: la part des métaux 
non ferreux s’est notablement accrue dans la production totale; d’autre part on 
observe un recul relatif du pétrole et du gaz naturel par rapport a la houille et 
au lignite. Dans l’ensemble, les réalisations de 1950 (terme du quatriéme plan 
quinquennal) correspondent aux objectifs fixés, mais ces objectifs eux-mémes 
n’étaient guére supérieurs, et dans certains cas méme inférieurs 4 ceux que le 
troisieme plan quinquennal avait voulu atteindre dés 1942. Voici comment M. 
Shimkin caractérise la situation présente: ““To-day, although peacetime internal 
needs for most minerals can probably be met from domestic output, the require- 
ments of the satellites and, above all, the potential demands of a full-scale, pro- 
longed war raise critical problems, especially in regard to non ferrous metals, 
petroleum, and sulfur minerals.” 


Paris LuctEN LAURAT 


WitHELM TaucHER. Beschaftigungspolitik. Wien 1954. Springer- 
Verlag. 126 S. sFr. 6.20. 


Das Buch heisst uns einmal mehr Abschied nehmen von dem Rezept, nach 
dem man in der Lage zu sein glaubte, durch fortgesetzte Ausgabenstésse Voll- 
beschaftigung zu sichern. «Nur eine harmonische Abstimmung der gesamten 
Wirtschaftspolitik in allen ihren Zweigen und ihre gleichzeitige Ausrichtung auf 
ein und dasselbe Ziel: die Schaffung gesunder Grundlagen fiir eine gute Beschaf- 
tigung vermag aussichtsreiche Voraussetzungen zu schaffen» (S. 6). Mit dieser 
Massgabe untersucht Taucher die wichtigeren Aktionsbereiche der Wirtschafts- 
politik, in denen zur Belebung der Beschaftigung geeignete Schritte eingeleitet 
werden kénnen, sowie die hauptsachlichen Methoden einer derart umfassenden 
Beschaftigungspolitik und legt dar, welche Haltung die moderne Wirtschafts- 
theorie bei diesen Einzelfragen grundsatzlich einnimmt. 

Der Verfasser entwirft keine eigene Vollbeschaftigungstheorie, sondern er um- 
reisst den Gesamtstand beschaftigungstheoretischer Lehren, wobei er vor allem 
auch die aktuellen historischen Bedingungen nationaler wie internationaler Be- 
schaftigungspolitik wiederzugeben versucht. Demgemass kreisen seine betont reali- 
stischen Uberlegungen auch nicht um das Ideal einer Vollbeschaftigung, wenn er 
auch optimistisch genug ist anzunehmen, dass eine umfassende Beschaftigungs- 
politik in konjunkturell giinstigen Zeiten sicherlich zur Vollbeschaftigung hin- 
fiihren wird; es geht ihm vielmehr um das allein erreichbare Ziel einer méglichst 
guten Beschaftigung, wie ja auch Keynes in einer Vollbeschaftigung oder auch nur 
annahernden Vollbeschaftigung der modernen Wirtschaft nur eine selterie und 
kurzlebige Erscheinung sieht: «Eine Zwischenlage, die weder verzweifelt noch 
befriedigend ist, ist unser normales Los. » 
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Der Vergleich der Lage nach dem Ersten und Zweiten Weltkrieg veranlasst 
Taucher zu einer einschrankenden Kritik des Allgemeingiiltigkeitsanspruchs der 
Keynesianischen Theorie. Dieser Einwand ist nicht neu, und eine derartige Gene- 
ralisierung verbieten auch nicht nur die Unterschiede in der historischen Qualitat 
der Datenumwelt; das Beschaftigungsproblem ist weiterhin in totalen Staaten 
anders gelagert als in Demokratien (S. 21 ff.): Totale Staaten kénnen um den 
Preis der Freiheit eine Vollbeschaftigung erzielen, die allerdings gleichbedeutend 
ist mit Arbeitspflicht zu einem dem jeweiligen Volkseinkommen entsprechenden 
Reallohn, wahrend echte Demokratien nur mit einer konstruktiven Wirtschafts- 
politik fiir Maxima!beschaftigung sorgen kénnen. 

Allen Aussetzungen an Keynes zum Trotz bleibt speziell die Antizyklenpolitik 
vorzugsweise auf die Gebiete der Geldpolitik und der 6ffentlichen Ausgabenpolitik 
verwiesen, und die Notenbanken werden noch geraume Zeit mit ihrem herk6mm- 
lichen Instrumentarium aus Diskontpolitik, Offen-Markt-Politik, Mindestreserve- 
vorschriften und qualitativer Geldkontrolle auskommen miissen. Im Zusammen- 
hang mit der «fiscal policy» weist Taucher mit Recht auf die vielfaltigen Hemm- 
nisse ausreichender Budgetflexibilitat hin (S. 65), die von der Theorie oft allzu 
leichtfertig unterstellt wird. Nach sehr griindlichen und aufschlussreichen Betrach- 
tungen iiber die Abhangigkeit des Gesamtbeschaftigungsgrades von der Aussen- 
handels-, Produktions-, Lohn- und Preispolitik unterstreicht der Verfasser die 
entscheidende Bedeutung des wirtschaftspolitischen Koordinationsproblems und 
seine besonderen Schwierigkeiten im institutionellen Rahmen parlamentarisch- 
demokratischer Staaten (S. 114 ff.). 

Die niichternen und wohliiberlegten Erérterungen Tauchers gewinnen noch 
durch ihre Zeitnahe an Standfestigkeit, da die Jahre nach dem Zweiten Weltkrieg 
fiir Theorie und Praxis der Beschaftigungspolitik ein geeignetes Anschauungs- 
und Untersuchungsobjekt bilden. Der Marshallplan hat in seiner mehrjahrigen 
Abwicklung eine neue spezielle Konjunktur eingeleitet, die dann durch die Nach- 
fragewirkungen des Koreakrieges noch verstarkt worden ist, und jetzt schauen 
viele Augen nach den Vereinigten Staaten teils mit Sorge, teils in der zuversicht- 
lichen Hoffnung, dass das Abklingen der Hochkonjunktur nicht etwa in eine Krise 


hiniiberfuhrt (S. 26). Schliesslich wird auf den ausgepragten und nachhaltigen ~ 


Multiplikatoreffekt verwiesen, den die ERP.-Investitionen auf die ésterreichische 
(wie auf jede andere begiinstigte) Volkswirtschaft ausgeiibt haben (S. 50). Das 
ist leicht verstandlich, wenn man bedenkt, dass nach dem Zweiten Weltkrieg eine 
ungeheure Bedarfsstauung nach Konsumgiitern aller Art vorlag und der Spar- 
anteil bei neuen Einkommen, die aus diesen Investitionen entstanden, schon aus 
diesem Grund minimal war, nicht zu reden von dem damals unstabilen Geldwert, 
der die ohnehin starke Verbrauchsneigung noch steigerte. 

Nur eine Einwendung: Dass ein Kartell nur Herr iiber die Preise und nicht 
iiber die Produktionsmenge sei (S. 112), trifft doch wohl generell nicht zu. Richtig 
ist vielmehr, dass ein Kartell (wie jedes Monopol) nicht Preise und Absatzmengen 
zugleich bestimmen kann. 


Universitat Mainz (Deutschland) ANTONIO MONTANER 
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LEOPOLD VON WIESE. Soziologie: Geschichte und Hauptprobleme. (Samm- 
lung Géschen Bd. 101.) 5. Aufl. Berlin 1954. Walter de Gruyter. 
162 S. DM 2.40. 


Voici la cinquiéme édition de ce petit livre, si riche de substance, publié pour 
la premiére fois en 1926. Si les théses fondamentales y demeurent inchangées, les 
chapitres historiques ont été mis au courant des travaux les plus récents. C’est 
ainsi que, pour la sociologie frangaise, l’auteur fait un sort méme aux opuscules 
de M. Michel Rimet et a ma propre brochure Ou va la Sociologie frangaise? qu’il 
résume (p. 99) avec sympathie. Sur la sociologie allemande naturellement, mais 
aussi sur la sociologie anglaise, américaine, belge, suisse, voire japonaise, son 
information, tout en se limitant a l’essentiel, est aussi up to date. Beaucoup de 
chapitres ont été complétés par de précieux «éclaircissements» et résumés des 
théses principales, qui rendent l’ouvrage trés clair et tres commode méme pour 
des débutants en sociologie. 

On connait la position, parfaitement nette, du maitre de l’école sociologique 
de Cologne. Pour lui, la sociologie n’est ni une science encyclopédique englobant 
les sciences sociales spéciales: économie, droit, science des religions, etc., ni non 
plus une branche de la philosophie. Sur ce dernier point, M. von Wiese marque 
plus que jamais son opposition a la confusion, si fréquente, de la Sociologie générale 
avec la Philosophie sociale: «Il y a certainement, écrit-il (p. 30), une métaphy- 
sique de la société: c’est au philosophe de s’en occuper. Le sociologue, lui, doit 
étre réaliste et empirique.» Dans la seconde édition, parue en 1931, l’auteur pous- 
sait méme une pointe contre cette « philosophie des pronoms personnels», plus ou 
moins issue de la Phénoménologie, qui avait alors, en Allemagne, envahi les 
sciences sociales. Ce passage a disparu de la présente édition. Je le regrette un 
peu. Car, si «le danger d’une prépondérance accordée 4a la spéculation et a l’idéo- 
logie» s’est effacé, comme semble |’admettre l’auteur (p. 44), pour la sociologie 
allemande, d’Allemagne il est passé en France ou une certaine sociologie se com- 
plait plus que jamais aux jeux de miroir entre les «moi», les «nous», les «toi», 
les «ils», etc., et aboutit aux spéculations les plus arbitraires et les plus vides. 

M. von Wiese signale d’ailleurs un autre danger, sensible surtout dans la socio- 
logie américaine: celui de sombrer dans «la description pure et la reproduction 
sans critique d’enquétes orales ou écrites». Sans repousser de parti pris ces méthodes, 
il rappelle que «la science n’est pas simplement une technique» (p. 45-47), et je 
me sens d’autant moins disposé a le contredire que c’est une mise en garde fort 
analogue que j’ai lancée dans l’opuscule cité ci-dessus. 

Telle que la congoit M. von Wiese, la sociologie est «une science particuliére » 
parmi les autres sciences sociales, dont elle est la plus fondamentale. Elle a pour 
objet, non pas «la société» — ici, l’auteur est résolument nominaliste (p. 35): 
«Das Wort Gesellschaft ist nichts Substantivisches, bezeichnet nicht ein Ding, ein 
Seiendes, sondern hat verbalen Charakter » —, mais bien «le social ». Et «le social» 
n’est pas une essence, une idée platonicienne, connaissable seulement par Wesens- 
schau: ce n’est rien d’autre que «l’inter-humain» (das Zwischenmenschliche ), c’est- 
a-dire «un ensemble de processus observables» consistant dans les «actions réci- 
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proques des hommes entre eux» (p. 14). Sociologie individualiste, dira-t-on? 
Non pas: car «]’élément» n’est pas ici l’individu ni méme l’homme concret; ce 
sont les « processus sociaux» de «distancement» entre les hommes, dont sont faites 
ces «relations» (Beziehungen) et ces «formes» (Gebilde) sociales, méme les grands 
«étres collectifs», comme |’Etat, l’Eglise, qu’il faut bien se garder de substantia- 
liser. Sociologie formaliste donc, dira-t-on encore? M. von Wiese repousse cette 
épithéte, et avec raison, de son point de vue: car ces «relations» sont précisément, 
selon lui, la matiére méme, le tissu dont est constitué le «social». Conception 
qu’on peut certes discuter, mais incontestablement conception consistante, cohé- 
rente, féconde méme (I’auteur indique lui-méme p. 158 plusieurs des applications 
pratiques qu’elle a trouvées dans divers domaines). Le dernier chapitre est con- 
sacré a l’exposé condensé de cette Beziehungssoziologie tel qu’on le trouvait déja 
dans les éditions antérieures, mais cette fois avec un complément rapportant et 
réfutant les objections qu’elle a soulevées. 

L’une de ces objections, la plus sérieuse 4 mon sens, porte sur l’opposition du 
point de vue systématique, qui est celui de l’auteur, au point de vue historique. 
M. von Wiese veut bien rappeler, a ce propos (p. 154), cette phrase de mon 
Manuel de Sociologie: «La Sociologie est la science des groupes humains réels et 
concrets, c’est-a-dire enracinés dans l’histoire.» I] répond qu’il s’agit d’une ques- 
tion d’optique et, en somme, d’opportunité, le sociologue pouvant se plaire a saisir 
tantét surtout ce qui change, tantét de préférence ce qui demeure le méme (das 
stets Gleiche ). J’en conviens. Avouerai-je que je suis cependant un peu effrayé quand 
ce dernier point de vue inspire a M. von Wiese des formules telles que celle-ci: 
« Die Beziehungslehre, die systematisch, nicht geschichtlich angeordnet ist, geht 
von iiberzeitlichen, quasi ewigen Kategorien aus, den Beziehungen des Zu- und 
Auseinander, die sich fanden, finden und finden werden, solange Menschen sind» 
(p. 39-40) ? Je me défie de «l’éternel» quand il s’agit des choses - ou méme des 
relations — sociales! 


Institut frangats de Sociologie, Paris A. CUVILLIER 
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NEUE ZEITSCHRIFTEN 


Economica. Revista de la Facultad de Ciencias Economicas, Universidad Nacional 
de Eva Peron. 

Das erste Heft dieser unter der Leitung von Luis B. Cos Cardoso und Oreste 
Popescu stehenden, in spanischer Sprache erscheinenden Vierteljahres-Zeit- 
schrift liegt vor: Es enthalt Aufsatze von Luis B. Cos Cardos, Andreas Predohl, 
Corrado Gini, Theodor Piitz, Reynaldo de Souza Goncalves und Ernesto Eduardo 
Borga, begleitet von Zusammenfassungen in Deutsch, Franzésisch, Englisch und 
Italienisch. Buchbesprechungen, kurze Inhaltswiedergaben von in andern Zeit- 
schriften erschienenen Aufsatzen sowie eine Bibliographie vervollstandigen die 


Publikation. R., F. 


Ifo-Studien. Zeitschrift des Ifo-Instituts fiir Wirtschaftsforschung, Miinchen. 

Das Ifo-Institut fiir Wirtschaftsforschung in Miinchen ist zu Beginn dieses 
Jahres dazu iibergegangen, neben dem wochentlich erscheinenden « Ifo-Schnell- 
dienst» und dem Vierteljahresheft « Wirtschaftskonjunktur» im Verlag Duncker 
& Humblot (Berlin-Miinchen) eine neue Halbjahreszeitschrift « Ifo-Studien» 
herauszugeben, die unter der Schriftleitung von Dr. Hellmuth Fihrer steht. 
Wahrend sich die beiden erstgenannten Publikationen mit der kurzfristigen 
Wirtschaftsbeobachtung und Analyse befassen, setzen sich die « Ifo-Studien» zum 
Ziele, die Offentlichkeit mit den Ergebnissen methodischer und materieller 
Grundlagenforschung des Instituts bekannt zu machen. Der besondere Charakter 
des Ifo-Instituts — das sich seit Jahren mit Erfolg darum bemiiht, eine Briicke 
zwischen Wissenschaft und Praxis zu schlagen — wird sich jedoch auch in dieser 
neuen Publikation niederschlagen. So hat das Ifo-Institut mit dem Auf- und 
Ausbau des sogenannten Konjunkturtestverfahrens, das von zahlreichen Landern 
iibernommen worden ist, gewissermassen Neuland betreten und ein umfang- 
reiches und wertvolles Erfahrungsmaterial gesammelt. Dieses soll nun in zu- 
nehmendem Masse einer wissenschaftlichen Auswertung zuganglich gemacht 
werden. In den «Ifo-Studien» wird daher die Bearbeitung methodischer und 
theoretischer Probleme, die mit dem Konjunkturtest zusammenhangen, einen 
ziemlich breiten Raum einnehmen, was sehr zu begriissen ist. 

Dafiir zeugt schon das erste Heft der « Ifo-Studien», in denen ein Aufsatz von 
O. Anderson jr. und W. Marquardt dem Thema « Preisentwicklung und Preis- 
erwartung bei oligopolistischer Produktion im Spiegel des Konjunkturtests» und 
ein Bericht von E. Fels und Mariluise Wolfsteiner « Uber ein nichtmetrisches Ver- 
fahren, mit Konjunkturtestdaten einfache Wirtschaftsmodelle aufzustellen» ge- 
widmet ist. Die ibrigen Abhandlungen haben Fragen des Steuerertrages, der 
Investition, der volkswirtschaftlichen Produktivitat sowie der Berechnung von 
industriellen Exportquoten zum Gegenstand. Den Abschluss bildet eine gréssere 
Zahl von Buchbesprechungen. pj. 
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THE POPULATION COUNCIL 


Fellowship Program 


The Population Council, Inc., of New York announces an expanded program of 
fellowships for advanced training in the study of population at the predoctoral and 
post-doctoral levels. Fellowships will be available for study in universities in the 
United States and elsewhere for the academic year 1955-1956. Preference will be 
given to qualified applicants from countries other than the United States and 
Europe. Fellows will normally receive support for fulltime work for a period of 
one year. The basic stipend of $ 2500 per year may be supplemented to provide for 
travel expenses, maintenance of dependents, and for other exceptional expenses. 
Somewhat larger stipends may be granted to post-doctoral than to pre-doctoral 
fellows. 


Applications for the academic year 1955-1956 should be received before 
March 1, 1955. Requests for further information and for application forms should 
be addressed to the Population Council, Inc., 230 Park Avenue, New York 17, 
New York. 
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